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EL CONGRESO GIRARA EN TORNO
A DOS EJES TEMATICOS

*Diseito e innovacion

Factores de éxito.



PONENCIAS

) PERSPECTIVAS INTERNACIONALES:
Introduccion PRINCIPALES RETOS DE FUTURO

Un andlisis de la evohicion reciente de las principales economias, las pautas de
crecimiento v la situacion actual de la economia espaiiola, permitird determinar las
etapas de desarrollo competitivo. Se analizard la coyuntura actual del sector del

mieble y los retos de fiituro.



Eje temsatico: Disefio ¢ Innovacion EL DISENO UNA HERRAMIENTA DE
INNOVACION EMPRESARIAL

El disefio industrial juega un papel muy importante en la competitividad de las
empresas, debiendo permitirlas iniciar un proceso de immovacion, bdsico en un
mercado como el actual en constante evolucion. Es necesario que los empresarios se

conciencien sobre la importancia de incorporar el binomio disefio-innovacion en su
estrategia como elemento diferenciador

LAS CLAVES PARA LA INCORPORACION

DEL DISENO DE PRODUCTO A LA
EMPRESA

A través de una experiencia real, se analizardn las claves para incorporar el diseiio
de producto a la empresa v conseguir un mejor posicionamiento en el mercado. El
disefio integrado en la estrategia empresarial contribuyve al desarrolio de prodhictos,
a la optimizacion de los costes de prodiiccion v a generar valor afiadido.



DISENO ADAPTADO A LAS
NECESIDADES DEL USUARIO

Eje temsatico: Disefio ¢ Innovacion

Plantear y resolver problemas relacionados con la mejora de la calidad de vida, es
uno de los campos que hoy dia mds evoluciona. Por ello es imporfante ser
consciente de las necesidades y del usuario para poder ofrecerles los mejores
productos

INNOVACION EN MADERA

Satisfacer y superar las expectativas en los distintos mercados debe ser el
elemento clave de las empresas del sector madera. La necesidad de innovar, la
introdiccion constante de mievos prodictos nievos procesos, mievos materiales
u/'o tratamientos, nuevas formas de distribucion. EI compromiso con la calidad,
la excelencia en el servicio, y el respeto por el medio ambiente deben formar
parte de la cultura empresarial.



LA MARCA COMO FACTOR DE
CONFIANZA Y FIDELIZACION DE LOS
CLIENTES

Eje tematico: Factores de éxito

Ante el proceso de cambio de hdbitos de los consumidores y la variedad de oferta
existente, la comunicacion y la creacion de marca se presenta como un soporte estable
de alto valor afiadido que enfatiza e identifica los atributos de una empresa v reqfirma
sus factores diferenciales respecto a la competencia estableciendo vinciilos de fidelidad
con el consumidor

LA INTERNACIONALIZACION DE
LA EMPRESA FAMILIAR

En un entorno cada vez mas global, el reto de las empresas pasa por la definicion de
una estrategia v el disefio de un prodiicto que permita su internacionalizacion. Una
empresa familiar espafiola con un importante alcance internacional, explicard como
ha Hlevado a cabo su estrategia en este sentido, v ciales han sido sus resultados



Eje tematico: Factores de éxito EL RETODE LA COB&ERCIALIZACION

Andlisis del modelo europeo de un gran grupo de distribucion. Experiencia de una
empresa internacional, representada en la mayoria de mercados europeos, y qiie
ociipa el segundo hugar entre las marcas del sector del mueble mds conocidas. Se
explicardn las claves del éxito de su modelo de comercializacion y criterios de
seleccion de proveedores.

CONCLUSIONES

Se extraeran unas conclusiones que permita a las empresas mejorar su
posicionamiento en el mercado, centrdndose en:

Marcar patas, Orientar soliciones al sector y Definir los cambios que el
empresario estd obligado a hacer para adaptarse al mercado



9.00 « 9.45 ENTREGA DE DOCUMENTACION
9.454 10.30 INAUGURACION

INTRODUCCION

1030 a 11.00 Perspectivas econamicas intemacionales:
principales retos de futuro..

11.00a 11,15 Cologuio
DISENG E INNOVACION

11,15 a 11,45 Kl Disefio una herramienia de innavacion
empresarial
11.45a 31215 Café

1215 a 12.45 Las claves pare la incorporacion del disefio
de prodiicte o la empresa

12,45 a 13.15 Disciie adaptade a las necesidades del

HSHaAri.
13.15 a 13.45 Innevacian en mader.
13.45 a 14.00 Cologuio
1400 a 16.00 Almuersa

FACTORES DE EXITO,

16.00 a 16.30 La marca coma factor de
canfianza y fidelizacion dal cliente.

16302 17.00 Lainternacenalizacion de la
empresda femiliar

17002 1730 El reto de la comercializacion.

17.30a 17.45 Cologuio

17450 18.15 Conclusiones

18.15 CLAUSURA.



Para mas informacion:

AREMA

Email: arema@arcma.cs
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