CONFEMADERA
PLAN SECTORIAL DE EXPORTACION 2004
ACTIVIDADES PREVISTAS

MES ACTIVIDAD
ENERO

19 - 22 PARTICIPACION AGRUPADA EN LA FERIA SACA
(Marcos para cuadros), ITALIA *

FEBRERO
9 — 12 PARTICIPACION AGRUPADA EN LA FERIA ZOW
(Industria Auxiliar del Mueble), ALEMANIA

MARZO [MISION COMERCIAL DIRECTA A POLONIA Y LITUANIA **

ABRIL MISION COMERCIAL DIRECTA A TUNEZ Y ARGELIA

MAYO MISION COMERCIAL DIRECTA A UCRANIA Y RUSIA

JUNIO |MISION COMERCIAL DIRECTA A CANADA

SEPTIEMBRE [MISION COMERCIAL DIRECTA A ESTADOS UNIDOS

MISION COMERCIAL INVERSA DE COMRADORES

OCTUBRE EXTRANJEROS - INDUSTRIA AUXILIAR DEL MUEBLE ***
MISION COMERCIAL INVERSA DE COMPRADORES
EXTRANJEROS — FABRICANTES DE PUERTAS DE MUEBLES

NOVIEMBRE DE COCINA Y OTROS PRODUCTOS LAMINADOS

MISION DE ESTUDIO A BRASIL ****

DICIEMBRE |MISION COMERCIAL DIRECTA A MEXICO

* PARTICIPACION AGRUPADA EN FERIAS INTERNACIONALES: Los expositores
espaioles participan formando parte de un grupo identificado como espaiiol si bien
cada uno de ellos esta ubicado en una zona de la feria diferente. Confemadera
coordina el transporte de las muestras y, en su caso, la decoracion uniforme de los
stands. Los porcentajes de ayuda al coste del alquiler, transporte y decoracion
varian en funcion del pais donde se celebra la feria.

** MISIONES COMERCIALES DIRECTAS: Un grupo de empresarios espafioles se
desplaza a fin de mantener entrevistas con empresas extranjeras interesadas en su
producto. Confemadera confecciona, en colaboracion con las Oficinas EconOmicas y
Comerciales de Espafia en el extranjero, agendas de trabajo. Las Misiones
Comerciales Directas cuentan con una ayuda para sufragar los costes del viaje y
alojamiento.

*%% MISION COMERCIAL INVERSA: Invitacion de potenciales compradores
extranjeros a visitar una feria sectorial o bien fabricas espaiiolas.

**xx MISIONES DE ESTUDIO: Dos técnicos se desplazan al pais indicado a fin de
realizar una prospeccion de mercado encaminada a determinar las posibilidades de
los productos de madera espaiioles en ese pais.



