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DOMUS MEDITERRANEA: Amueblando la Casa del Siglo XXI
Disefladores y fabricantes se unen en este proyecto, promovido por FEDERMUEBLE,
con la colaboracién de FIM y el Ministerio de Economia

» “China: competencia desleal, voraz y
destructiva”, por José Pico

* Las exportaciones de semimanufacturas de
madera bajan un 7,51% hasta mayo,
mientras el mueble sube un 3,7%

Remigio Pellicer,
nuevo Presidente de FEDERMUEBLE



editorial

aimportancia del disefio como valor diferencial delos

productos de laindustria espafiola delamaderay e mue-

ble es una realidad ampliamente aceptada. Sin embargo,
el disefio sigue siendo a dia de hoy una de las principales asig-
naturas pendientes del sector, si bien existen excepciones de em-
presas que han incorporado con enorme éxito €l disefio a sus es-
trategias de produccién y sistemas de gestion.

Desde FEDERMUEBLE hemos querido contribuir areforzar
lazosy crear nuevos nexos de union entre fabricantes de muebles
y nuevos disefiadores, que permitan abrir vias de colaboracion en-
tre estos dos col ectivos tan interdependientes, através del pro-
yecto DOMUS MEDITERRANEA, nacido de la colaboracién en-
tre la Federacion, la Feria Internacional del Mueble de Valencia
y € Ministerio de Economia.

El resultado del trabajo conjunto entre los disefiadores y fa-
bricantes que han participado en DOMUS MEDITERRANEA
arrojadtosnivelesde calidad y creatividad en sus propuestas, que
ademés avanzan enormemente en la blsgueda de soluciones nue-
vas para los nuevos habitos y necesidades del consumidor mo-
derno, cumpliendo asi € eslogan con € que surgid laidea: Amue-
blando la Casa del Siglo XXI.

Las 50 piezas de mobiliario y de-
coracion creadas por otros tantos di-
sefiadores en é marco de este proyecto
se expondran al publico en FIM Va-
lencia durante los préximos dias, en
un stand de 450 m? expresamente di-
sefiado con estefin, que esperamos se
convierta afio a afio en punto de en-
cuentro entre laindustriadel hébitet e
interiorismo, los nuevos disefiadores,
|os medios de comunicacion, la co-
mercializacion y lasingtituciones.

El disefio, lainnovaciony, en de-
finitiva apostar a futuro, es condicién indispensable para que to-
dosy cada uno de |os subsectores que componen laindustria de
la madera afronten sin dificultades |os nuevos retos que presen-
tael mercado, y desde CONFEMADERA seguimos trabajando
con estameta.

Un saludo atodos.

Francesc de Paula Pons Alfonso
Secretario Genera de CONFEMADERA y FEDERMUEBLE
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Asambleas Generales de
CONFEMADERA y
FEDERMUEBLE

L as patronal es espafiolas de lamaderay
el mueble celebraron sus Asambleas Gene-
rales en Madrid los dias 26 dejunioy 1 de
julio, respectivamente, con la presencia de
numerosos empresarios del sector detoda Es-
pafia. CONFEMADERA centr6 el encuen-
tro en una Jornada sobre Formacion Em-
presarial y Emprendedores, con la que la
Confederacion pretende concienciar alosem-
presarios del sector de la necesidad de fo-
mentar €l dinamismo empresarial y de pro-
mover un entorno empresarial basado en la
incorporacion de lainnovacién en las em-
presas, para que puedan competir con éxito
en € exterior. La Jornada fue clausurada por
el Presidente de CEOE, José Maria Cuevas,
y la Secretaria General de Empleo del Mi-
nisterio de Trabajo, Carmen de Miguel.
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Por su parte, la Asamblea de FEDER-
MUEBLE estuvo centrada en la eleccién, por
unanimidad, de su nuevo Presidente, el cas-
tellonense de Benicarl6, Remigio Pellicer,
fabricante de muebles de cocinay fuerte-
mente relacionado con & sector y con & mun-
do empresarial en general, quien destaco la
madurez y la cohesion de la Federacion pa-
raabordar los retos que € sector tiene por de-
lante. El hasta ahora Presidente, Antonio Bai-
xauli, explico la decision de no presentarse
alareeleccion a considerar “culminado el
proyecto de creacion y consolidacion de la
estructura asociativa de Federmueble’, y mos-
tré su satisfaccion porque “la Federacion tie-
ne hoy €l protagonismoy €l nivel deinterlo-
cucién acorde con laimportanciay €l peso
economico que laindustriadel muebletiene
en el conjunto industrial de Espafia’.

TraslaAsamblea se celebré una Jornada
sobre los Retos y Oportunidades para € Sec-
tor del Mueble ante la incorporacién de los
Paisesdel Este ala UE, enlaque participaron,
entre otros, el Director del Consegjo de Pro-
mocién Exterior de CEOE, José Garcia Mo-
rales, y el representante de la Patronal de la
Maderay Mueble de Italiaen Bruselas, Petri-
zio Antonicoli, y fue clausurada por € Secre-
tario General de CEPY ME, Elias Aparicio.

Desde FEDERMUEBLE, y en nombre
del conjunto del sector del mueble en Es-
pafia, queremos agradecer la labor realiza-
da por Antonio Baixauli en los 12 afios que
ha permanecido al frente de la Federacion
en beneficio de estaindustria.

PEDRO GARCIA MOYA, REELEGIDO
PreSIDENTE DE CONFEMADERA:

“Concentracion, especializacion y subcontratacion son las
vias de futuro de las empresas de la madera y el mueble”

Pedro Garcia Moya, de oficio empresario emprendedor, propietario de las empresas
Industrias Tagar (fabrica de mobiliario de metal y madera) y Su In Plas (centro de
bricolaje y decoracion) en Guadalajara, ha sido reelegido por unanimidad como
Presidente de CONFEMADERA —Confederacion Espafiola de Empresarios de la
Madera— para un nuevo ciclo de cuatro afios.

“Sempre me hagustado participar enini-
ciativas que sirven paraunir a empresariado
—dfirmaGarciaMoya—. Lotrigeesque, en
general, cuesta mucho convencer al empre-
sario delaimportanciadel asociacionismo de
caraadefender nuestrosintereses, ya seate-
rritoria o subsectoriamente”.

P. ¢Ocurreesto en € sector delama-
deray e mueble?

R. El tamafio, nivel y capacidad de las
empresas en este sector son muy pequefios.
Y ladispersiony disparidad de circunstan-
cias son grandes. A la persona que esta al
frente de estas microempresas le queda muy
poco tiempo para pensar en algo que no sea
Su propio negocio. Ademas, cree gque aso-
ciarse significa perder tiempo. Solo recurre
aingtituciones y agrupaciones empresaria-
les cuando se ve incapaz de afrontar un gran
problema. EI empresario espafiol, en ge-
neral, se asocia pararesolver sus problemas;
no para colaborar en unainiciativa colec-
tiva. No hay lugar para organizar y defen-
der grandes proyectos.

La gran empresa soluciona, sin nece-
sidad de asociarse, cualquier imprevisto.
De hecho, €l asociacionismo de la peque-
fla empresa es el que mejor funciona en
Espafia.

P. ¢(CreeVd. quelas pymesjuegan con
desventaja en nuestro pais?

R. Hoy sedefiende € contrato fijo, con
veinte dias de despido. Estaférmulano la
puede aprobar una asociacién de pequefias
empresas, porque se nos echaria encima par-
tedelasociedad. L as grandes empresas co-
mo Telefénica o Renfe pueden hacerlo, sin
un desgaste importante, y con la aportacion
del erario publico (aquien dejan de pagar
impuestos). Si un pequefio empresario des-
pide aun empleado, € juez suele declarar
el despido improcedente, aunque sea pro-
cedente, y hay que pagar arazén de 45 dias
por afio trabajado.

Lapyme generamas empleo, mayor es-
calaecondmica, facturacion y mantenimien-
to de los mercados, pero luego no tenemos
representacion en ningun sitio aese nivel.

Y todo es por ser pequefiosy por lafal-
tadeunion... Dosmillonesy medio deem-
presarios unidos dominariamos la negocia-
cion con sindicatos y Administracién. Sin
salir de los cauces normales, pero ponien-
do las cosas en su sitio. Pero paralograrlo,
es necesaria en nuestro colectivo una
auténtica regeneracion.

P. ¢Qué ba-
lance hace Vd. de
sus cuatro afios
como Presidente
de CONFEMA-
DERA?

R. Se ha de
mostrado que he-
mos avanzado mu-
cho. Al proyecto se
han unido més em-
presasy asociacio-
nes. Variosterritorios que estaban fueradela
Confederacion hoy lahacen mayor y le dan
més fuerza. Ao aafio, nuevos colectivos se
muestran deseosos de contactar con NOSotros.

En estos cuatro afios, no sehadado € ca-
so de tener que suspender ninguna reunion
por faltade quérum. No cabe dudaque € ni-
vel deilusién y participacién ha crecido.

P. ¢:CémoveVd. € futuro del sector,
sobretodo ahora que muestra signos de
debilidad € mundo del mueble?

R. Aparte delaglobalizacion, los mer-
cados emergentes y los focos de compe-
tenciadesleal; dentro de nuestracasay sin
querer ser darmista, no puedo confiar enun
futuro halagliefio porque con mas de 40 mi-
Ilones de habitantes convive la oferta de més
de 40.000 empresas, que cobijan casi un
cuarto de millén de puestos de trabgjo y fac-
turan 18.000 millones de euros. Esfécil cal-
cular el volumen de operarios por empre-
say su productividad. A mi me parece
evidente que asi no hay futuro posible.

Gran nimero de empresas de este sec-
tor han hecho ingentes esfuerzos por mo-
dernizar susinstalacionesy captar merca
dosen el exterior. Pero domina claramente
e minifundismo. Lamejor viade saidaes
la concentracion de empresas, |a stper-
especidizacion y el fomento de la subcon-
tratacion de procesos.

P. ¢Por quélaindustria auxiliar bri-
Ilapor su ausenciaen e sector espafiol de
lamadera?

R. Yo mismo hetratado amenudo de sub-
contratar funcionesy servicios. Pero apostar
por unaindustriaauxiliar exige, s cabe, una
dosis mayor de profesionalidad, confianza
y, Sobretodo, formalidad... por ambas partes.
Si laindustria auxiliar no cumple un com-
promiso, rompe todo el esquemacomercia
desucliente. Aqui residelaprincipa dificul-
tad para avanzar en esta formula; sobre todo
en los gremios més pequeriosy tradicionales.




REMIGIO PELLICER, Nuevo PresiDeENTE DE FEDERMUEBLE

Remigio Pellicer Segarra, de 56 afos, posee una extensa trayectoria en el sector del mueble y en el mundo empresarial
en general. Es fundador y consejero delegado de Cuindec, S. L., dedicada a la fabricacién de mobiliario de cocina; lzi
Lack, S.L., de fabricacion de pinturas en polvo termoendurecibles; y Remyal, S. A., grupo empresarial que desarrolla
actividades de promocién inmobiliaria, ocio y turismo.

Entre 1998 y 2002 ocupé la Vicepresidencia de la Asociacién Espafiola de Fabricantes de Muebles de Cocina, AMC. En la
actualidad es vicepresidente del Instituto Tecnol6gico del Mueble AIDIMA y de la Asociacién de Empresarios del Baix
Maestrat (Castellén), asi como consejero de la Junta Directiva de Union de Mutuas.

Acaba de ser elegido nuevo Presidente de FEDERMUEBLE, cargo que ocupara durante los proximos cuatro afios y en el
que toma el relevo de Antonio Baixauli, quien ha estado al frente de la Federacion durante los ultimos 12 afios.

P. ¢COomo calificaria la situacién que
atraviesa en estos momentos el sector del
mueble en Espafia, tanto en € mercadointe-
rior como en los mer cados exteriores?

R. El sector espafiol del mueble esti afec-
tado, | 6gicamente, por e comportamiento dela
economiainternacional. Nuestraindustriaesta
sufriendo un estancamiento delas ventasy una
desacel eracion de la produccion desde finales
del afio 2000. Laevolucion delos dos mayores
motores econdmicos, Estados Unidosy Ale-
mania, contindia arrojando datos en negativo.
Ademas la guerra de Irak nos ha perjudicado
porque ha provocado la suspension de opera
ciones comerciales que veniamos manteniendo
con los paises € mundo &rabe. A todo esto te-
nemos que afiadir lafortaleza del euro que da
flanuestras exportaciones. Por lo tanto esun cd-
mulo de Situaciones desfavorables, pero, apesar
de todo esto, la economia esparfiola esta cre-
ciendo € doble quelamedia europeay € sec-
tor de la construccion contindia en una dinémi-
ca positiva. Por ahora, es dificil prever la
evolucion de nuestro sector paralos préximos
meses, pero podemos hablar de un moderado
optimismo.

P. ¢(Cudlesson lasventajasy cudleslos
handicapscon losque cuenta esaindustriaa
lahoradeenfrentarsealasactualescircuns-
tancias del mercado? ¢Qué deberia hacerse
paramejorar su capacidad competitiva?

R. Estamos en una economia abierta, glo-
balizada, actualmente e mercado es e mundo
Yy €sto NOS supone estar inmersos en una com-
petenciaferoz que nos exige un esfuerzoeniin-
novacion, tecnologiay calidad. Tenemos fuer-
tesamenazas procedentes del sudeste asiaticoy
de los paises del Este de Europa que se incor-
poraran ala UE en menos de un afio. Alli las
empresastienen unos costes salariales muy por
debajo de los de agui, 1o que les permite colo-
car en € mercado productos amuy bajo precio.
Ademas se dedican a copiar indiscriminada-
mente nuestros catal ogos, laimagen corporati-
vay nuestros productos. Tenemos que apostar
por laformacion especializada, por laincorpo-
racion delasociedad delainformeciony lain-
formatizacion y por competir en calidad, dise-
fio einnovacion.

P. La competencia dedleal de paises co-
mo China, donde € plagio de los disefios de
mobiliario espafiol estd ala orden del dia,
seestaconvirtiendo en un serio problema pa-
rael sector. (Qué medidas se pueden poner
en marchaparaatajar esta amenaza?

R. Loprincipa esasumir que Espafiayano
es competitivaen € mercado de bajo precio, y

gue nuestras herramientas son la tecnologia,
competir en el segmento delacalidad, e desa-
rrollo de I+D y la especializacion productiva.
Ademés tenemos que asumir que laconcentra-
Cion de empresas permite competir con mayor
seguridad, ya que estamos dentro de un mer-
cado europeo donde la distribucion es madura
y muy exigente que estarequiriendo altatec-
nologia, ofertas concentradas y una buenalo-
gisticade ladistribucion. Pero sdlo s ganamos
tamafio podremos hacer una buena politica de
recursos humanos, una buenared de distribu-
cion, invertir en campafias de publicidad y pro-
mocion de productos. Ademas, hemos creado,
junto con los otros sectores productivos afecta
dos como &l calzado, laceramica, € textil y la
iluminacién, una plataforma contrala compe-
tencia dedeal de Chinaparaexigir ala Admi-
nistracion espafiolay europea que China cum-
pla, a igua que todos nosotros, con las
normativas de laOMC, laaperturade lafron-
terachinaparalos productos europeosy lacre-
acion de unamarca espafiolacomo sinénimo de
calidad.

P. ¢Qué suponela Feria | nternacional
del Mueble, FIM, para € sector y para Fe-
dermueble?

R. LaFerialnternaciona dd MuebledeVa
lenciaes el mgjor instrumento paralainterna-
cionalizacién del sector. Es un certamen que
cuentacon lamayor y més completa oferta en
decoracion, mohbiliario y hébitat alaque acuden
més de 80.000 visitantes de todo el mundo.
Esel gran escaparate de laindustriainternacio-
nal del muebley e referente mundial del sec-
tor. LaFeriadel Mueblede Vaenciaeslaferia
obligada para todos |os grandes compradores
por su capacidad de marcar lastendenciasy las
lineas que cada temporada van a seguir los mer-
cados. Losempresarios del mueblevamosaFIM
adar aconocer la produccion espafiola, a di-
fundir y consolidar laimagen de calidad del
mueble espafiol y aaumentar |os contactos co-
merciales paraincrementar nuestras ventas na-
cionaleseinternacionales. Esto hace que nues-
tra feria sea garantia de negocio para las
empresas del sector y que ademas sea nuestro
principa instrumento parala exportacion.

P. ¢Qué car acteristicas diferencian al
mueble espafiol de sus principales competi-
dores?

R. En generd, nuestro producto esmuy bue-
no, de atacdidad y de gran disefio, deigud a
igual con e mueble de Italia. El mueble espa-
fiol tiene un gran prestigio en los mercados en
los que se nos conoce, pero nos hace falta una
presenciacomercial mas agresivay permanen-

te, mayor promocion y contar con redesde dis-
tribucién por todo € mundo. Lapromocion co-
mercial de Espafia por todo e mundo es toda
viainsuficiente.

P. ¢Cudl essu valoracion respecto ala
labor que desarrolla la Federacion Espafio-
lade EmpresarioseIndustrialesdel Mueble?

R. Federmueble es una organizacion pres-
tadora de servicios paralaindustriadel mue-
ble. Y en este sentido, estamos dotando al sec-
tor de herramientas necesarias para hacer més
competitivas alas empresas en cuestiones co-
mo lainternacionalizacién, laincorporacion
de las nuevas tecnologias de lainformacion,
elevar lal+D+i, mejorar laprevencion deries-
gos laborales, promocionar |os productos cer-
tificados, etc.

P. ¢Cudles son las principaleslineas de
trabajoy lasmetasen lasque sevaacentrar
como nuevo Presidente de FEDERMUE-
BLE?

R. Federmueble es el punto de encuentro
detodo € sector. Somos 24 patronaes de dis-
tintas zonas de Espafiay asumimos todos aque-
Ilos temas que se salgan del ambito autondmi-
co. Actuamos de coordinacion, interlocucion,
canalizacion y referente obligado del sector a
nivel nacional. Somos los interlocutores ante
las administraciones, los sindicatos y laUnién
Europea. Y, por supuesto, tenemos que ser los
canalizadores de todas las inquietudes y de to-
dos los requerimientos legal es de seguridad en
€ trabgjo, caidad, medio ambiente, etc. En de-
finitivavamos atrabgjar para consolidar laes-
tructura asoci ativa de Federmuebl e que posibi-
lite que nuestro sector esté representado en todos
|os foros econémicos nacionales e internacio-
nales con el protagonismo y €l nivel deinter-
locucion acorde con laimportanciay e peso
econémico quelaindustriadel muebletieneen
el conjunto industrial de Espafia.
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La recuperacion de madera, etapa
clave para el sector

entro de la amplia cadena pro-

D ductiva que emplea madera como

materia prima, existe un eslabon

fundamental: la recuperacion de madera.

Esta actividad generael mecanismo base

de gestion para que se reciclen grandes
cantidades de este subproducto.

L os recuperadores de madera gestio-
nan todas las modalidades de este mate-
rial: recortes de madera, serrin, virutas,
envases de madera, palets desechados,
muebles usados, restos de madera en
construccion, restos de poda, etc. Las
fuentes de donde provienen dichos restos
son también diversas: fabricas de mue-
ble, fébricas de envases de madera, car-
pinterias, obras, puntos limpios, vertede-
ros, particulares, etc.

El proceso es sencillo. Se colocaun
contenedor alla donde se acuerde con el
productor y, unavez lleno, esrecogido y
reemplazado por otro vacio. Estando en
planta, €l residuo es clasificado, limpiado
y triturado. El producto obtenido es desti-
nado fundamentalmente a fébricas de ta-
blero aglomerado. No obstante existen otros
tipos de gprovechamiento, tales como com-
postaje y combustion con vias, en este Ul-
timo caso, aobtener electricidad y/o calor.
Todo un proceso disefiado desde la dptica
de respeto al medio ambiente.

L as empresas recuperadoras agl utina
das en ASERMA —Asociacién Espafiola
de Recuperadores de Madera— celebraron
€l pasado 23 de Junio en Madrid su Asam-
blea General anua con lapresenciade em-
presas detodo d territorio naciond, asi co-
mo del Subdirector General de Calidad y
Evaluacion Ambiental del Ministerio de
Medio Ambiente, Juan Martinez Sanchez,
el Director del Areade Promocion del Ins-
tituto de Diversificacion y Ahorro de la
Energia, IDAE, Juan Antonio Alonso, y €
Secretario General de FEDERMUEBLE y
CONFEMADERA, Francisco Pons, orga-
nizacion esta Ultima de la que es miem-
bro ASERMA.

En € orden ddl diadestacaron los pro-
yectos que desarrolla ASERMA parain-
formar y concienciar de la necesidad de
recuperar madera a todos los agentes de
la sociedad, la conveniencia de gravar
€l depbsito en vertedero delamaderaen
beneficio de su recuperacion y reciclado,
y larelacion con los fabricantes de tablero
aglomerado, principales clientes de las
empresas recuperadoras de madera.

El representante del Ministerio de Me-
dio Ambiente puso de manifiesto la ne-

cesidad de armonizar larelacion entre to-
dos |os eslabones de |a cadena del reci-
clgje delos diversos materiales y brindé
su apoyo a sector de larecuperacion de
madera. Por su parte, €l Director de Pro-
mocion del IDAE expuso las posibilida-
des de lamadera como fuente de energia
haciendo hincapié tanto en los aspectos
tecnol égicos como de abastecimiento de
materia prima. Como cierre del acto,
Francisco Pons, como representante de
las patronal es espariolas de la maderay
€l mueble, expuso su satisfaccion por la
positiva evolucion de ASERMA, ha-
ciendo hincapié en el asociacionismo em-
presarial como arma de mejorade lacom-
petitividad en € mercado actual.

La gestion de residuos evoluciona
constantemente, y en los Gltimos afios, de
forma vertiginosa. El entorno de condi-
cionantes en este sector esta supeditado
amultitud de factores.

Latasa de depdsito en vertedero es,
sin lugar adudas, uno delosfactores que
mayormente determinan laentrada de ma:
terial por laviadelarecuperaciony € re-
ciclgje. El instrumento econdmico es una
delas herramientas que, utilizadadefor-
ma eficaz, generamayores porcentgjes de
recuperacion.

Es por todos conocidalainsstenciade
lalegislacion medioambiental en que el
productor del residuo es el responsable de
su gestion y que ha de asumir los costes
gue razonablemente ella conlleve. En los
Gltimos afios hemos asistido a un aumento
considerable de la concienciacion medio-
ambiental de los ciudadanosy empresas.
No obstante, alln sigue siendo necesario un
mayor hincapié en este sentido. Tanto la
Administracion como laindustriadel sec-
tor medioambiental trabgjan en ello.
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Como yase apunta, la Administracion
es uno delos actoresimportantesen lala
bor de respeto al medio ambiente. Los
porcentajes de recuperacion estan vién-
dose fuertemente influenciados por la po-
litica de actuacion de la Administracion
en cada Comunidad Auténoma. Mientras
que hay zonas con unatradicion solidaen
apoyo y creacion de estructuras medio-
ambiental es, nos encontramos con regio-
nes en las que es ahora cuando se estaco-
menzando a actuar.

Incidiendo enlaley, el capitulo 11 de
laLey 10/1998, de 21 de Abril, de Resi-
duos, dicta que los gestores han de ser
empresas autorizadas por la Comunidad
Auténoma correspondiente. En el sector
delarecuperacion de madera existe apro-
ximadamente un 10-15% de empresas res-
pecto al total que se hacen pasar por ges-
tores de residuos de madera sin tener la
autorizacion paraello, incluso carecen de
licenciade actividad. Lacompetenciades-
leal alaque se ven sometidos los verda-
deros gestores de residuos por este moti-
vo es sustancial. El productor del residuo
ha de ser consciente de que laentregade
éstos a empresas que no sean gestores au-
torizados no le libera de su responsabi-
lidad y por tanto puede ser sancionado.

En lafigura 1 se muestran las canti-
dades de madera recuperada en Espafia el
pasado afio y en lafigura 2 los porcen-
tajes que representan en relacion al resi-
duo de madera que circula.
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Fig. 1. Miles de Tm de residuos de madera recuperados en Espafia en el afio 2002.
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Fig. 2. % de residuos de madera recuperados respecto al total generado en Espafia

en el afio 2002.

Se puede observar la disparidad en-
tre Comunidades, justificada por 10 ex-
puesto anteriormente alo que hay que
afiadir particularidades especificas de ca-
da zona, tales como la fuerte industria
de mueble existente en la Comunidad
Valenciana que ha generado una fuerte
estructuray tradicién de recuperacion de
madera.

Lafabricacion de tablero aglomerado
representa aproximadamente el 90% del
mercado de la astilla recuperada. Desde
hace varios afios, laindustriadel tablero
estd acondicionando cadavez mas susins-
talaciones para poder procesar los resi-
duos de madera. Estarelacion creauna
situacion de interdependencia que bien
coordinada puede producir efectos posi-
tivos atodos los niveles.

- C? Marjal, s/h - Apdo. de Carreos, 33 - Benifayo, 46450 Valencia - Tel.: 961 784 816 - Fax: 961 784 743
- C*Viejo de Beniparrell a Alcacer, sin - Silla, 46460 Valencia - Tel.: 961 211 141 - Fax: 961 211 696
- Paraje del Rasillo, s/n - Yecla, 30510 Murcia - Tel.: 968 790 087 - Fax: 968 750 750
- Poligono Industrial Els Clots, s/n - Sollana, 46430 Valencia - Tel.: 961 741 140 - Fax: 961 741 098
- Ausias March, 80 Pta. 3 - 46026 Valencia - Tel. 963 738 955 - Fax: 963 955 301
- C/Blas Infante, 23 - Villa del Rio, 14640 Cérdoba - Tel.: 957 176 038 - Fax: 957 176 038
- C Maturinas, Km. 2,7 - Lucena, 14900 Cdrdoba - Tel. 957 334 732 - Fax: 961 784 743
- C/ Libertad, 32 - Torrejon de Ardoz, Madrid - Tel.: 916 764 285 - Fax: 916 764 285
- C/ Pefialagua, sin - Sonseca, 45100 Toledo - Tel.: 925 382 312 - Fax: 925 380 941

- Avda. de Catalufia, 242 - 50014 Zaragoza - Tel.: 976 574 775 - Fax: 976 574 574

- Avda. Carrilet, 210, 2°- 12- L'Hospitalet de Llobregat, 08040 Barcelona - Tel. 933 350 060 - Fax: 933 351 801
- Apdo. de Correos, 237 - Tortosa, 43500 Tarragona - Tel.: 977 444 702 - Fax: 977 442 247
- Finca Puig Diners, s/n - Vilalba Saserra 08455 Barcelona - Tel.: 938 413 094 - Fax: 938 454 595
- Poligono Industrial La Pedrosa - Masquefa, 08783 Barcelona - Tel.: 937 727 214 - Fax: 937 726 699

lo, los precios de ventade laastillahan ca
ido drasticamente. Esta trayectoria ha
desembocado en una caida de los benefi-
ciosdel sector con lo que laactividad es-
tallegando alimites de rentabilidad nula.
El apoyo de todas las partesimplicadas a
este sector se considera vital para contri-
buir al respeto del medio ambiente.

Por otraparte, e sector del mueble no
araviesa actual mente su mejor momento,
lo cual repercute en lademandadetablero
aglomerado. Esta cadena perjudicafron-

Fig. 3. Evolucidn de los residuos de madera recuperados en Espafia (miles Tm).
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- Urtaki Industrigunea, 28 - 20150 Aduna, Guip(izcoa - Tel.: 943 690 545 - Fax: 943 693 699
- C/ Aranda y Lupardo - 48499 Miraballes, Vizcaya - Tel. 946 333 018 - Fax: 946 333 018
- Crta. Aoiz, s/n - 31420 Urroz Villa, Navarra - Tel.: 948 338 036 - Fax. 948 338 046
- C/ Boyero, 12 - Bajo B - 03007 Alicante - Tel.: 965 107 314 - Fax: 965 107 314
- C/Villarcayo, n°3, 4° izq. - 09005 Burgos - Tel.: 947 23 94 42 - Fax: 947 20 97 03
- Ctra. Alicante, n° 61 - 30140 Santomera, Murcia - Tel. 968 86 30 15 - Fax: 968 86 30 15
- Camino Coguillada, km 2,5 - 50014 Zaragoza - Tel.: 976 47 23 20 - Fax: 976 47 2984
- Edif. ligner. Parg. Empr. Urban-Galindo. Avda. Altos Homos de Vizcaya, 33, piso 2, C34 - 48902 Baracaldo, Vizcaya -
Tel.: 9467138 33 - Fax: 946 7138 33
- Via Dos Castillas, 5, p 13, b 2 - 28224 Pozuelo de Alarcon, Madrid - Tel.: 913 51 12 80 - Fax: 916 51 12 80
- Ctra. Sentmenant a Caldes, Km. 1,5 -08181 Sentmenant, Barcelona - Tel.: 937 15 34 44 - Fax: 937 15 30 48
- C/ Afueras, s/ - 28411 Santalecina, Huesca - Tel.: 974 41 34 36 - Fax: 974 41 34 37
- Dérsena Pesquera, n° 39 - 38011 Sta. Cruz de Tenerife - Tel.: 922 54 92 76 - Fax: 92259 1241
- C/ Pefia Brava, parc. 18. Pol. de Silvota - 33192 Llanera, Oviedo - Tel.: 985 26 78 30 - Fax: 985 26 7140
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Las exportaciones de semimanufacturas
de madera bajan un 7,51% hasta mayo

Las exportaciones espafiol as de pro-
ductos de madera, exceptuando muebles,
alcanzaron entre enero y mayo de 2003 los
342.864 miles de euros, |0 que supone una
caida de las ventas al exterior del 7,51%
respecto al mismo periodo del afio ante-
rior, en que se exporté por valor de
370.707 miles de euros. Por regiones, la
Comunidad Valenciana encabeza lalista
de las més dindmicas en ventas al exterior,
con 88.304 miles de euros, seguida de Ga-
licia (79.093 miles de euros) y Catalufia
(61.632 miles de euros). Estas tres regio-
nes concentraron el 66,79% de las expor-
taciones espariol as durante |os cinco pri-
meros meses de 2003.

Otras Comunidades Auténomas con
magnitudes medias de exportacion (en tor-
no a 5%) son Castilla-LaMancha, LaRio-
jay Madrid, que en conjunto representan el
15,1% delasventas a exterior. De estama-
neralas seis Comunidades Auténomas men-
cionadas concentran el 81,9% de las ex-
portaciones espafiol as.

Pais
FRANCIA Y MONACO
ESTADOS UNIDOS
PORTUGAL
ALEMANIA
SUECIA
FINLANDIA
ITALIA
SUBTOTAL
TOTAL

En relacion alas importaciones, al-
canzaron en este periodo los 872.930 mi-
les de euros, un 9,21% mas que entre ene-
ro y mayo de 2002. En este caso, la
concentracion por Comunidades Autono-
mas es algo menor, si bien la Comunidad
Valenciana, Catalufia, Galiciay Madrid
concentran mas del 62% de las mismas.
Respecto a nuestros principales provee-
dores de madera en bruto y semimanu-
facturas, son principalmente paises eu-
ropeos, como se aprecia en la tabla
siguiente. Asi, hasta mayo las importa-

Comunidad Auténoma

COMUNIDAD VALENCIANA
GALICIA

CATALUNA
CASTILLA-LA MANCHA
MADRID

LA RIOJA

ANDALUCIA

CASTILLA Y LEON
PAISVASCO

NAVARRA

ARAGON
EXTREMADURA
MURCIA

CANTABRIA
ASTURIAS

BALEARES

CANARIAS

ESPANA

Afio 2003 % del total

117.874 13,5
98.689 11,3
94.894 10,87
64.318 7,36
62.276 7,13
45.716 5,23
29.889 3,42

513.656 58,84

872.930 100

Pais
PORTUGAL
FRANCIA Y MONACO
REINO UNIDO
ESTADOS UNIDOS
ITALIA
ALEMANIA
BELGICA
SUBTOTAL
TOTAL

Elaboracion: CONFEMADERA. Fuente: ICEX

Enero-mayo %
2003 Variacion
88.304 —9,65
79.093 -3,26
61.632 14,19
18.243 17,34
17.470 —29,72
16.156 3,46
13.757 8,51
13.654 -23,85
12.426 —33,98
10.136 27,43

7.281 11,57
4.797 27,73
4.302 -10,41
1.584 85,44
1.047 —7,43
213 92,86

110 64,46
342.864 —7,51

ciones procedentes de la Unidn Europea
fueron del 54,12%.

Los paises dela UE son también €l pri-
mer destino de las exportaciones espafiolas,
acaparando entre enero y mayo de 2003 el
71,38% del volumen total de ventas al ex-
terior.

Respecto alos principales productos ex-
portados por laindustria espafiolade lama
dera, se sittian en primer lugar, y agran dis-
tancia del resto, los tableros de todo tipo,
seguidos por las puertas de maderay sus
marcos.

Afio 2003 % del total
67.494 19,68
58.232 16,98
30.085 8,77
29.259 8,53
27.159 7,92
16.950 4,94
16.199 4,72

245.378 71,56
342.864 100
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¢Como saber si los residuos que produzco
son peligrosos?

unque la Ley de Residuos es

A del afio 98 y la Ley de Envases

y Residuos de Envases es del

afio 97, en muchas ocasiones se

observa un gran desconocimiento por

parte de los productores de estos

residuos sobre cuél es la normativa

gue les afecta, desconocimiento que se

hace ain mayor si hablamos de
residuos peligrosos.

Muchas empresas no saben si produ-
cen un residuo peligroso y aun sabiéndo-
lo, ignoran qué hacer con ellosy cuéles
serian las consecuencias de unamalages
tion de estos residuos.

Con objeto de resolver algunas dudas
que pueden surgir con respecto alale-
gislacién sobre residuos de envases, a
continuacion se da respuesta a preguntas
de interés para toda empresa productora
de envases y residuos de envases.

¢Esposible utilizar el puntoverde
en envases industriales? No, Ecoem-
bes no admite esta posibilidad. Seria po-
sible voluntariamente crear un sistema
similar siguiendo los requisitos que
marca la ley y que se recogen a conti-
nuacion:

— Disposicion adicional primera,
Ley 11/97 de Envasesy Residuos
de Envases. “Quedan excluidos
delos Sistemas de Deposito, De-
voluciény Retorno y delos Sis-
temas Integrados de Gestion
(SIG) deresiduos de envasesy en-
vases usados, |os envases indus-
triales o comerciales, salvo que
los responsables de su puesta en
el mercado decidan someterse a
ello deformavoluntaria’.

— Articulo 2.1 Ley 11/97: “Se con-
sideran envasesindustriales o co-
merciales aquell os que sean de
uso y consumo exclusivo en las
industrias, comercios, servicios o
explotaciones agricolas y gana-
derasy que por tanto no sean sus-
ceptibles de uso y consumo or-
dinario de los domicilios
particulares”’.

¢Quién esta obligado a ocupar sede
losenvasesindustriales? El poseedor fi-
nal de dicho envases.

— Disposicién adicional primera,
Ley 11/97 de Envasesy Residuos
de Envases: “Cuando los envases
industriales 0 comerciales pasan a
ser considerados como residuos,

sus poseedores estaran obligados
aentregarlos de acuerdo conlo es-
tablecidoend articulo 12", quese
recoge en la pregunta siguiente.

— Articulo 18 RD 782/98 de desa-
rrollo dela Ley 11/97: “En caso
de envases industriales o comer-
ciales, ... todos | os agentes eco-
némicos intervinientes en su ca
dena de comercializacion, desde
el momento mismo de su prime-
ra puesta en el mercado, explici-
taran documentalmente en todas
las operaciones de compraventa
o0 transmision que € responsable
delaentregadel residuo de en-
vase 0 envase usado, para su co-
rrecta gestion ambiental, sera el
poseedor final”.

¢A quién puede el poseedor final

entregar los envases? S6lo a un gestor
autorizado.

— Articulo 11 Ley 10/98 de Resi-

duos: “1. Los poseedores deresi-
duos estaran obligados, siempre
gue no procedan a gestionarlos
por si mismos, aentregarlosaun
gestor de residuos, para su valo-
rizacion o eliminacion, o a parti-
cipar en un acuerdo voluntario o
convenio de colaboracién que
comprenda estas operaciones.
En todo caso, €l poseedor de los
residuos estaré obligado, mientras
Se encuentren en su poder, aman-
tenerlos en condiciones adecua-
das de seguridad e higiene.

?q A

¥

3. El poseedor de residuos estara
obligado a sufragar sus corres-
pondientes costes de gestion”.

— Articulo 12 Ley 11/97: “El pose-
edor final delos residuos de en-
vases y envases usados... debera
entregarl os en condiciones ade-
cuadas de separacién por mate-
riaes:

* A un agente econdémico autori-

zado para su utilizacion.

* A un recuperador autorizado.

* A un reciclador autorizado.

A unvalorizador autorizado”.

¢Los envases que han contenido

productos quimicos una vez vacios son
también residuos peligrosos? No siem-
pre, para saber si es 0 no residuo peli-
groso hay que seguir los pasos recogi-
dos en la Lista Europea de Residuos
(LER) Orden MAM/ 304/2002.

S6lo se consideran peligrosos si el
porcentaje en peso de sustancia peligrosa
del envase es suficiente para que el re-
siduo esté presente en una o masdelas
caracteristicas enumeradas en €l Ane-
jolll dela Directiva 91/689/CEE (Ex-
plosivo, Comburente, I nflamable, Irri-
tante, Nocivo, Toxico, Cancerigeno,
Corrosivo, Infeccioso, Teratogénico,
Mutagénicoy Peligroso para el Medio
Ambiente).

— Orden MAM/304/2002 de 8 defe-
brero: “Que un residuo que figu-
raen laLista Europeade Residuos
no tengatal consideracién si, de
acuerdo con las pertinentes prue-



bas documental es proporcionadas
por e poseedor, no presenta nin-
gunadelas caracteristicas de peli-
grosidad enumeradasen latabla5
del anglo 1 del reglamento parala
gecucion delalLey 20/1986, ...
Que un residuo tenga la conside-
racion de peligroso, aungue no fi-
gure como tal en laLista Europea
de Residuos s, ajuicio, presenta
algunade las caracteristicas de pe-
ligrosidad enumeradas en latabla
5 del angjo 1 del reglamento para
laejecucion de laLey 20/1986,
de 14 de mayo, Basica de Resi-
duos Toxicosy Peligrosos”.

— Orden MAM/304/2002 de 8 de
febrero Angjo 11 B): “Cualquier
residuo clasificado como peli-
groso através de unareferencia
especifica o genera a sustancias
peligrosas solo se considerara pe-
ligroso si las concentraciones de
estas sustancias (es decir €l por-
centgje en peso) son suficientes
para gue el residuo presente una
0 mas de |as caracteristicas enu-
meradas en €l angjo |11 delaDi-
rectiva 91/689/CEE del Consgjo”.

¢Como serealizala codificacion de
estosresiduos peligrosos? Para saber €
codigo de cada residuo hay que dirigir-
se al R.D. 952/97 y a la Orden
MAM/304/2002 “ Lista Europea de Re-
siduos y operaciones de valorizacion y
eliminacion deresiduos’. En estalista
se recogen todos los codigos distribuidos
por tipos de residuos.

¢Puede cualquier gestor retirar re-
siduos peligrosos? No. Solo los gestores
autorizados expresamente para residuos
peligrosos en cada una de la Comuni-
dades Auténomas.

Existe unainiciativa para ayudar a
los productores a gestionar susresiduos
al menor costo, que es CONFECOI
(Confederacion Empresarial del Eco-
envase | ndustrial).

— Articulo 22 Ley 10/98: “Quedan

sometidas arégimen de autoriza-

cion por el érgano ambiental de
laComunidad Auténomalareco-
gida, a macenamiento de residuos
peligrosos...”.
¢Quélepuedeocurrir alasempre-
sas que no cumplan con la ley en este
tema? Multasy cierre, entre otras.

— Articulo32 Ley 10/98: “1. Lasin-
fracciones alo establecido en es-
taLey serén sancionadas con arre-
glo alo dispuesto en este Titulo,
sin perjuicio, o0 en su caso, delas
correspondientes responsabilida-
descivilesy penales. 2. Lares-
ponsabilidad serd solidariaen los
siguientes supuestos:

a) Cuando el poseedor o el ges-
tor de los residuos los entre-
guen a personafisicao juridi-
cadistintade las sefidl adas en
estaley.

b) Cuando sean varios los res-
ponsablesy no sea posible de-
terminar el grado de participa
cion de cada uno en la
realizacion de lainfraccion”.

— Articulo 34.2 Ley 10/98: Sonin-
fracciones muy graves:

a) El gjercicio de una actividad
descritaenlapresente Ley sin
la preceptiva autorizacion...

b) El abandono, vertido o elimi-
nacion incontrolados de resi-
duos peligrosos.

i) Laentrega, ventao cesion de
residuos peligrosos a perso-
nas fisicas o juridicas distin-
tos de los sefialados en la
Ley, asi como la aceptacion
de los mismos en condicio-
nes distintas de las que apa-
rezcan en las correspondien-
tes autorizaciones o en las
normas establecidas en esta
Ley

— Articulb 35.1 Ley 10/98:

a) “Enlasinfraccionesmuy gra-
Ves:
.... en €l caso de residuos pe-
ligrosos multa de 300.506,05
hasta 1.202.024,21 de Euros.
Inhabilitacion parae gercicio
de cualquiera de las activi-
dades previstas en la presente
Ley por un periodo de tiem-
po no inferior a un afio y no
superior adiez”.
En las infracciones del Art.
34.2 letras @)....i)...: Clausura
temporal o definitiva, total o
parcial de las instalaciones
0 aparatos.
En las infracciones del Art.
34.2letras a)...i)....Revocacion
autorizacion o suspension de
lamisma, por untiempo noin-
ferior a un afio ni superior a
diez.

EN RESUMEN

a) El responsable de los envases es el poseedor final.

b) Para saber si un envase es peligroso hay que remitirse al

RD 952/97.

¢) Para la recogida de residuos peligrosos se debe estar autorizado
como gestor por la Comunidad Auténoma correspondiente.

d) Existen fuertes sanciones al incumplimiento de estas leyes.

Para mas informacion
pueden dirigirse a:

Laura Sanz de SiriaAlvarez
CONFECOI

www.confecoi.tk

E-mail: confecoi @wanadoo.es
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China: competencia desleal, voraz

y destructiva

Por José Pico

China se ha convertido en una grave
amenaza para un conjunto de sectores pro-
ductivos de laindustria espafiola y, entre
ellos, uno de los més afectados es el sec-
tor del mueble. La competenciade losfa-
bricantes chinos, claramente desleal, esun
grave problema que va en aumento. Sus
consecuencias pal pables ya se plasman en
una disminucion de la cuota de exporta-
cion del sector del mueble espafiol. Setra-
tade un problemade dificil solucién. Dis-
tintas organizaciones representativas de
nuestras empresas del mueble denuncian
publicamente la problematica chinay lu-
chan para acabar con la estrategia comer-
cial de este pais, que aumenta sus cifras
econdmicas gracias a la copia descarada
de nuestros productos, vendidos a precios
irrisorios. Esta estrategiailegal, que ame-
naza nuestro sistema industrial de peque-
flas y medianas empresas, va en detrimen-
to del conjunto de la economia espafiolae
incluso de la europea.

Laamenazadel gigante asiético surge
como consecuencia de su proceso de in-
dustrializacion. China avanza rapidamen-
teen unacarreraferoz hacialarenovacion
tecnol Ggica, laexportacion y la produccidn
industrial. Y en esta rapida evolucién si-

gue una estrategia determinada: la copia
de productos que tienen éxito en el mer-
cado. Comenz6 con mobiliario de gama
baja, con calidades minimas. Hoy ya com-
piten con Espafia en lagamaclésicay la
gama alta con unas calidades que aumen-
tan seglin avanza su revolucion tecnol 6gi-
ca. Todavia son inferiores alas nuestras,
pero laevolucion de Chinaes voraz. Pron-
to se situara entre los mayores producto-
res del mundo.

L os empresarios del mueble estamos
viendo la copia exacta de productos, de ca-
tdlogosy hasta de logotipos. Detrés de ellos
esta nuestro esfuerzo por larenovacion de
modelaje, nuestra inversion en disefio, en
soluciones técnicas, en desarrollo de pro-

“Los empresarios del
mueble estamos viendo
la copia exacta de
productos, de catélogos
y hasta de logotipos.
Detras de ellos esta
nuestro esfuerzo y
nuestra inversiéon”

ducto, en investigacion, en tecnologia, en
imagen corporativa... Y contemplamosim-
potentes cdmo todo este proceso se borra
de un plumazo cuando el fabricante chi-
no sencillamente copia el producto final.

Pero el problemavamés alladel pla
gio. Laindustria chinavende a precios con
los que laindustria espafiola no puede com-
petir, entre un 30% y un 50% mas bara-
tos que los nuestros. Y o hace porque pro-
duce con costes claramente inferiores. No
solo eliminalainversion en |+D, en dise-
fio 0 en imagen, sino que ademas sus cos-
tes salariales son bajisimos, su inversién
en seguridad laboral es nula, Ilegando a
emplear laexplotacion infantil, y sus con-
troles ecol 6gicos son inexistentes. China
vende més barato a costa de anular, entre
otros factores, la proteccion socia y me-
dioambiental por laque Europallevamas
de un siglo luchando.

Lasituacion se agrava si observamos
los niveles de crecimiento de la economia
china. Hace cinco afos no tenia ninguna
importancia entrelaindustria del mue-
ble mundial, hoy se ha convertido en €l
cuarto pais productor de muebles del
mundo, ya por encima de Espafia. Y sus
exportaciones de mobiliario avanzan cada
diahacia el primer puesto en el ranking
mundial. Recientemente ha entrado en la
Organizacion Mundia de Comercioy se
esti convirtiendo en el primer destino
delasinversiones mundiales que ven c6-
mo su deficiente proteccion social aba-
rata los costes productivos.



“China vende maés barato
a costa de anular,
entre otros factores,
la proteccion social y
medioambiental por la
que Europa lleva mas de
un siglo luchando”

China ha acaparado |os mercados asiaticos, con la consi-
guiente reduccion de las exportaciones de nuestros produc-
tos a este continente. Pero la problemética es mayor al obser-
var su avance exportador, que ya alcanza los Estados Unidos,
se esté introduciendo en paises drabesy ya comienza allegar
a Europa.

Y éstaes una delas grandes paradojas de la situacion.
Europa importa productos en cuya fabricacion no seres-
petan las normativas que la misma Unién Europea hace
cumplir a sus empresarios. De esta forma, se estan introdu-
ciendo productos en la Union Europea que no siguen ninguno
de los controles (calidad, medio ambiente o seguridad, entre
otros) que la UE exige a sus propios productos.

En este sentido, podemos tener un arma importante en la
Union Europea, que deberia controlar, mediante una homo-
logacién o certificacion, la entrada de productos, creando una
barrera comercial para hacer cumplir a Chinala misma nor-
mativa sobre el mueble que se cumple en Europa. Seria una
manera de equilibrar, al menos, los costes de mano de obra o
de valor afiadido al producto. Al mismo tiempo, las organi-
zaciones empresarial es espariolas ya presionan para que Chi-
na cumpla, como todos los paises, con las normativas de la
OMC.

Es una posible solucion para paliar 1a diferencia de costes.
Sin embargo, el problema de las copias es ain mas complica-
do. Laviajudicia eslentay dificil, pues cuando se hainiciado
el pleito por plagio, la coleccion copiada ya estavendiday ya
hallegado el siguiente plagio a mercado.

Lasalida es compleja. Las Administraciones Publicas de-
berian estudiar la situacién para poder contribuir a solventar-
la. Estamos hablando del sistemaindustrial de todo un pais. No
somos multinacionales que podamos deslocalizar nuestra pro-
duccidn, somos pequefios y medianos empresarios.

Frente a esta indefension, la solucion reside en la diferen-
cia en otro tipo de comercializacion, en la distincién de nues-
tro producto con valores afiadidos y sobre todo, en una répida
evolucién que desarrolle nuestra capacidad tecnol 6gica. China
nos obliga a una carrera a alta velocidad. El coste es alto, pe-
ro debemos afrontar el reto de superar a este gigante asiético
que va devorando nuestros mercados.

José Pico
Presidente de Muebles Pic
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especial FERIA INTERNACIONAL DEL MUEBLE DE VALENCIA 2003

FIM 2003, enclave de excepcion para hacer negocios

as de 1.300 empresas de todo
M el mundo mostraran en los

100.000 m? de exposicién de
FIM 2003 lamejor oferta de muebles en-
tre los méas de 88.000 compradores que,
segun las previsiones, asistiran ala pro-
xima edicion de este certamen

El préximo 29 de septiembre comen-
zarduna nueva edicién dela Feria Inter-
nacional del Mueble de Valencia, FIM
2003, asumiendo el ambicioso reto de su-
perar los excelentes resultados al canza-
dos en 2002.

FIM celebrasu 40 edicidn con € pres-
tigio de su consolidacion como un encla-
ve privilegiado en € sector para hacer ne-
gocios, conocer novedadesy tendencias...,
un espacio de excepcion de caracter ine-
ludible paralos profesionales de todo €l
mundo.

El mejor escaparate expositivo para
lamejor demanda, siempre con la calidad
como sefia de identidad. Estaeslapre-
misa que marcalaslineas estratégicas de
este certamen, consolidado como lider del
calendario ferial del sector en el segundo
semestre del afio.

En un entorno ferial cada vez més
competitivo, los profesionales exigen va-
lor afadido alos certamenes, una exi-
genciaalaque FIM dalamejor respues-

FIM ha apostado
por certificar la
calidad de sus servicios
a través del
reconocimiento y
la garantia que
representa la obtencion
de la Norma

ISO 9001

ta. Y en este sen-
tido, FIM ha
apostado por cer-
tificar la calidad
de sus serviciosa
través del recono-
cimientoy laga-
rantia que repre-
sentala obtencion
de la Norma
1SO 9001.

Su implanta-
¢ién marcatodos
los procedimien-
tos de actuacion,
gestion y contra-

En 2003, segun las
previsiones establecidas,
FIM dispondra de un
total de 100.000 m?, cifra
que representa un
incremento respecto
a 2002 del 5% y respecto a
2001 del 16%

tacién del certamen, potenciando asi un
alto grado de calidad con sus clientes y
consecuentemente su nivel de satisfac-
cion.

Con lacalidad como estandarte, 1a40
edicion de FIM reunird en sus 100.000 m?
de exposicion las novedades de més de
1.300 empresas |legadas de todo €l mun-
do. Yaen € mes de marzo, mas del 95%
de los expositores de 2002 habian con-
firmado su participacion en la préxima
edicién, unadato quereflejala alta fi-
delizacion de la que goza este certamen.

Asimismo, paralelamente al progre-
sivo crecimiento de superficie registrado

EVOLUCION SUPERFICIE

FIM 2001

FIM 2002

FIM 2003

86.491

95.296

100.000

75.000 80.000 85.000 90.000 95.000 100.000 105.000

EVOLUCION EXPOSITORES

FIM 2001 _1.144
i 2002 | 25



La proxima edicién
de FIM presentara la
oferta de 1.311 empresas
de todo el mundo,
un 5% mas
que en 2002 y un
15% mas que en 2001

—aqpracias al proyecto de ampliacién de
FeriaVaencia— y de acuerdo alas ten-
dencias actuales a nivel fe-
rial, FIM ha apostado por la
sectorizacién de la oferta.

Asi en 2003 este certa-

men dividird su escaparate en FIM 2001
9 sectores de mobiliario pa-
rael hogar: Alta Decoracién, FIM 2002
Tapizado, Clésico, Moderno,
DIN, Rustico, Home Office, | FIM 2003

Pabell6n del Descansoy De-
co Cevider; unasectorizacion
acorde con las necesidades

delos compradoresy que permitira opti-
mizar su tiempo de estancia mejorando
su finalidad comercial.

Esta destacada oferta atraerd, segiin
las previsiones, amés de 88.000 visitan-
tes profesionales nacionales e interna-
cionaes. Entre ellos, cabe sefialar laasis-
tencia de reconocidos importadores de los
cinco continentes seleccionados por FIM,
atendiendo a distintos factores como su
capacidad de compra o la adecuacion de
sus intereses comerciales a escaparate
expositivo del certamen.

EVOLUCION VISITANTES

82.114

85.630

La cifra estimada de
visitantes a FIM 2003
se sita en 88.000
compradores, un
3% mas que en 2002
y un 7% mas que en la
edicién de 2001

Laofertay demandainternacional mas
cudificadas unidas en un mismo recinto y
con un objetivo comun: ha-
cer negocio. Las bases estén
sentadasy € éxito del certa-

men esta asegurado.

El 29 de septiembre da-
racomienzo FIM 2003, con
lafirme confianza de que su
40 edicion tiene todas las ga-

88.000 rantias de revalidar su pres-

78.000 80.000 82.000 84.000 86.000 88.000 90.000

‘ tigio y su posicionamiento
como referente mundial del
sector del mueble.

Viajaran a la préxima edicidon de este certamen en el marco del programa
de misiones inversas organizado por FIM

Mas de 170 importadores de todo el mundo

confirman su asistencia a FIM 2003

a40 edicion delaFeria I nterna-

L cional del Mueble de Valencia

(FIM) contaracon lapresenciade

miles de compradores de todo el mundo,

graciasa Plan de Promocion del Merca-

do Exterior, que potencialavisitade im-

portadores através de la organizacion de

un programa especifico de misiones in-

versas, a que se suman los que desarro-
llajunto alCEX, IVEX y ANIEME.

En el marco del programa de misio-
nes inversas organizado Unicamente por
el propio certamen, FIM hainvitado a
su préxima edicion aun total de 256 im-
portadores, -seleccionados atendiendo
a criterios como su capacidad de com-
pray su interés por la oferta presente en
este certamen-, de los que 170 habian
confirmado su asistencia a tres meses
delacelebracion del certamen, cifraque
supone mas del 66% del total.

L os compradores ya registrados pro-
ceden de 50 paises de los cinco conti-
nentes. En este sentido, destaca la con-
firmacién hastala fecha de importadores

de mercados como
Portugal (18), Gre-
cia (14), Italia
(11), Rusia (9),
Francia (9), Esta-
dos Unidos (8),
Emiratos Arabes
(7), Chipre (7), Di-
namarca (7), Hun-
gria(6), Alemania
(6), China (5),
Bulgaria (5), Sue-
cia(5), Polonia(4)
o Arabia Saudi
(4.

Junto a éstos, FIM 2003 contara con
la presencia de profesionales |legados
desde Canad4, Japon, Australia, L eto-
nia, Lituania, Estonia, Kuwait, Arme-
nia, Republica Checa, Singapur, Ucra-
nia, India, Israel, Malasia, Finlandia,
Irlanda, Islandia o Puerto Rico, entre
otros paises.

José Manuel Ponz —director de
FIM— ha manifestado que “el eleva-

do nimero de confirmaciones regis-
trado hasta la fecha es un claro refle-
jo del interés que despierta la proxima
edicion de FIM entre los importadores
del sector del mueble y una garantia
paralos expositores, que podran mos-
trar sus novedades entre |os mas des-
tacados compradores de todo el mun-
do en un marco excepcional para hacer
negocios”.

& | madera y mueble en formacion
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JOSE MANUEL PONZ, DIRECTOR DE LA FERIA
INTERNACIONAL DEL MUEBLE DE VALENCIA

P. ¢Qué novedades ofrece |a edi-
cion 2003 de FIM, tanto a exposito-
res como a visitantes?

R. Paralelamente a progresivo cre-
cimiento de superficie, como conse-
cuenciadel proceso de ampliaciony
modernizacion de FeriaVaencia, FIM
2003 contintia con su firme apuesta por
la sectorizacion de la oferta. En este
sentido, resultado de ello seran los 9
sectores en los que estard dividido FIM
2003 y que acogeran las firmas mas
prestigiosas: Alta Decoracion; Tapiza-
do; Clasico; Moderno; DIN; RUstico,
Ratan y Jardin; Home Office; Pabellon
del Descanso; y DE>CO CEVIDER.

Gracias a esta sectorizacion de los
100.000 m? de espa-
Cio expositivo tanto
d visitante profesio-
nal, como €l exposi-
tor, podran obtener
mayor rentabilidad a
su finalidad comer-

Asimismo, nues-
tros clientes podran
apreciar e salto cua
litativo del certamen
en todos los aspec-
tos, fruto delafirme
apuesta por la cali-
dad quellevaacabo
FIM y que ha sido
reconocida con la
obtencion del certificado 1SO 9001.

P. En un contexto econémico co-
mo el actual, ¢cudles son las pers-
pectivas en cuanto a participacion y
negocio generado en el certamen de
este afo?

R. Desde el Comité Organizador,
las expectativas de negocio para este
afo son muy buenas, yaque hay quete-
ner en cuenta que los indicadores eco-
némicos estan experimentando unale-
Ve recuperacion.

Cabe destacar ademas el hecho de
laincidencia de laincertidumbre inter-
nacional durante el primer semestre del
afo en otros puntos de encuentro de los
profesionales del sector. Todo ello nos

“FIM celebrara
en septiembre su
cial. 40 edicion en una
coyuntura econémica
mas favorable que
en las anteriores
ediciones de 2001
y 2002

permite prever unas
buenas expectati-
vas de negocio pa-
ra FIM, que cele-
brara en septiembre
su 40 edicién en
una coyuntura eco-
némica mas favo-
rable queenlasan-
teriores ediciones
de 2001 y 2002.

P. ;Quéventa-
jasofreceal fabri-
cante de muebles
su participacion
en FIM?

R. Exponer en
un certamen de la
magnitud de FIM
supone unaventagja
en si misma. Para
cualquier fabrican-
te, participar en la
Feria Internacional
del Mueble de Va-
lencia se ha conver-
tido en una excelen-
te oportunidad para
dar a conocer sus
coleccionesy nove-
dades. Teniendo en
cuenta que las pre-
visiones cifran en
mas de 88.000 los
visitantes de la presente edicidn, las po-
sibilidades de hacer negocio que ofre-
ce FIM se constituyen como una ga-
rantia para cualquier expositor.

P. ¢Qué papel juegala Ferialn-
ternacional del Mueble de Valencia
en un momento como el actual, do-
minado por laincertidumbre?

R. Como le decia, la moderada re-
cuperacion experimentada en el sec-
tor hace prever unos resultados Gptimos
durante FIM 2003. Su celebracion du-
rante el segundo semestre del afio y su
posicion como lider del calendario fe-
rial en este periodo sittian aFIM como
€l certamen idoneo donde cerrar caté&
logos y concretar pedidos, una carac-

teristica que este afo esta reforzada por
la mejoria en la coyuntura econémica
y politicainternacional.

P. En su opinién, ¢cOmo estares-
pondiendo €l sector esparfiol del mue-
ble a la situacién de los mer cados,
tanto interno como exterior, en los
gue par ece haber seinstalado la ato-
nia?

R. Unavez més, € sector del mue-
ble espafiol ha demostrado su capaci-
dad para reaccionar con rapidez ante
coyunturas adversas, asumiendo las es-
trategias adecuadas. Por elo, laopinion
gue me genera es sumamente positi-
va, ya que es una buena prueba de la
excelente rapidez de reaccion que po-
see el sector, algo fundamental en una
economia globalizada como la que vi-
vimos actualmente en la que cualquier
factor externo puede desestabilizar €l
mercado a nivel mundial.

P. Ademas, hay que afadir el
fuerteaumento de la competencia de
otros paises como China, que copia
€l disefio espafiol sin ningun contral,
y lospaises del Este, con nor mativas
mucho menos exigentes que la espa-
fiola. ¢Qué puede hacer la Feria pa-
racolaborar a atajar esta situacion
de competencia desleal ?

R. LaFerialnternaciona del Mue-
ble de Valencia, como punto de en-
cuentro paralos profesionales del sec-



tor, ofrece a sus ex-
positores todalain-
formacion que pue-
dan necesitar sobre
las diferentes moda-
lidades de propiedad
industrial, creacion
de nuevos disefios,
proteccién de mar-
cas en Espafiay en
el extranjero, pro-
teccion atravésdela
propiedad intelec-
tual, de catalogos,
programas de orde-
nador, etc., asi como sobre las posibi-
lidades de actuacion frente a copias de
terceros.

En este sentido, FIM tiene como
uno de sus objetivos prioritarios cada
afo que € certamen tengalamayor in-
tegridad y proteccion posible de lain-
dustria del mueble nacional e interna-
cional. Este objetivo se concretaen el
servicio que ofrece FIM através de Fe-
riaVaenciamediante el cual facilitaa
expositor perjudicado €l que puedare-
clamar sus derechos.

P. ¢Cudles son losrasgos mas ca-
racteristicos del mueble espafiol que
lo diferencian del mobiliario fabri-

“El mueble espariol
ha centrado sus
ventajas competitivas
durante los ultimos
anos en una buena
relacion calidad-precio
y en una excelente
capacidad de adaptacion
a la evolucion de
la demanda”

cado en otros pai-
Ses?

R. El mueble es-
pafiol ha centrado sus
ventajas competitivas
durante los ultimos
afios en unabuenare-
lacion calidad-precio
y en una excelente
capacidad de adapta-
cion alaevolucion de
lademanda. En laac-
tualidad, destaca
igual mente su apues-
ta por potenciar las
areas de 1+D, asi como la mejora del
servicio a cliente.

rra, una Seleccion de los Premios Del-
tay una exposicion sobre €l arquitec-
to y disefiador danés Arne Jacobsen, asi
como un amplio programa de confe-
renciasy ponencias en torno al mun-
do del disefio del hébitat.

P. FIM y FEDERMUEBLE han
promovido conjuntamente el pro-
yecto DOMUS MEDITERRANEA,
que persigue laincor poracion delos
nuevos disefadoresalaindustria del
mueble a través de la concepcion de
la nueva Casa Mediterranea del si-
glo XXI. ¢Qué supone para €l sector
esta novedosa apuesta dela Feria por
el disefio?

R. ParaFIM po-

P.Laimportan- der dar aconocer end
ciade disefio en este “DOMUS certamen esta nove-
sector esindiscutible MEDITERRANEA dosainicigtivasupone
y cada vez cobra ma- : unagran satisfaccion,
yor peso en FIM, no crea una alianza yaque DOMUSME-

solo entrelos exposi-
toressino también en
las actividades cul-
turales paralelas al
certamen que se or -
ganizan cada afo.
¢ENn qué consiste la
ofertadeesteafioen
este sentido?

R. Efectivamente, en
el marco delaFerialnter-
nacional del Mueble de
Valencia, el disefio tiene
un papel muy importante.
Buena prueba de ello son
las ectividades paraelasa
certamen, que se celebran
desde hace 21 afiosy que
hace dos ediciones se re-
cogieron bajo el nombre
de FIM Cultural. Por lo
gue respecta ala progra-
macion de este afio, se ha
hecho una apuesta muy
ambiciosacon unaseriede
actividades expositivas
muy interesantes.

En este sentido, se
combinaran actividades
yaveteranas en €l certa-
men, como los Premios
Internacionales de Dise-
fio cDIM y e Salén NU-
DE, con nuevas apuestas
através de unagaeria-ho-
mengje a disefiador ein-
teriorista Jaume Tresse-

estratégica
entre disefio, industria
y comercializacion
con la Casa
Mediterranea como
eje vertebrador”

DITERRANEA pro-
yectardatodo € mun-
do las tendencias en
mobiliario e interio-
rismode sigloXXIy
e nuevo estilo de vi-
da, basandose en con-
ceptos inspirados en
el Mediterraneo. De
esta manera, se crea una alianza estra-
tégica entre Disefio, Industriay Comer-
cidizacion con laCasaMediterréneaco-
mo ge vertebrador.

P. Ultimamente se estan produ-
ciendo profundos cambiostanto des-
de el punto devistadelafabricacion
como de la distribucién de mobilia-
rio en nuestro pais. ¢Hacia donde ca-
mina el sector en los dos &mbitos se-
faladosy cdmo se ve reflejada esta
nuevarealidad en FIM?

R. Lafuerte competitividad alaque
hace frente & sector estaobligando alas
empresasaestudiar posbles cambios que
le permitan seguir avanzando. En ete sen-
tido, laamenaza que suponen paises con
nivelessdarialesmuy inferioresestalle-
vando a nuevos planteamientos estraté-
gicos en nuestro sector que apuntan ala
posible ded ocalizacion de laproduccion
0 de partesdel proceso productivo, asi co-
mo alacreacion de alianzas estratégi-
C€as Con empresas extranjeras que posibi-
liten una respuesta acertada al nuevo
marco de actuacion en el que desarrolla
su actividad & mueble espafiol.

= | madera y mueble en formacion
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Disenadores y fabricantes trabajan en el proyecto DOMUS MEDITERRANEA

La industria espanola del mueble
disena la Casa Mediterranea del siglo XXI

n la préxima edicion de
Eseptiembre de laFeriadel

Mueble de Valencia, lain-
dustria espafnola del mueble lan-
zaralastendencias estéticas y la
nueva imagen de la Casa Medi-
terrdnea que van a marcar €l es-
tilodevidadel siglo XXI. Untotal
de 50 disefiadores y 50 fabrican-
tes espafioles trabajan actual-
mente en una serie de propues-
tas y creaciones innovadoras de
interiorismo basandose en con-
ceptos inspirados en el Medite-
rréneo que integraran la nueva
casa del sur de Europaen la que
habra un gran protagonismo de
laluz, lacalidez, €l color, los ma-
teriales naturales y el respeto al
medio ambiente.

El proyecto DOMUSMEDITE-
RRANEA. Amueblandolacasadd
siglo XXI esta promovido por Fe-
dermueble y cuenta con lafinancia-
cion del Ministerio de Economiay la
colaboracion delaFeriadel Mueble
de Valencia, FIM. Laredizacion del
proyecto comenzo agecutarse e pa-
sado mesde octubrey consisteen la
creaciony € disefio de una propues-
taintegral de lanueva Casa Medite-

Obra del estudio Nazca Disefo.

50 empresas del mueble
trabajan actualmente
con 50 disefiadores
noveles en la creacion
de una propuesta de
disefio integral de
la nueva Casa
Mediterranea, que sera
expuesta en la préxima
edicion de la Feria
Internacional del Mueble
de Valencia

rranea, dotandola de cualidades fun-
cionales, habitabilidad, calidad, in-
novacion y un ato valor estético, que
permita una adecuada insercion en
e mercado.

El proyecto ha supuesto la se-
leccion de 50 disefiadores noveles
y 50 proyectos de disefio de mobi-
liario, asi como la seleccion de las
50 empresas, que de forma conjun-
tacon los disefiadores, reaizaran e
mobiliario de la Casa M editerranea.

L os productos abarcan los dis-
tintos &mbitos y lugares dentro del
habitat mediterraneo, integrando
tanto el mueble como lailumina-
cion y los complementos. Las pro-
puestas de disefio incluye el mue-
ble de entrada, de bano, la cocina,
el dormitorio, la zona de trabajo,
mueble juvenil, asi como otros ele-
mentos determinantes, como son
las |amparas, las alfombras, las va-
jillas, y todo tipo de objetos deco-
rativos.



Los 50 productos que integraran
|la Casa Mediterranea responden al
disefio contemporaneo, propiosdela
primeravivienda, de poder adquisi-
tivo medio-alto, y que conformen un
hogar como un lugar interactivo y
moderno, donde convivan la como-
didad con las nuevas tecnologias. Se-
ran productos competitivos en cos-
tes, que puedan ser comerciaizables,
para ser fabricados por pymes que
buscan la diferenciaciéon y que sig-
nifiquen una aportacién en cuanto
afuncionalidad, estilo, formay pre-
cio. Los productos se comercializa-
ran através de lastiendas y queda-
ran integrados dentro del catdlogo de
laempresa fabricante.

El proyecto DOMUS MEDITE-
RRANEA tiene por objetivo dar una
oportunidad alos nuevos disefiado-
res paraque seincorporen alaindus-
tria del mueble e interiorismo, dada
la necesidad que tiene el fabricante
de mueble deincorporar € disefio en
sus lineas de producto para poder
competir en los mercados exteriores.

El proyecto pretende quelain-
dustria avance en propuestas, en
materiales y tecnologia, median-
te la creacion de un espacio de
acercamiento y unarelacion pro-
fesional entre el disefiador y el fa-
bricante, ya que todavia es rel ati-
vamente escaso el uso del disefio
en lafabricacion del mobiliario, y

72 B - | 1
? .H‘?r“w———_—._ ﬂ iy
3 oy | ="

Cama disefo de Javier Esteve.

El proyecto DOMUS
MEDITERRANEA nace de
la colaboraciéon entre
Federmueble, la Feria
Internacional del Mueble
de Valencia y el
Ministerio de Economia
con el objetivo de
impulsar el disefio como
una herramienta clave
para la innovacion y la
competitividad de las
empresas

""

cuando se utiliza se recurre a di-
sefladores consagrados.

El Comité Asesor de DOMUS
MEDITERRANEA, formado por
disefiadores de prestigio, se haen-
cargado de seleccionar alos 50 di-
sefiadores noveles, asi como |os 50
productos que, actualmente, estén
en fabrica en fase de prototipo.

Las 50 empresas fabricantes de
estos 50 productos han sido selec-
cionadas en funcion de la tecnolo-
gia, los materiales empleadosy otras
especificaciones técnicas, yaquela
fabricacion de los prototipos ha de
permitir la creacion de unanuevali-
nea de producto parala empresa a
fin de que pueda comercializarlo.

De estamanera, € proyecto DO-
MUS MEDITERRANEA permite
crear un espacio de encuentro para
gue fabricantes y disefiadores tra-
bajen juntos para dar formaal pro-
ducto definitivo.

El dltimo paso del proyecto esla
exposicion dela Casa Mediterranea
en la Feria Internacional del Mue-
ble de Valencia de septiembre de
2003. El stand de la Feria contara
con 400 m? de exposicion en los que
se reproducira la ambientacion, el
estilismo y lailuminacion que ca-
racterizan el concepto, la culturay
la Casa Mediterranea.

FONDO EUROPEO s e —
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agenda

il esnueva. VIt

ISO 9001: 2000. Comentada

Cianfrani, Tsiakals y West. AENOR, 2002,
214 pp.

Esta publicacion proporcionaaloslec-
tores un modelo mejorado de esta norma
de calidad, facilitando su aplicacion en
cualquier organizacion que persiga alcan-
zar una mayor eficacia operativa interna.
Incluye el texto de laversién espafiolade
la norma (Sistemas de gestién de la cali-
dad. Requisitos), que actualizalade 1994,
asi como el texto de los ocho principios

Visenda

Representante de Ventas

Area

de gestion de calidad contenidos en lanor-
ma | SO 9000:2000 (Fundamentos y vo-
cabulario).

Lafamiliade normas de calidad 1SO
9000 vio laluz por primeravez en 1987 y
en 1994 se publico unarevision menor. Des-
de entonces, e comité técnico de |SO res-
ponsable de esta familia ha trabajado en la
actualizacién de las normas y en hacerlas
mas faciles de aplicar. SO 9001:2000 es
por tanto la segunda revisién, pero contie-
ne los primeros cambios importantes de las
normas desde su publicacién.

=i
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Sur de Espafia/ Andalucia/ Costa del Sol

Nuestra compafiia:

l4" esinnovadoraen desarrollar, producir y vender muebles holandeses de alta calidad. Unade

nuestras marcas es Talens.

Talens vende a almacenes, arquitectos de disefio interior, hoteles, restaurantes e iglesias. Nuestro consumidor final es nuestro

principal objetivoy es el punto de partida.

J15¢n11a  es diferente de las otras marcas porque:

Hacemos muebles que a usted le gustaria tener

Muebles innovadores

Acercamiento y soporte profesional alos amacenes
Responsable, transparente y enérgica.

Buscamos:

escribir inglés.

Funcioén:

Un representante con amplia experiencia en ventas, para vender muebles a almacenes. Dindmico y un verdadero achiever.
Responsable. De 25 a 40 afios y que sepalo que estrabgjar para productos de marca con ata calidad. Indispensable hablar y

Después de un periodo de entrenamiento, se encargara de establecer el negocio en Espafia, comenzando por €l sur. Sera
responsable de las metas preestablecidas y, usando sus contactos, posicionaremos |os muebles Visenda, en un importante lugar

en nuestro segmento. Juntos creceremos en Espafia.

Contactar:

Visenda BV

Mediante una carta 0 un e-mail, enviar su Curriculum Vitae especificando su salario actual con foto reciente.

Atension; Sr. FW.C.JM. Schretlen

Postbus 4348
7320 AH Apeldoorn
Holanda
E-mail: fschretlen@visenda.info

Si desea mayor informacion, puede contactar con nosotros a través de e-mail o llamando al: 0031- 6 526 11 450
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|:| La pasada edicion de la Feria I nternacional del Mue-

ble de Madrid, junto con el Sector Internacional de la
Cocinalntegral, SICI, habatido records en |o que a superficie
neta de exposicién —80.077 m>— y anumero de visitantes se
refiere —56.955, un 45,7% mas que la pasada edi cion—, afian-
zéndose asi como una feria de referenciaindiscutible en Espafia.
A lacita acudieron 712 expositores directos y compradores
internacional es provenientes de 102 paises. SICI, promovido
por la Asociacion Espafiola de Fabricantes de M uebles de
Cocina, AMC, aument6 su superficie de exposicion un 41%
respecto la edicion anterior, pasando de 11.000 m? tiles ocu-
pados en el afio 2000 a los 15.500 m? en 2003, y de 85 a 103
empresas expositoras.

|:| Latasa de valorizacion de los envases y embal ajes de
madera en Espafia en 2002 ha sido del 38,1%, como
resulta de larelacion porcentual entre las casi 286.000 tone-
ladas valorizadas y las méas de 740.000 toneladas que quedan
como residuo en el territorio espafiol, correspondiendo un
32,5% areciclaje —con un ligero crecimiento de 1,5 puntos
sobre el afio anterior—, y un 5,6% a val orizacion energética,
2,1 puntos més que en el 2001, segiin un estudio realizado por
laFederacion Espafiola del Envase de Maderay sus Com-
ponentes, FEDEM CO, con el apoyo de ECOEMBES.

Por otra parte, FEDEMCO, con la colaboracion de CONFE-
MADERA y AENOR, ha editado un folleto sobre las nuevas
normas AENOR de envases de madera para frutas y hortali-
zas, que entraron en vigor en diciembre de 2002, con el que
pretenden darlas a conocer entre todos |os agentes i mplicados
en ladistribucidn de estos productos. La extension de las nor-
mas sobre envases de madera repercute en unaracionalizacion
de su fabricacion y en mejores préacticas y beneficios parala
cadena de suministro hortofruticola

|:| EnlaXIl edicion del Premio Anell dela Fusta—Anillodela
Madera—, galardén que concede anuamente el Gremi de
Fusters, Ebenistesi Smilarsde Barcdlonaaladivulgaciony dig-
nificacion delosoficiosdel sector, hasido concedido d Gabinete de

ArquitecturaMark Pinney Associates,
por laexceenciaen laprescripciony goli-
cacion delamaderaen d establecimiento
de Burberry en Barcelona.

D La Asociacion Cantabra de
Empresariosdela Maderay
del Comerciodel Mueble, ACEMM, Ramén Mir Pipi6
entreg6 €l 30 de junio los diplomas a entrega el premio a
los 17 alumnos que han realizadola  Mark Pinney (dcha.).
formacion en centros detrabgjo, enlas

especialidades de Fabricacion aMedida e | nstal aciones de Car-

pinteriay Muebley de Técnico Superior en Produccidn de Madera

y Mueble, estudios que se cursan en el Instituto Ricardo Ber-

nardo de Solares. La précticatotalidad de |os alumnos de estos

modulos de FP encuentran trabajo nada més terminar sus estu-

dios.

|:| La Asociacion de Empresarios de Carpinteria de
Menorca, AECAM, renové e pasado mes de abril su Junta
Directivay eligié unanimemente a Luis Hidalgo Riera como
nuevo Presidente. Hijo de uno de los miembros fundadores de
la Asociacion y continuador de la empresa familiar de carpin-
teria ubicada en Ciutadella.

Entre las actividades que la Asociacion llevara a cabo estos afios
destaca la edicion de una guia de productos de las carpinterias de
Menorca, laelaboracion de una péginaweb de laentidad, partici-
pacion activa en los proyectos de FEDERMUEBLE, realizar un
estudio econdmico del sector y finalizar el Proyecto Grupal de
Mejoradela Cdidad en las Empresas de Carpinteriade Menorca

|:| LaUnion de Empresarios de la Madera de Cordoba,
UNEMAC, hadisefiado un centro de servicios avanzados
para el sector de la madera que se ubicara en una parcela de
10.000 m? cedida por el Ayuntamiento. Este espacio dedicado a
laformacion, vivero de empresas y de disefio de estrategias
empresarides, serael cuarto delaprovinciadesde € que se apoya
¢l desarrollo de uno de los sectores productivos mas importan-
tes de Cordoba.

MADERALIA acogera el grupo MAESTROS DE LA MADERA

Maestros de la Madera es un grupo de seis empresas
formado ainstancias de MADERALIA —Feria Interna-
cional de Proveedores del Sector Madera-M ueble— cu-
yo objetivo final esreivindicar la calidad total en €l tra-
bajo de la madera.

El grupo se compone de pequefias empresas con una
gran tradicién y un saber hacer que les permite abor-
dar cualquier trabajo relacionado con lamadera, por com-
plejo que sea: puertas, escaleras, suel os, artesonados, bal-
conadas, ventanas, etc. Estos profesionales crean un
producto personaizado o series muy cortas paraun clien-
te diferente.

Asimismo, intentan dar soluciones a arquitectos, de-
coradores e instaladores quienes, ante un proyecto espe-
cial, necesitan solucionesy respuestas especiales.

MADERALIA, consciente de
gue existe un mercado cada diamés
importante para este tipo de clien-
te, que exige materias primas de
primer nivel y mano de obra espe-
cializada, ha patrocinado que los
Maestros de la Madera unan por
primeravez sus esfuerzosy estaran
en un stand conjunto en la Feria.

Més de 500 empresas exhibiran sus productos mas no-
vedosos en los 30.000 m? que acogeran la 312 edicién de
MADERALIA —Ferialnternacional de Proveedores del
Sector Madera-Mueble—, evento que tendralugar en Va-
lencia de 12 a 15 de noviembre en las ampliadas y mo-
dernizadas instalaciones del recinto de Feria Valencia.




Archiwood online: proyecto de promocion del
uso de la madera en la construccion

Por Beatriz del Castillo Parra

CONFEMADERA contintia su linea
estratégica de promocion del uso delama-
dera en la construccién con su participa-
cion en ARCHIWOOD Online, un pro-
yecto europeo financiado por el Programa
Leonardo de la Comision Europeay co-
ordinado por €l instituto tecnolégico Eu-
rofortech en el que colaboran once paises
através de escuel as de arquitectura, pa-
tronales, institutos de investigacién, etc.
y cuyo objetivo principal eslapromocién
del uso de la madera en la construccion
entre arquitectos y prescriptores através
de la creacion de un espacio web con in-
formacion sobre destacados edificios de
madera de toda Europa.

Se trata de la continuacion del proyec-
to ARCHIWOOQOD, en el que sereaiz6 un

“La Feria de Muestras
de Teruel, obra del
arquitecto turolense
Alejandro Cafada,
destaca por su boveda
de madera laminada
sustentada en su parte
central por paredes
de cristal”

CD-Rom eninglés paralaformacion ein-
formacion de arquitectos, estudiantes de ar-
quitecturay prescriptores en general. Los
contenidos del CD, junto con informacion
adicional, serén utilizados parala pagina
web, que sera traducida atodos los idiomas
de | os paises participantes en el proyecto, y
contendrd imagenes e informacion sobre
una serie de edificios de madera de especia

relevancia ubicados en varios paises euro-

peos, como es el Sibelius Hall en Finlandia,
el barrio Temple en Dublin, el puente de
Merle en Francia, etc.

El proyecto incluye también una cons-
truccién espafiola en madera: la Feria de
Muestras de Teruel, obradel arquitecto tu-
rolense Algjandro Carfiada, dotada de gran
bellezay modernidad en su disefio arqui-
tecténico y de gran funcionalidad en susins-
talacionesy estructura, en laque destacasu
béveda de madera laminada sustentada en
su parte central por paredes de cristal.

La estructura de la web esta orientada
al disefio arquitecténico y tiene una pre-
sentacion muy dirigida al sector de opinién
antes mencionado, compuesta de cuadros
interactivos en los que aparecen iméagenes
de alta calidad y resolucién de cada edifi-
cio. A medida que se profundizaen lasiméa-
genes €l nivel de informacién sevaincre-
mentando.

Laweb se esta elaborando en estos mo-
mentosy estara alojada en €l portal de In-
novaWood, sobre investigacién y forma-
cién dentro del sector de la madera:
http://212.17.41.155/innovawood/archi-
wood2/archiwood.htm

Beatriz del Castillo Parra
Responsable Dpto. de Tecnologia
y Medio Ambiente
CONFEMADERA
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Desarrollo del proyecto europeo LINESET
sobre trazabilidad en la cadena del aserrado

Segunda parte

Por Eduardo Tolosana y
Yolanda Ambrosio

En cuanto a las especificaciones del
transponder empleado, fabricado por Texas
Instruments, son las siguientes:

— Memoria: 64 bits (264 cddigos uni-

C09).

— Frecuenciade operacion: 128 kHz.

— Fuente de energia: alimentado por
lasefia del lector (sin baterias).

— Distancia de lectura: hasta 60 cm
(dependiendo del lector).

— Temperatura soportable: desde
—40 °C hasta 100 °C (hasta 175 °C
durante menos de 5 minutos).

— Cépsula: cristal herméticamente se-
Ilado.

— Dimensiones:

Diémetro: 3,85 mm.
Longitud: 23,1 mm.
Peso: 0,6 gramos.

Como alternativa manual, esta en en-
sayo € desarrollo y uso de unaforcipulacon
aplicador mecanico (por CTBA, Cirisy Es-
cobois), en que no se prevén mayores difi-
cultades, y que se pretende sea empleado
para el marcado durante la cubicacién de
lastrozas.

En cuanto ala deteccion de los chips
y su lectura, se han obtenido buenos re-
sultados —de més del 90% de identifica-
ciény lectura— con sistemas de doble an-
tena sobre gomas colgantes dispuestas ala
entrada de la linea (antes de |a descorte-
zadora), como se puede apreciar en la Fl-
GURA 5.

Figura 5.

A partir de aqui, por un método deim-
pacto de un cabezal accionado hidraulica-
mente sobre latesta de las trozas en que pue-
daresultar divididala que portaba el chip,
se arrastra lainformacién precedente y se
incorporala nuevainformacion (por gjem-
plo, lalongitud de tronzado, la clasificacion,
laasignacion de latroza a unaciertalinea
de aserrado o incluso los resultados de su
andlisis mediante scanner) alabase de da-
tos, pasando a materializarse un nuevo co-
digo de identificacion de cada troza me-
diante una marca compuesta por agujeros
sdlidos o anulares producidos en la propia
testa (cabezal marcador en la FIGURA 6,
giemplo de marcaen laFIGURA 7).

“La informacién asociada,
en la base de datos de
trazabilidad, a cada troza,
debe pasar a cada una de
las piezas aserradas
(tablas, tablones, etc.)
que se obtengan de
su despiece”

R
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Figura 6.

Estas marcas deben ser leidas antes de
materializarse unanuevadivision enlasie-
rra, paralo que se han ensayado dos tecno-
logias: la primera ha consistido en una ca-
mara Sanyo CCD y otra MAPP 2500 con
30 mW de laser. Los resultados de las lec-
turas mediante ambas técnicas se muestran
enlasFIGURAS 8y 9. Latasadeidenti-
ficacion delas marcas, aunque se esperame-
jorar, es satisfactoria, especialmente con la
camara que emplea | aser.

Figura 7.

Se haexigido como requisitos paraes-

tas camaras |os siguientes:

— Deben trabgjar correctamente tanto
con trozas normales como azuladas.

— Van montadas con un angulo de 45°
sobreladireccion de circulacion de
la madera, después de la descorte-
zadora.

— Trabagjan correctamente con veloci-
dad de las trozas de hasta 2,5 m/s,
y paratrozas con diametros entre 14
y 60 cm.

— Admiten separacion entre trozas
desde 50 cm.

— Deben leer el codigo colocado en
cualquier parte delatestadelatro-
za

Lainformacion asociada, en la base de

datos de trazabilidad, a cadatroza, debe pa-
sar a cada una de las piezas aserradas (ta-
blas, tablones, etc.) que se obtengan de su
despiece, incorporando la nuevainforma-
cién. Se hadesarrollado paraello un pro-
grama de continuidad gque controla por €l
ndmero y orden de produccion de las pie-
zas aserradas, y por lalongitud de las mis-
mas en comparacion con las de latroza de

Figura 8.



gue se supone gue proceden, la conexion
“piezaen rollo-piezas aserradas” .

Estas piezas son marcadas, transversal-
mente ala carainferior segiin aparecen en
la cadena de transporte, mediante un codi-
go impreso con unaimpresora de inyeccion
de tinta de alta velocidad cuyo funciona-
miento ha sido testado con éxito en Suecia.
Lalectura de estos codigos mediante pro-
gramas de reconocimiento de iméagenes en
video tomado por camarasfijas estd siendo
objeto de ensayo (FIGURA 10), debiéndo-
se aun mejorar la efectividad de esta lec-
tura, puesto que debe repetirse en diversos
puntos del proceso paraincorporar infor-
macion ala base de datos (aunque este co-
digo ya permanecerd hasta el usuario final).

Entre esta informacion que se incorpo-
raalas bases de datos se encuentra, en e ca-
so0 de la serreria de Sodra, el resultado del
andlisis de las tablas mediante un escaner

“Finalmente la
informacion se incorpora
al codigo de barras con
que se identifica el
paquete de madera que
se envia al consumidor
final, lo que permitira
rastrear el origen de
cualquier problema hasta
cualquier punto del
proceso”

Figura 9.

gue identificay localizalos defectos pre-
viamente a hacer una clasificacion automéa-
ticade calidad. También se deben poder in-
corporar, por ggemplo, los parametros de
programas de secado, longitudes de retesta-
do, clasificaciones manuales de calidad, etc.

Finalmente, unamarca en que seinclu-
yeinformacion sobre | as tablas marcadas se
incorpora al cédigo de barras con que se
identifica el paquete de madera que se en-
viaal consumidor final (FIGURA 11), lo
que permitira a éste leer los codigos e in-
formar de cualquier incidencia con toda
exactitud ala serreriaque le suministre, que

Figura 10.

Figura 11.

asu vez sera capaz derastrear €l origen de
cualquier problema hasta cualquier punto
del proceso, incluso hastala misma proce-
dencia de la madera.

Esta continuidad en lainformacion no
s6lo se garantiza por |os dispositivos que se
han descrito, sino que se materializaen un
sistema flexible de bases de datos, que es-
tasiendo doblemente desarrollado, tanto pa-
ra el sistema sueco como para la cadena
francesa, sin duda méas similar alas serre-
rias espafiolas de ciertaenvergadura, por lo
gue podria ser de mayor utilidad en nues-
tras condiciones.

Estos sistemas de trazabilidad se pre-
tenden concebir como un sistema modular
gue, independientemente de su futuro de-
sarrollo como consecuenciade los resulta-
mos del proyecto, se pudieracomercializar
de acuerdo con |as necesidades de cada po-
sible usuario interesado.

Eduardo Tolosana
Yolanda Ambrosio

Dpto. Economiay Gestién Forestal
Universidad Politécnica de Madrid
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Maquinas, con toda seguridad

Estas paginas se enmarcan en el proyecto “Maquinas, con toda seguridad”, que actualmente desarro-
Ila CONFEMADERA conjuntamente con las centrales sindicales MCA-UGT y FECOMA-CC.OO., y que
cuenta con la financiacion de la Fundacién para la Prevencion de Riesgos Laborales.

Prevencion de riesgos en la primera
transformacion de la madera

Por M2 Jesus Lopez Ortega

Laactividad forestal es el primer esla
bon de la cadena de laindustria de la ma-
deray del mueble. Seinicia con la planta-
cion o con los tratamientos silvicolas
destinados a la regeneracion natural, man-
tenimiento y mejora del arbolado. Cuando
éste ha adquirido la suficiente madurez, se
produce el aprovechamiento y esen las ope-
raciones de corta donde se originan las si-
tuaciones de riesgo mas numerosas.

El trabajo consiste basicamente en el
apeo del &bol (cortey derribo), lo que se
conoce como tala. Se cortan |os arboles
con motosierra o con procesadora. Des-
pués de derribados, |os érboles son desra-
mados y despuntados (eliminacién de ra-
masy copa). Posteriormente se efectlia el
marcado; tronzado, para dividir el tronco
del arbol en trozas y, a continuacion, se-
gun el caso, se hace €l pelado o descorte-
zado, laretirada de la corteza.

A continuacion seinicialasacadelama
dera. Se arrastran las trozas o los arboles (s
Son especies que no han sido tronzadas) y se
agrupan junto alas pistas forestales para pro-
ceder asu apilado. Lamaderase cargaen ve-
hiculosy setransporta has-
tasu destino. Segin € tipo
de maderay las caracteris-
ticas de las empresas, las
trozas pueden permanecer
almacenadas en parques, o
pasar directamente a los
centros de transformacion.
Laultimafasedelaexplo-
tacion forestal consiste en
lalimpieza del monte pa-
raretirar o eliminar losre-
siduosdelacorta Seginla
especie forestal, alguno de
estos pasos puede no ser
necesario.

“La prevencion
de riesgos en el
sector de las
explotaciones
forestales esta
condicionada por
las especificas
condiciones del
lugar de trabajo”

La prevencion de
riesgos en el sector de
las explotaciones fores-
tales esta condicionada
por las especificas con-
diciones del lugar de
trabajo. El monte es un
espacio natural, escasa-
mente acondicionado,
circunstancia que, ade-
mas de tener una in-
fluencia determinante
en la organizacion del
trabajo, es fundamental
alahora de programar
la prevencion de ries-
gos. En las explotacio-
nes forestales | os trabajadores estan ex-
puestos a factores de riesgo de origen
climatico, biolégico y orografico.

El aprovechamiento forestal del monte
cuenta hoy con un alto nivel de mecaniza-
cion. En los dltimos seis afios y gracias en
parte alas ayudas procedentes de la Unién
Europea, se ha generalizado el uso de ma-
quinariade plantaciones, desbrozadoras, pro-
cesadoras para la corta, desramado y tron-
zado de lamadera, con equipos electronicos
e informéticos que permi-
ten obtener informacion
constante de volumenes
producidos, diametros, lar-
gos, etc. Arrastradores fo-
restales, autocargadores,
camiones todo terreno,
tractores forestales de ca-
denas, paralastaress de sa
cade madera, eslamaqui-
naria habitual en los
montes espafiol es.

Los accidentes mas
graves son los cortes con
motosierra, cortes con ha-
cha, caidas de &rboles so-
bre alguin operario; vuelco
de lamaquinaria debido a
las peculiaridades del terreno 0 amaniobras
defectuosasy atropellos. Pero contrariamente
alo que pueda parecer, éste no es un sec-
tor con gran siniestralidad. La mayor parte
delos accidentes no revisten gravedad, gra-
cias alamecanizacion del montey aque se
han generalizado |as medidas bésicas de pre-
vencion.

Segun la estadistica del Ministerio de
Trabajo y Asuntos Sociales, en €l afio 2001,

lamayor parte de los més de 39.000 acci-
dentes laborales del sector (la estadistica
también incluye agricultura, ganaderia, pes-
ca, acuiculturay caza) se debieron atorce-
duras, esguincesy distensiones, cerca del
32% del total, seguidos a mucha distancia
de las contusiones y aplastamientos, otras
heridas, lumbalgias, fracturasy luxaciones.
Las partes del cuerpo que mas lesiones su-
fren son, por orden de importancia: las pier-
nas, manos, piesy pecho. Lasformas de ac-
cidente mas habituales son el golpe, corte
por objeto o herramienta, sobreesfuerzos;
seguidos en menor grado por lacaida de ob-
jetos desprendidos, caidas al mismo nivel,
atrapamiento por o entre objetos, y chogques
contra un objeto inmovil
Independientemente del grado de me-
canizacion de la explotacion forestal, hay
unas reglas basicas que deben seguirse. La
correcta organizacion de las tareas y de la
zonadetrabajo esla primeramedidade pre-
vencion de accidentes. Capataz y trabaja-
dores deben acostumbrarse a mantener un
cierto orden en lazona: Las herramientas
deben permanecer en una zona concreta, ra-
mas y trozas no deben mezclarse; las vias
de acceso tienen que permanecer limpiasy
despejadas para permitir una evacuacion ra-
pida en caso de accidente o incendios.

HAY QUE ANALIZAR LOS RIESGOS
EN CADA MONTE

Antesdeiniciar el desbroce delamale-
za, parafavorecer el desplazamiento de los
trabajadores durante la corta, esimprescin-
dible realizar una primera deteccion de los
riesgos concretos derivados de la situacion
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del monte: inclinacion, existencia o no de
pistas, accesos, lineas el éctricas, carreteras,
fincas, edificios colindantes, tamafio de los
arboles, arboles inclinados, enredados, exis-
tencia de piedras y todas aquellas circuns-
tancias que puedan dificultar larealizacion
de lostrabagjos.

El encargado de la empresatiene que
dar acadajefe de cuadrillalasinstrucciones
precisas: tamafio del lote de arboles que le
corresponde, qué arboles debe cortar y cua
les no; distancias entre cada una de las cua-
drillas que van atrabajar en el monte, di-
reccion de caida del arbol, dénde, cuando'y
como debe dejar apiladala madera, etc. En
lazona siempre tiene que estar adisposicion
delos trabajadores un botiquin de primeros
auxilios. Cada trabajador debe contar con
los equipos de proteccidn individua y laro-
pa de trabajo, adecuada a la normativa vi-
gente. Laropa, ademas de estar homologa-
da, debe adecuarse a la orografia y
climatologia de laregion en la que se esté
trabagjando.

Todo trabajador de llevar casco de se-
guridad, gafas, pantalla facial, auriculares,
guantes de dorso reforzado, pantal on refor-
zado y botas de seguridad.
Hay que evitar € trabajo con
condiciones climaticas ad-
versas, sobre todo en pre-
sencia de fuerte viento. Se
debe disponer de agua pota-
ble para reponer la pérdida
del liquido que causala des-
hidrataciony, en generd, se
procuraré evitar €l desarro-
llo delaactividad durante las
horas de mayor intensidad
solar.

El casco es uno de los
elementos basicos en & equi-
po de seguridad del motose-
rrista, que evitalos acciden-
tes por caida de ramas o
copas. Es habitual que lleve incorporado
otros elementos de proteccion ocular y au-
ditivos, como son la pantallafacial y €l pro-
tector auditivo. Los ojosy lacaratienen que
estar protegidos con gafasy pantallafacial,
paraevitar que las astillas, tierra o piedras
que saltan durante el trabajo le produzcan
lesiones.

L os protector es auditivos evitan la sor-
dera progresiva que puede sufrir €l operario
con €l uso continuado de lamotosierra. Los
auriculares deben amortiguar las frecuen-

“En el monte,
la correcta
organizacion de
las tareas y de
la zona de
trabajo es la
primera medida
de prevencioén
de accidentes”

cias de sonido que co-
rresponden ala moto-
sierra, mientras que en
las demés tendran la
menor atenuacion po-
sible para poder recibir
las voces o sefides que
otros le envien.

Paraque €l opera-
rio esté protegido con-
tralos roces de mato-
rral, ramas, astillas,
etc. y, sobre todo, con-
tralos cortes de la ca-
denade lamotosierra,
hay que utilizar guan-
tes de seguridad de tejidos especiales
anticorte, con refuerzos en la parte dorsal
de lamano. Los guantes, ademas, amorti-
guan parte de las vibraciones de la moto-
sierra. Lamano izquierda eslaque mésries-
go de cortetiene.

L as botas es otro elemento fundamen-
tal en la seguridad. Deben tener piso anti-
deslizante y puntera reforzada. Deben ser
flexiblesy en tiempo lluvioso tienen que ser
impermeables.

Laropa del trabajador
tieneque ser ligeray alavez
resistente. Comoda, gjusta-
daal cuerpo, de colores vi-
VoS, paraque € operario sea
visible en € monte; de teji-
dos que permitan la transpi-
racion, y que soporten los
enganches con ramas, roza:
duras. Es conveniente usar
unafaja protectora parala
zona lumbar y, obligatoria-
mente, hay que llevar pan-
talén de seguridad con re-
fuerzos, fabricados con
tejido especial anticorte, en
la cara anterior de los mus-
losy enloslaterdes. Escon-
veniente que laropa (siempre homol ogada)
se adapte a las condiciones meteorol 6gicas
de cada estacion y region.

PRINCIPALES RIESGOSA LOS QUE
SE ENFRENTA EL TRABAJADOR

Desbroce. Parala preparacion inicial
del monte y su limpieza se utilizan las des-
brozadoras, que eliminan la vegetacién no
deseada. Pueden ser portétiles, para peque-
fios epacios o zonas de dificil acceso, 0 aco-
pladas alatoma de fuerzadel tractor. Sean
de un tipo o de otro, comparten un riesgo
comun: la dispersion a gran velocidad de
particulas: adtillas, piedras o incluso esquirlas
metdlicas de |la propia maquina. Los posi-
bles observadores o personas que estén pro-
ximas a la zona de trabajo son los que mas
riesgo de accidente tienen. Como medidas
de proteccidn y prevencion, entre operarios
que manejen desbrozadoras portétiles de-
bera existir una distancia minima de 5 me-
tros. Todas |as desbrozadoras manuales po-

seerdn un sistema antivibratorio eficaz. En
las méguinas portétiles hay que vigilar las
vibraciones del sistema mano-brazoy los
sobreesfuerzos, y en las incorporadas alos
tractores, como en cualquier otra maguina
forestal autoportante, esta presente el ries-
go de vuelco violento por pérdida de con-
trol.

Durante la operacién detala o apeo,
los riesgosidentificados son |os que pueden
provocar las caidas de arboles o de ramas,
tanto sobre el motoserrista, como sobre su
ayudante o personas gque se encuentren pro-
ximas a la zona de corta, que suelen oca-
sionar accidentes de lesiones muy graves.
L as causas principales de estos accidentes
son un inadecuado procedimiento de los cor-
tesdetala, efectuar lacortaen presenciade
viento ligeramente fuerte, deslizamiento del
arbol derribado por la pendiente, o existen-
ciade otros trabgjadores en las cercanias del
arbol apeado.

Los cortes con motosierra, bien sobre
|os propios motoserristas o sobre e ayudante,
cuando se encuentra junto al primero pre-
sionando con una pértiga para favorecer la
caidadel arbol en ladireccion deseada. Ca-
idas del trabajador que tropieza con la ma-
leza, con materiaes depositados junto a ar-
bol, con trozas o arboles anteriormente
talados. Pérdida del equilibrio por lasuper-
ficieirregular del suelo, uso de calzado ina

“En las explotaciones
forestales, los accidentes
mas graves son los
cortes con motosierra,
cortes con hacha, caidas
de arboles sobre algun
operario; vuelco de la
maquinaria debido a las
peculiaridades del
terreno 0 a maniobras
defectuosas y
atropellos”



“En la zona siempre
tiene que estar a
disposicion de los

trabajadores un
botiquin de primeros
auxilios. Cada
trabajador debe contar
con los equipos de
proteccion individual y
la ropa de trabajo,
adecuada a la
normativa vigente”

decuado, etc. Caidas cuando se salvan des-
niveles, cuando se sube o0 bgja de érboles pa-
raamarrar un cable o paraterminar de cor-
tar un arbol que quedd enredado en otro.
Golpes, choques y proyeccion de objetos,
por contacto con ramas, troncos, trozas, etc.
son accidentes también comunes. Aunque la
probabilidad de accidentes por choque o pro-
yeccion de los cables utilizados para faci-
litar el derribo delos érboles no esalta, sin
embargo revisten una gran gravedad. Por
es0 esfundamental vigilar quelos cables se
encuentran en perfecto estado y que su dia&
metro sea suficiente.

L a motosierra —aunque cada vez ad-
quiere mas protagonismo la maquina pro-
cesadora— es la herramienta manual me-
canicade uso preferente en las operaciones
delacortade érboles, desramado, tronzado
y poda. Como en cuaquier otramaquing, un
correcto mantenimiento es la primera me-
dida de prevencion, sobre todo de los ele-
mentos de corte, que son |0s que provocan
los accidentes. Una de las situaciones méas
peligrosas es € rebote de lamotosierra. Pue-
de suceder cuando un sector de lacadenadel
extremo de la espada roza otro objeto duro
distinto al que se esta serrando, saliendo st
bitamente despedida en un movimiento cur-
Vo hacia el operario. Otro riesgo es el golpe
de retroceso. Este se presentaa serrar con
€l lado superior de laespada. Lamotosierra

retrocede hacia el trabajador cuando la ca-
dena se traba en una parte dura de la ma-
dera. Los cortes también pueden ocurrir en
e momento de la puesta en marcha, cuando
la operacion se realiza incorrectamente, o
durante el traslado de un lugar a otro con
la motosierra en marcha. También se pue-
den provocar cortes por rotura de la cadena
En esta herramienta se deben vigilar las vi-
braciones, €l ruido y los sobreesfuerzos.

Como regla general, en el radio de ac-
cion delamotosierra, que se puede estable-
cer en diez metros, no debe haber ninguna
persona u obstéculo, ya que laviruta que se
desprende puede golpear en lacaraeintro-
ducirse en los ojos. Durante el trabgjo, se
debe sujetar lamaquinafirmementey siem-
pre con ambas manos, de forma que los de-
dos rodeen las empufiaduras y manteniendo
el dedo pulgar izquierdo, en €l caso de dies-
tros, debajo de la manilla delantera. Siem-
pre que sea posible se aplicara el tope de
la motosierra sobre la madera que se esta
cortando. No se efectuaran cortes con la pun-
tade la espada de no ser estrictamente ne-
cesarios, para evitar eventuales peligros de
contragol pes o rebote.

El hacha sigue siendo una herramienta
de uso generalizado. Los accidentes sur-
gen por un deficiente
Uso, que suele estar cau-
sado, a su vez, por una
deficiente formacion del
trabajador con relacion
asu empleo en las ope-
raciones forestales.
También pueden causar
accidenteslamalacons-
truccion de las piezas o
sumontaje; ausenciade
fundas protectoras para
€l transporte y almace-
namiento y su inade-
cuado mantenimiento,
tanto de los mangos co-
mo del filo. La pieza cortante debe estar co-
rrectamente afilada.

L a procesador a ha reducido la dureza
del trabajo forestal y sus riesgos pero tam-
bién puede provocar serios accidentes. Una
procesadora es un tractor forestal quetiene
adaptado una griia hidréulica con un cabe-
zal procesador multi-
funcion, que esun au-
téntico robot forestal.
Estan dotadas de ca-
binas con climatiza-
dor, puesto de mando
ergonémico y ofrecen
un amplio campo de
vision. Son maguinas
capaces de desramar,
tronzar y despuntar
los fustes, asi como
talar lamadera segiin
longitudes preesta-
blecidas. Muchos mo-
delosvan provistos de
|os elementos propios

de las méquinas taladoras y realizan también
el apeo del arboal, incluso el descortezado.
Son cosechadoras forestales que limitan la
participacion del trabajador al maguinista.
Mejoran las condiciones de seguridad
del trabajador ya que evitan su contacto di-
recto con las trozas y con los elementos de
corte en las operaciones de tala, desramado
descortezado y tronzado. El riesgo principa
es el vuelco: la maquinatiene un elevado
riesgo de vuelco cuando no trabagjaen llano.
El cabezal delaprocesadoraesun utensilio
pesado y a esto se afiade que lalongitud del
brazo oscilaentre 7 y 9 metros. Se estima
que por curvas de nivel este tipo de mégui-
na no debe superar una pendiente del 20%.

Otros riesgos son |los de atropello, aplas-
tamiento y atrgpamiento. Las medidas de pre-
vencion sirven también para otras maquinas
como son €l skidder (arrastrador o remolca-
dor detroncos) y & camidn autocargador.

En el manejo de la méguina un factor
importantisimo es el hombre, su formacion
y adiestramiento. Lainvestigacion delosac-
cidentes y laintroduccion de medidas co-
rrectoras es un mecanismo fundamental pa-
raevitar que se produzcan otros similares.
La mejor medida de precaucidn contra ac-
cidentes es una conduccion prudente y el
perfecto estado de funcionamiento del ve-
hiculo (direccidn, frenos, ruedas, embragues,
enganches, alumbrado, sefializacion, etc.)
garantizado por una buena conservacion en
cuanto aengrase y limpieza.

DESRAMADO O ESCANADO,
Y DESPUNTADO

Cuando no se utiliza procesadora, estas
labores se siguen haciendo manua mente. El
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desramado se efectiia indistintamente con
hacha o con motosierra, el despuntado se
hace con motosierra. En estas labores hay
que evitar los cortes debidos a inadecuado
método de trabajo o por una falta de domi-
nio de las herramientas debido a un déficit
de formacién. También son normaleslas ca-
idas ya que se trabaja en una superficie de
apoyo muy inestable.

TRONZADO

Ladivision del tronco en trozas se re-
aliza por medio de cortes transversales he-
chos con motosierra. Ademés del riesgo de
corte, de caidas, sobreesfuerzos, golpesy
ruido, el factor de riesgo de mayor gra-
vedad y especifico de esta operacion es
el arrollamiento o atrapamiento por las tro-
zas 0 por €l propio tronco que se esta tron-
zando, causado por un desgajamiento su-
bito del tronco en el momento que se esta
serrando o por un emplazamiento inade-
cuado. El tronco puede salir rodando ha-
ciael trabajador.

Fuentes:

Ministerio de Trabajo y Asuntos Sociales. Informacion Estadistica. http://www.mtas.es/estadisticas.

Manual de Normas de Seguridad y Conducta para |os trabajos forestales rel acionados con |a Tala de Eucalipto. Autores Luis Ortiz de Zarate , Juan
Carlos Fuentecilla. Loz publicaciones. Santander, 2000.

Manual de Prevencién de Riesgos Laborales en el Sector Forestal, 2001. Fundacion parala Prevencién de Riesgos Laborales, Gobierno de Canta-
bria, ACEMM, Prevenciony Salud.

DESCORTEZADO O PELADO

Estaoperacién seredizaen lapropiaex-
plotacion forestal, casi exclusivamenteen &
caso del eucdlipto. Se realiza manua mente
con hachay los riesgos que hay que preve-
nir (principamente con lacorrectautilizacion
delaropadetrabajo) son los cortes causados
por golpesfalidos. El hacha se desvia hacia
las manos, las piernas o pies ddl trabgjador.

SACA DE LA MADERA

Paraestatarea se utilizan arrestradoresfo-
restales o skidder y |os camiones autocarga
dores. Grecias ala cadavez mas generaliza-
da utilizacién de medios mecéanicos, los
sobreesfuerzos, causados por €l mangjo de
cargas pesadas, se han visto notablementere-
ducidos. También |os golpes o atrapamientos,
fundamentalmente en las manos, en el mo-
mento de agarrar o depositar las cargas, por
las méguinas o por sus 6rganos moviles. De-
be vigilarseiguamente que los cables de ace-
ro usados para arrastrar |la madera estan en
perfectas condiciones. No se deben utilizar
cables que presenten trenzas rotas, dobleces
0 nudos, aplastamientos, un desperfecto en un
empame, desgaste excesivo o cuaquier otro
deterioro que pueda provocar su ruptura.

Se deben prevenir los vuelcos de lama-
quinaria, provocados por las caracteristicas
del terreno o por las maniobras realizadas;
los atropellos, el choque con otros vehicu-
los u objetos, la electrocucion si entran en
contacto los elementos de izado de las car-
gas con lineas eléctricas aéreas, o por laapa-
ricion del arco eléctrico, cuando algun ele-
mento metalico de lamaguina se introduce
en la zona de seguridad de lalinea. Atra-
pamientos por los cardans de los gjes de
transmision de maguinas, acopladas alato-

“En el radio de accién de
la motosierra, que se puede
establecer en diez metros,
no debe haber ninguna
persona u obstaculo”

madefuerzadelostractores, o por otros ele-
mentos moviles sin proteger.

El vuelco es el riesgo que se asocia al
arrastrador forestal, por eso debe estar pro-
visto de una cabina de seguridad, capaz de
soportar éste, sin deformarse. Cuando el
skidder estétirando de un grupo de troncos,
sobre todo en pendientes acusadas, es im-
portante asegurar correctamente la carga pa-
ra mantener la estabilidad de la maquina.
Otros riesgos que pueden aparecer son las
caidas de trozas por desplome de las pilas,
las caidas de |as trozas desde |a pinza de la
grua, por deficiente amarre o por redlizar la
operacion a un intenso ritmo.

En el transportefinal de lamadera des-
de las pilas a pie de pista hasta | as fabricas
0 hastalos parques de almacenamiento, los
riesgos especificos son los vuel cos, por so-
brecarga, desplazamiento de la carga, por
velocidad ejecutada o por €l deficiente es-
tado de las pistas forestales, y golpes contra
objetos inmoviles, al arremeter e vehiculo
contra arboles u otros objetos, por carecer
devisbilidad, velocidad excesiva, deficiente
mantenimiento del camion, etc.

M .2 Jeslis L épez Ortega

Licenciada en CC de la Informacion
ACEMM, Asociacion Céantabra de
Empresarios de la Maderay del Comercio
del Mueble. Tel.: 942 27 09 83.
acemm@infonegocio.com

Si desea realizar alguna consulta sobre prevencion de riesgos y salud laboral en el sector madera-mueble, puede dirigirse a:
Comision de Seguridad Laboral. C/ Sagasta, 24 — 3° Dcha. 28004 Madrid. T. 91 594 44 04- F. 91 594 44 64.E-mail: j.chamorro@confemadera.es
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QUIENES FORMAN CONFEMADERA QUIENES FORMAN FEDERMUEBLE

Asociados Territoriales: Asociados Territoriales:

— Asociacion Céantabra de Empresarios de la Maderay el — Asociacion Comarcal de Empresarios del Baix Maestrat
Mueble (ACEMM) (ACEBM)

— Asociacion de Empresarios de la Madera de Castilla-La — Asociacion de Empresarios de la Madera de Castilla-La
Mancha (AEMCM) Mancha (AEMCM)

— Asociacion de Empresarios de la Madera de Navarra — Asociacion de Empresarios de la Madera de Navarra
(ADEMAN) (ADEMAN)

— Asociacion Vaenciana de Empresarios de Carpinteriay — Asociacion de Empresarios del Mueble y la Madera de
Afines (ASEMAD) Hervéasy Comarca (AMHY CO)

— Asociacion Patrona de Carpinteros de Guiplzcoa — Asociacion de Empresarios Fabricantes de Muebles,

— Asociacion Patronal de Industrias de Elaboracion de la Carpinteriay Ebanisteria de Burgos
Madera de Baleares (PIMB) — Asociacion de Empresas de Carpinteria, Ebanisteriay

— Asociacion Profesional de Empresarios de Afines de Menorca
Aprovechamiento Forestal, Aserradoresy Almacenistasde ~ — Asociacion de Fabricantes de Mueblesy Afines de la
Madera de Asturias (ASMADERA) Comunidad de Madrid (AFAMID)

— Asociacion Provincial de Industriales de laMaderay su — Asociacion de Fabricantes de Muebles, Complementos y
Comercio de Jaén (ASIMAC) Auxiliares del Pais Vasco (ENBOR)

— Asociacion Regional de Empresarios de laMadera de la — Asociacion de Industrias de Ebanisteria de Lugo
Region de Murcia (AREMA) — Asociacion Empresaria delaMaderay Mueble de Alicante

— Confederacion Aragonesa de Empresarios de la Madera (AEMMA)
(CAEMA) — Asociacion Provincial de Industriales de laMaderay su

— Confederacion Catalana de la Fusta Comercio de Jaén (ASIMAC)

— Confederacion de Empresarios de la Madera de Castillay — Asociacion Provincial de Industrias de la Maderade La
Ledn (CEMCAL) Rioja

— Empresas de 2.2 Transformacién de la Maderay Afines — Asociacion Regional de Empresarios de la Madera de la
(SAVIASTUR) Region de Murcia (AREMA)

— Federacién de Empresarios de la Madera de Cadiz (FEMA)  — Asociacion Segoviana de Empresarios de la Madera

— Federacion Empresarial de Aserradores y Rematantes de (ASEM)
Maderas de Galicia (FEARMAGA) — Asociacion Vallisoletana de Empresarios de la Madera

— Federacion Empresaria de laMaderay Mueble de la (AVEMA)
Comunidad Vaenciana (FEVAMA) — Associacio Autonoma d’ Empresaris de la Fusta de les

— Federacion Extremefia de Empresarios del Muebley la Comarques Gironines
Madera (FEDEXMADERA) — Associacio Empresarial de la Fusta de Lleida (AEF)

— Federacion Gallega de Empresas de Carpinteriay Ebanisteria  — Confederacion Aragonesa de Empresarios de la Madera
(FECEG) (CAEMA)

— Federacion Madrilefiade la Industriay el Comercio de la — Federacién Empresarial de laMaderay Mueble de la
Maderay el Mueble (FEMAMM) Comunidad Valenciana (FEVAMA)

— Unién de Empresarios de laMadera de Cérdoba (UNEMAC)  — Gremi de Fusters, Ebenistesi Similars de Barcelona
— Unio6n de Empresarios de la Madera de Cordoba

Asociados Subsectoriales: (UNEMAC)

— Asociacion Espafiola de Importadores de Madera (AEIM)

— Asociacion Espariola de Postes y Tratamiento delaMadera  Asociados Subsectoriales:

(AEPYTRAM) — Asociacion Espafiola de Fabricantes de Mobiliario Urbano
— Asociacion Esparfiola de Recuperadores de Madera y Parques Infantiles (AFAMOUR)

(ASERMA) — Asociacion Espafiola de Fabricantes de Muebles de Cocina
— Asociacion Nacional de Empresas para la Proteccion de la (AMC)

Madera (ANEPROMA) — Fabricantes Asociados de Mobiliario y Equipamiento
— Asociacion Nacional de Fabricantes de Tableros (ANFTA) General de Oficinay Colectividades (FAMO)

— Asociacion Nacional de Recicladores de Palets (ANREPA)

— Federacién Espafiola de Empresarios e Industriales del
Mueble (FEDERMUEBLE)

— Federacion Espafiola del Envase de Maderay sus
Componentes (FEDEM CO)

CONFEMADERA

FEDERACION ESPANOLA DE EMPRESARIOS E INDUSTRIALES DEL MUEBLE




