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MADERALIA. Una oportunidad
de excepcidn para la industria
auxiliar de la madera

En un momento en que el sector espafiol dela

maderay el mueble mira con expectacién su futu-
ro, intentando revelar in-

cognitas como hasta
cuando seguira tirando
con este ritmo la cons-
truccion o haciadénde se
dirigiran los mercados,
cada dia méas cambiantes,
secelebraen Vaenciaun
encuentro interesantisi-
mo Yy necesario parato-
dos los agentes relacio-
nados con estaindustria,

como eslaFerialnterna-
cional de Proveedores del Sector Madera-Mueble,
MADERALIA. Es buen momento éste para anali-
zar lasituacion del sector e intentar definir los ca-
minos por donde deberemos caminar si queremos
mantener y aumentar, en lo posible, la competiti-
vidad de nuestras empresas.

Si volvemos lavistahacialaindustriade lama-
deraitaliana, de estructuray caracteristicas muy si-
milares ala espafiola, un camino se vislumbra con
claridad entre ninguin otro: la especializacion. Nues-
tro tejido empresarial encuentra en él uno de sus
principal es escollos, como es el alin escaso desa-
rrollo de nuestraindustria auxiliar. En Italia, pais
mucho més avanzado en este aspecto que el nues-
tro, laindustria auxiliar esta totalmente integrada en
el sector, ofreciendo alas empresas desde el torni-
Ilo més simple hasta la pieza mas complicada e in-
verosimil que podamos imaginar.

Estavariaday completa oferta, siempre adap-
tada alas necesidades de las empresas, posibilitauna
maniobrabilidad y una agilidad desconocidas has-
tael momento en el sector espafiol de la madera,
aunque no en otros sectores, como € del automévil,
que ha hecho de la subcontratacién su modus ope-
randi. Esta agilidad permite ala empresa adaptar su
producto alos crecientes cambios delademandasin
tener que variar su proceso de produccién cada po-
COS Meses.

Es cierto que en los Ultimos afios se estd avan-
zando bastante en esta linea, y una buena muestra
deello podraverse en MADERALIA 2003, pero es
preciso seguir profundizando en este sentido.

Y en este proceso las organizaciones empre-
sarialesy todos aquell os organismos que intervie-
nen en los asuntos empresariales —ferias, institu-
ciones de promocion del comercio exterior, etc.-
deberiamos asumir la tarea de poner en marchaun
plan de desarrollo de laindustria auxiliar, inclu-
yendo estudios sobre las experiencias desarrolla-
das en otros paises de nuestro entorno con indis-
cutible éxito.

Como siempre, también aqui la unién, la coo-
peracion y lacomunicacion interempresarial esfun-
damental, asi como asumir que para competir en un
mercado global esimprescindible buscar actuacio-
nes de conjunto que faciliten ese camino.

Pedro GarciaMoya
Presidente de CONFEMADERA

NACE LA ASOCIACION ESPANOLA DE
FABRICANTES DE MOBILIARIO URBANO Y
PARQUES INFANTILES, AFAMOUR

Recientemente ha sido constituida la Asociacion Espafiola de Fabricantes de
Mobiliario Urbano y Parques Infantiles, AFAMOUR, con objeto de defender los
intereses de los empresarios fabricantes de este subsector del mueble.
Inicialmente componen la nueva Asociacion un total de 12 empresas que
desarrollan su actividad industrial principalmente en el Pais Vasco, la
Comunidad Valenciana y Catalufia, y cuyo volumen de negocio en el sector
asciende a més de 46.800.000 euros.

Entrelos problemas mésimportantes con
los que debe enfrentarse este sector, losem-
presari os destacan sobre todo suindefension
ante la Administracion Pablica por latar-
danza con laque ésta abona € pago de sus
contratos. Esta industria tiene como princi-
pal cliente alos gobiernos autonémicosy
ayuntamientos de toda Espafia, alosque su-
ministrael mobiliario delos parquesinfan-
tilesy los bancos para exteriores. Por €llo,
unadelaslabores primordiaes que desarro-
llara AFAMOUR eslacoordinacion, repre-
sentacion, gestion y defensa de los intere-
s delosasociados antelas administraciones
publicas.

Otro delos objetivosde AFAMOUR es
actuar delobby de presion en Brusdasen de-
fensa de susintereses ante la normativa eu-
ropeay poder acceder alas ayudasy sub-
vencionesqueincentivan d uso delamadera
certificada en este tipo de mohiliario.

Més concretamente, los objetivos de
AFAMOUR son:

* Gestion dela Asociacion con organis-
maos competentes paraasistenciaafe-
rias, cUrsos, CONVenciones, etc.

* Gestion de subvencionesy ayudas eco-
némicas paral+D, normas, cdidad, etc.

« Estrecha colaboracion entre los aso-
ciados.

* Relacion con los organismos certifica
dorescon € fin de establecer unalinea
detrabgjo en conjunto.

« Informar alos consumidores paraerra-
dicar del mercado lacompetenciades
leal con productos de bajacalidad im-
portados de paises que no respetan las
convenciones internacionaes, en ma-
teria de derechos humanos, talasin-
controladas, etc.

De acuerdo con sus estatutos, la Aso-
ciacion promoveray desarrollaratodo tipo
deiniciativas, accionesy actividades quere-
dunden en beneficio delosasociados. Enes
tesentido, AFAMOUR ofrecerdunaseriede
servicios como € de asesoriajuridica, eco-
ndmicay fiscd, informardy documentard so-
bre temas de interés a sus asociados, y de-
sarrollaré actividades de formacién atodos
losniveles.

Podran forma parte de AFAMOUR to-
das las empresas espafiolas o delegaciones
de empresas europess ubicadas en territorio

nacional y que se
dediquen alafabri-
cacion de mobilia-
rio urbano. =
Losprincipales
6rganos de gobier-
no delaAsociacion
corresponderan ala
AsambleaGeneral,
el Comité Ejecuti-
voy laPresidencia,
gue hasido asumi-
dapor e empresario Jaime Alcécer.

JAIME ALCACER, PRESIDENTE DE
AFAMOUR

P. ¢Con qué objetivos nace la asocia-
cion?

R. La Asociacion Espafiola de Fabri-
cantes de Mobiliario Urbano y Parques In-
fantiles, AFAMOUR, fue congtituidacon €
fin de velar por losintereses de los empre-
sariosddl sector y promover ladivulgacion,
tanto anivel dela Administracién como de
constructorasy otros particulares, delaim-
portanciadeinvertir en productosy servicios
seguros, de calidad y respetuosos con € me-
dio ambiente, teniendo especid relevanciad
subsector de parquesinfantiles ene quede-
bemos garantizar laseguridad delos més pe-
quefios.

P.¢Puede hacer una breveradiogra-
fia del sector en Espafia?

R. Setratade un sector en el quelama
yoriade las compafiias somos pymesy em-
presas familiares, que hemos hecho y esta-
mos haciendo un gran esfuerzo -humano,
econoémico y tecnolégico- paraestar a dia
enlo querespectaalaimplantacion detodas
|as especificaciones de aquellas normas que
van siendo publicadasanivel naciond y eu-
ropeo, asi como de sus correspondientes re-
visiones y/o modificaciones. Estaesla Uni-
ca forma de hacer frente a la enorme
competencia de las empresas europess, que
durante afiostuvieron laventgjade estar gpo-
yadas por laavanzada normalizacion de sus
paises de origen, mientras que en Espaiiaes-
te proceso ha sido bastante més lento. Esto
no impidié que algunas empresas nacionaes
empezaramos atrabajar con las publicacio-
nes iniciales europeas, y continuemos ha-
ciéndolo actualmente, para no quedarnos
arés.



En este sentido, sf cabe resaltar el
avance delos Ultimos afios en Espaiiares
pecto alas normas relativas ala seguri-
dad del equipamiento y mantenimiento
de&easinfantiles, asi como delasuper-
ficie amortiguadora de impactos de las
mismas. Los trabajos en cuanto anor-
malizacion seiniciaron en mayo de 1998
cuando asigti, junto a Ramén Coderchy
Jordi Sabaté, alareunién del Comité
Europeo CEN/TC 136 en Barcelona.
Tras esta reunion, mi inquietud por el
tema me hizo mantener diversas con-
versacionesy reunionesen € mesdeju-
nio con Pilar Diez, Responsable en ese
momento de laDivision de Normaliza-
cion de AENOR, y con fecha 16/09/98
secongtituyd € Grupo de Trabajo na-
cional AEN/GT 147 “ Deportes, cam-
posdejuegoy otrosequiposdere
creo”, integrado en la actualidad en el
AEN/GT 172 “Infancia’. Esapartir de
lacongtitucion del AEN/GT 147 cuan-
do se empiezaaagilizar €l proceso de
normalizacion anivel espafiol.

Lacompetitividad entre empresases
semprefavorable, porque estimulalapre-
ocupacion por estar aladtura y nobgar
laguardia, y lo demuestrae hecho deque
forman parte de AFAMOUR empresas
muy diversas no solo espafiolas sino tam-
bién de otros paises europeos.

Unavez llegados d nivel en e que
nos encontramos en laactualidad, es ne-
cesario que todas |as empresas nosim-
pliquemos, como asi o estamos agunos,
en e cumplimiento delas mismasy que
atravésdelaAsociacion divulguemosla
importanciadelacertificacion como mé-
todo paragarantizar dicho cumplimien-
to, lo cual no implicaque AFAMOUR
obligue a que todas las empresas se cer-
tifiquen, yaque cadauno en su casaesli-
bre de hacer lo que crea pertinente.

P. ¢Cudlesson losprincipalesobs-
taculosalos quetiene que enfrentar -
seun empresario de este subsector en
este momento?

R. Fundamenta mente luchar contra
aquellas empresas que of recen productos
de dudosa calidad y seguridad, fabrica-
dos con materias primas procedentes de
paises que no respetan € medio ambien-
te ni los derechos humanos, ni las liber-
tades democréticas, asi como contraague-
llas que hacen uso de certificaciones que
no les corresponden.

P.¢Quéreacion existia con ante-
rioridad alacreacion dela Asociacion
entrelosempresariosdel sector?

R. Todos nos conociamos desde ha
ce bastante tiempo, sabiamos a qué nos
dedicdbamosy donde estébamos, tan so-
|0 nos faltaba unir nuestras inquietudes,
organizarnosy buscar una sede parala
Asociacion. Aprovecho laocasion para
agradecer desde agui a CONFEMADE-
RA |a colaboracién que nos ha prestado
entodo momentoy aFEDERMUEBLE
e asumir la Secretariade AFAMOUR.

P.;Qué ventajas ofrece la Asocia-
cion a sus miembros?

R. AFAMOUR ofrece sobretodoin-
formacién alos asociados sobre cursos,
misiones comerciales, asstenciaaferias,
ayudas y/o subvenciones s las hubiera,
entidades de certificacion, seguridad la-
bora y, en general, sobre todos aguellos
agpectos que resulten deinterés paranues-
tro subsector.

P. ¢Cudlesson las metas acorto
plazo?

Debemos tener en cuentaqueen la
actualidad llevamaos gpenas un afio de an-
daduray que, ahoraquelaAsociacion es-
ta en pleno funcionamiento, nos hemos
marcado una serie de objetivos como son
laampliacion amés empresasdel sector,
laorganizacion de cursosdeformaciony
ofrecer anuestros asociados un asesora-
miento integral —juridico, econémicoy
fiscal— que ayude en ladefensade los
intereses detodosy cadauno delosmiem-
brosactudesde AFAMOURY delosque
Se vayan incorporando, que espero sean
muchos més.

Una garantia para exportar

LaFerialnternaciona del Mueble de Vaencia, FIM, ha
celebrado este afio 40 ediciones de historia. Durante estas
cuatro décadas, FIM se haido posicionando y consolidando
como lo que hoy en dia es, uno de los centros de negocios
més importantes anivel mundia. A pesar de que durante los
ultimos tres afios el sector ha
vivido un estancamiento de las
ventas, tanto nacionales como
internacionaes, y que la guerra de
Irak y la fortaleza del euro han
perjudicado las exportaciones,
entre los empresarios del mueble
existe una percepcion positiva
basada en una suave reactivacion
de la demanda que, confiamos, se
va a dfianzar a find del segundo
semestre, ya que los indicadores,
tanto de la zona euro como los de EEUU, apuntan a una
leve recuperacion.

La produccion de muebles en Espaia se estima en unos
8.450 millones de euros, o que supone un 4% de la
produccién mundial. Nuestra industria esta compuesta por
mas de 13.000 empresas, que generan unos 133.000
empleos directos, en €l que e 90% de las empresas son
pymes, lo que conlleva una serie de dificultades y
problemas propios de empresas de reducida dimension.

Por lo tanto, tenemos unaiindustria sdliday fuertemente
competitiva, que tiene que profundizar en la diferenciacion
del producto basandose en la innovacion permanente, €l
disefio, la funcionalidad, la mejora de la calidad y la
creacion de imagen de marca. Tenemos que asegurar y
consolidar € liderazgo de nuestra industria en el escenario
internacional, donde, actualmente nuestro mueble goza de
un gran prestigio por su disefio, caidad y buen precio, pero,
ademés, e ICEX debe invertir en lamarca-pais, cuestion en
la que los itdianos S que nos aventgjan, porque llevan 50
afos invirtiendo en esta cuestion y, nosotros, si acaso,
llevamos 10 afios, y ademas, con pocafuerza eintensidad.

Por €llo es importante seguir trabgjando a favor de la
competitividad. Debemos competir en el segmento de la
cdidad, d trabgjo cudificado, € desarrallo delal+D y la
especializacion productiva. Tenemos que asumir que la
concentracion de empresas permite competir con mayor
seguridad y tranquilidad. Formamos parte de un mercado
europeo, donde la distribucion es madura 'y exigente, que
esta requiriendo alta tecnologia, ofertas concentradas, una
buena logistica de distribucion y nuestras empresas tienen
que estar preparadas para of recer todos estos servicios.

Para todo €llo es fundamental ganar tamafio, solo asi
podremos hacer una buena politica de recursos humanos,
una buena red de distribucion, contar con equipos de
disefiadores, contar con equipos directivos profesionales,
poder invertir en campafias de publicidad y promocion de
productos. S6lo asi podremos tener estudios de las
tendencias y necesidades de los consumidores, podremos
obtener informacién directa de los mercados. Es muy
importante que € sector vaya cambiando de mentalidad y
acepte y comience a aplicar la cooperacion entre empresas,
porque € reducido tamafio en todas estas cuestiones nos
hace perder competitividad.

w | madera y mueble en formacion

Remigio Pellicer
Presidente de FEDERMUEBLE



CONFEMADERA organiza una mision de
compradores y periodistas internacionales

en MADERALIA

Como en ediciones anteriores el Plan Sec-
torial de Exportacién de Manufacturas de Ma-
dera, que organiza CONFEMADERA con el
apoyo del Instituto Espafiol de Comercio Ex-
terior, ICEX, contemplala realizaciéon de una
misién inversa de compradores y periodistas
extranjerosa MADERALIA, Feria de Provee-
dores del Sector Madera-Mueble, que tendra
lugar del 12 al 15 de noviembre en Valencia,
con el fin de promocionar nuestros produc-
tos y nuestra industria en los mercados inter-
nacionales.

Labusqueday seleccion de los invitados
se realiza en colaboraci6én con las Oficinas
Comerciales de los paises seleccionados, que
enlapresente edicién son Argelia, Austra-
lia, Chile, Egipto, Estados Unidos, Lituania,
Méjico, Republica Checa y Rusia, en el caso
de los compradores, y Alemania, Australia,
Bélgica, Estados Unidos, Marruecos, Méji-
co, Portugal, Reino Unido y Reptblica Che-
ca, en el caso de los periodistas.

El objetivo de la misién es doble, atraer
productores y distribuidores extranjeros con
alto potencial de compra, que no tienen un gran
conocimiento de la oferta espafiola de ma-
nufacturas de madera, y conseguir que repre-
sentantes de los principales medios de comu-
nicacién extranjeros especializados en el sector
conozcan la feriay hagan referencia a ellay, por
ende, ala industria espafiola de la madera,
en sus respectivas revistas y periédicos.

Enel caso delos compradores se han ele-
gido paises bien por su gran potencialidad y
oportunidad en el momento, como EEUU, Ru-~
sia 0 Méjico, bien por su lejaniay descono-
cimiento, como Australia o Lituania, bien por
ser de interés para nuestras empresas, pero
con algunas dificultades en la aproximacion,
como Argelia, Reptiblica Checay Chile.

En el caso de los periodistas a este crite-
rio se une el de reforzar nuestra imagen en
aquellos mercados que son de gran interés pa-
ralas empresas y donde nuestro objetivo es
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consolidar nuestro prestigio y nuestra posi-
cién, como en Reino Unido, Portugal, Ale-
maniay Bélgica.

Eltotal previsto de invitados es de 50, en-
tre compradores y periodistas, contando con
el apoyo econémico de ICEXy de MADERA -
LIA. Conla feria ademas de este apoyo eco-
némico se trabaja en colaboracién coordi-
nando esta accién con las propias gestiones
del certamen para ampliar al maximo la re-
percusion internacional dela misma. En es-
te sentido juega un papel muy importante la
presencia de periodistas extranjeros, quienes
en sus respectivos paises dan una amplia di-
fusion al evento.

Hasta ahora los efectos de esta presencia
han sido muy positivos y tanto MADERALIA
como CONFEMADERA han apostado en los
tultimos afios por una politica de estrecha co-
laboracién con el objetivo de promocionar
nuestra industria en los mercados interna-
cionales.
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EL sector del mueble en Polonia.
Informe practico

CANALESDE DISTRIBUCION

El sector del mueble polaco esta ob-
servando en |os Ultimos tiempos una
profunda reestructuracion. Los fabri-
cantesy distribuidores de muebles de
calidad media estan fusionandose para
aumentar sus posibilidades comercia
les ofrreciendo sus productos en salones
de exposicién con una superficie me-
dia de 5.000 a8.000 m2,

Los muebles de dtacalidad utilizan
otros canales de ventas, gran parte de
estos muebles son vendidos por dise-
fladores y proyectistas de interiores a
quienes acuden los compradores de gran
poder adquisitivo. Por carecer detiem-
po para amueblar su casa solos (gene-
ralmente se trata empresarios o directi-
vos de grandes empresas) delegan esta
tarea en estudios de arquitecturade in-
teriores a quienes encargan el proyec-
to de decoracién de su vivienda con la
compra de los mueblesincluida.

Otro canal de distribucion del mue-
ble de calidad alta, son |as tiendas de
decoracion especializadas donde se pue-
den comprar ademés objetos auxiliares
paraladecoracion de la casa, aparatos
deiluminacién, cuadros, etc. Estos co-
mercios estan organizados de forma ca
meral.

En relacion al mueble de calidad
media-baja, la competencia es muy
fuerte: este tipo de muebles estan sien-
do fabricados a precios muy econémi-
cos en Polonia. No resulta facil com-
petir desde Esparia con esta gama de
muebles, puesto que sdlo d diferencial
del precio del transporte encarece tan-
to este tipo de mueble que dificultala
entrada de nuevos competidores.

MUEBLES DE OFICINA

El desarrollo de la construccion no
se acusa solo en las viviendas, adicio-

Nt g

nalmente se estan construyendo gran
cantidad de edificios de oficinas, hote-
les, (lacadenalBIS, KYRIAD, CAM-
PANILEy otras, se estan expandiendo
rapidamente en los Ultimos meses), etc.

LA COMPETENCIA

En lo que serefiere ala competen-
cia, se ha desencadenado unafuerte pre-
Si0n por parte de empresas extranjeras,
principalmente italianas y alemanas.
Estas empresas se estan instalando en
territorio polaco, mediante la adquisi-
cién de fabricas de muebles polacas, ya
sea comprando todo el paguete accio-
nario o participando su capital. El gem-
plo mas notorio es el del grupo aleman
SCHIEDER, gque hacomprado € 70%
de lasfabricas de mueblesdelaregion
de Mazurca, en el Noreste de Polonia.

Otraformade implantacion utiliza-
da por empresas extranjeras para acce-

" - Pamorekio .-I-';L_ = III
= wy v b g pui R
Iochodn
Wiy ..'lllr
i Mut s sk Walakis Y
i Bty Pamsir e ] "'|
I_.-' Y Ll Ewipiad )
N, feamatn vy ag | ' -‘:I
n I i [TETTT Y |
1 T Y
g b |1-:-||- il T T
l} ] = "'\-\.,_.
P
= Vimlagpoak s y e |
'::r\-.'.-.'\.:-. i -1, g Ity t
1 * ||
1% # Ldrdiy ke Lybcinivs
1 o i gl . T
/ - i

Ladn ! .
i i ik

Sinsiil Ly
AL e /
» - - "
hare-
3 Podkarpaick ] &

Yo Miriccalekle ¢ PR e

Hirn g B
o iF s .



der al mercado polaco eslade firmar
acuerdos de cooperacion con empresas
polacas, que consisten en instalar en el
sal6n del distribuidor polaco una ex-
posicion de sus muebles, con facilida-
des de financiacion (lo corriente son
180 dias de plazo), con descuentos es-
peciales, apoyo publicitario, folletosy
participacion conjunta en ferias. Los
ejemplos mas visibles son SELVA,
NATUZZI, NIERI, GAUTIER, ROLF
BENZ, SIEMATIC, GEORGETTI,
POLIFORM, BARCLAY, LANE y
otros similares.

LOSHABITOSDE CONSUMO

El cliente polaco, durante |os afios
de régimen comunista, cuando queria
comprar un mueble para su vivienda de-
pendiade las fabricas estatales, que por
lo general tenian produccion escasa, y
para conseguir un mueble debia espe-
rar largas colas, en ocasiones durante
toda lanoche y escoger entre los pro-
ductos que quedaban lo que més se
adaptaba a sus necesidades. Se trataba
generalmente de productos defectuosos
que el comprador teniaque arreglar en
casa. Con esa experiencia, hoy en dia

Ei suestivn TLHY L1

d cliente pagalo que cuestael mueble,
pero antes quiere verlo. Pocas son las
ventas realizadas sobre catdlogo y es
muy dificil convencer a clientesin an-
tesver y tocar €l producto.

Por otra parte laventa del mueble
en Polonia no es unaventa de reposi-
cion o de recambio. Polonia es un
pais que tiene aln el mayor déficit de
viviendas de Europa, y la construc-
cién esta experimentando una ex-
pansion nuncavista hastalafecha. Lo
gue unido a una politicafiscal favo-
recedorade lainversion en viviendas,
€l reciente acceso alos créditos hipo-
tecarios ha provocado que en Polonia
se esté construyendo deprisa parater-
minar sus viviendas antes de que se
terminen las mencionadas facilidades
fiscales.

Recientemente la UE ha editado un
informe sobre el sector del mueble en
Europaen el cual se esperaen Polonia
un boom para el sector del mueble a
partir del afio 2003 y que se extendera
durante los siguientes diez afios. Todas
las viviendas de nueva construccion de-
beran ser amuebladas en |los proximos
afios y las empresas polacas y extran-
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jeras se estan preparando para satisfa-
cer estademanda.

Estainformacion se ve avalada por
varios fendmenos observados en los Ul-
timos meses en Polonia. El més im-
portante, desde nuestro punto de vis-
ta, es la instalacion de la empresa
WALTHER con un sal6n de 15.000 nv?
de exposicion en la periferias de Var-
sovia. También empresas como |KEA
y CONFORAMA estan abriendo nue-
vas salas de exposiciones y hanini-
ciado unafuerte campafia publicitaria
en los medios de comuni cacion.

IKEA ha construido hace escasa-
mente un afio una gran plataforma de
abastecimiento de muebles en Euro-
pa, en lalocalidad de Piotrkow Try-
bunalski, practicamente en el centro
geogréfico de Polonia.

A pesar de todo lo expuesto, y de
las indiscutibles oportunidades, la pre-
sencia del mueble espafiol en Polonia
€s escasa.

I nforme elaborado por Estudio
Juridico Serrano I nternacional

Tii Saliscidan

- C? Marjal, s/h - Apdo. de Correos, 33 - Benifayo, 46450 Valencia - Tel.: 961 784 816 - Fax: 961 784 743
- C2Viejo de Beniparrell a Alcacer, sin - Silla, 46460 Valencia - Tel.: 961 211 141 - Fax: 961 211 696
- Paraje del Rasillo, s/n - Yecla, 30510 Murcia - Tel.: 968 790 087 - Fax: 968 750 750
- Poligono Industrial Els Clots, s/n - Sollana, 46430 Valencia - Tel.: 961 741 140 - Fax: 961 741 098
- Ausias March, 80 Pta. 3 - 46026 Valencia - Tel. 963 738 955 - Fax: 963 955 301
- C/Blas Infante, 23 - Villa del Rio, 14640 Cérdoba - Tel.: 957 176 038 - Fax: 957 176 038

- C° Maturinas, Km. 2,7 - Lucena, 14900 Cdrdoba - Tel.: 957 334 732 - Fax: 961 784 743
- C/ Libertad, 32 - Torrejon de Ardoz, Madrid - Tel.: 916 764 285 - Fax: 916 764 285

- C/ Pefialagua, sin - Sonseca, 45100 Toledo - Tel.: 925 382 312 - Fax: 925 380 941

- Avda. de Catalufia, 242 - 50014 Zaragoza - Tel.: 976 574 775 - Fax: 976 574 574

- Avda. Carrilet, 210, 2°- 13- L'Hospitalet de Llobregat, 08040 Barcelona - Tel.: 933 350 060 - Fax: 933 351 801

- Apdo. de Correos, 237 - Tortosa, 43500 Tarragona - Tel.: 977 444 702 - Fax.: 977 442 247

- Finca Puig Diners, s/n - Vilalba Saserra 08455 Barcelona - Tel.: 938 413 094 - Fax: 938 454 595

- Poligono Industrial La Pedrosa - Masquefa, 08783 Barcelona - Tel.: 937 727 214 - Fax: 937 726 699

- Urtaki Industrigunea, 28 - 20150 Aduna, Guip(izcoa - Tel.: 943 690 545 - Fax: 943 693 699
- C/ Aranda y Lupardo - 48499 Miraballes, Vizcaya - Tel. 946 333 018 - Fax: 946 333 018
- Crta. Aoiz, s/n - 31420 Urroz Villa, Navarra - Tel.: 948 338 036 - Fax. 948 338 046
- C/ Boyero, 12 - Bajo B - 03007 Alicante - Tel.: 965 107 314 - Fax: 965 107 314
- C/Villarcayo, n°3, 4° izq. - 09005 Burgos - Tel.: 947 23 94 42 - Fax: 947 20 97 03
- Ctra. Alicante, n° 61 - 30140 Santomera, Murcia - Tel. 968 86 30 15 - Fax: 968 86 30 15
- Camino Coguillada, km 2,5 - 50014 Zaragoza - Tel.: 976 47 23 20 - Fax: 976 47 2984
- Edif. llgner. Parq. Empr. Urban-Galindo. Avda. Altos Homos de Vizcaya, 33, piso 2, C34 - 48902 Baracaldo, Vizcaya -

Tel.: 9467138 33 - Fax: 946 71 38 33

- Via Dos Castillas, 5, p 13, b 2 - 28224 Pozuelo de Alarcon, Madrid - Tel.: 913 51 12 80 - Fax: 916 51 12 80
- Ctra. Sentmenant a Caldes, Km. 1,5 -08181 Sentmenant, Barcelona - Tel.: 937 15 34 44 - Fax: 937 15 30 48
- C/ Afueras, s/ - 28411 Santalecina, Huesca - Tel.: 974 41 34 36 - Fax: 974 41 34 37
- Dérsena Pesquera, n° 39 - 38011 Sta. Cruz de Tenerife - Tel.: 922 54 92 76 - Fax: 92259 1241
- C/ Pefia Brava, parc. 18. Pol. de Silvota - 33192 Llanera, Oviedo - Tel.: 985 26 78 30 - Fax: 985 26 7140

~ | madera y mueble en formacion
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El sector de la madera en Austria. Enfoque

de expansion

Por Arancha Fernandez

| pasado mes de junio, PRO-
EH OLZ Austria organizé una mi-
sion de periodistas para conocer
las industrias més relevantes que se de-
dican alatransformacion de maderala-
minada encolada en aquel pais, donde
CONFEMADERA fue uno delos parti-
cipantes. La organizacion PROHOL Z
Austria, que agrupa laindustria fores-
tal y laindustria de la madera, centra sus
actividades en la promocion de una efec-
tiva comercializacion de la madera me-
diante marketing, publicidad e infor-
macion.

L as aproximadamente 2.200 empre-
sas que se dedican alatransformacion de
madera en este pais no tienen problemas
de abastecimiento, puesto que la superfi-
cie forestal engloba un total de 3,9 mi-
llones de hectéreas, proporcionando 1.000
millones de metros cubicosy contribu-
yendo a que Austria sea uno de los ma-
yores productores de madera en Europa.
Durante la visita se tuvo la oportunidad
de conocer 9 empresas representativas
que se dedican alafabricacién de made-
ra laminada encolada, ademas de la Es-
cuela Técnicade laMadera.

El sector de la madera austriaco se
caracteriza por ser un importante cono-
cedor de los mercados que se encuentran
en expansion. En este sentido, su objeti-
vo al organizar este encuentro se hizo
coincidir en un momento en que el sec-
tor espafiol de la construccion esta ex-
perimentando un marcado crecimiento,
constituyendo una puerta para el merca-
do austriaco y en particular para el sub-
sector de la madera laminada encolada
por su importante utilizacion en cons-
truccion.
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Uno de los aspectos que reflgjan una
concienzuda organizacién sectorial 1o
constituye laimportante red de promo-
cion y formacién centralizadas a dispo-
sicion del sector maderero y que, ligado
aotros factores que se detallan a conti-
nuacion, suponen una diferenciacion con
respecto a otros paises europeos.

MODERNASINSTALACIONES

Lasampliasy modernas instal aciones
de la mayoria de las empresas visitadas
ponen en evidenciaque latradicion en el
uso de lamadera, y como consecuencia,
la propiaindustria constituye uno de los
pilares més fuertes de la economia aus-
triaca.

Latecnologia constituye un aspecto
fundamental paraestas empresasy, en es-
te sentido, los sistemas finger-jointed
(unién dentada) forman parte de lama-
yoria de |las cadenas de produccion, que
en muchas ocasiones abarca desde la ob-
tencién de lamateria prima, pasando por
lafabricacion hastallegar en algunos ca-
sosincluso ala puestaapunto de las es-
tructuras de madera laminada.

CAPACITACION ESPECIFICA
DE PROFESIONALES

Laformacion del persona que traba-
jaen los puestos de responsabilidad de
las industrias constituye una particulari-
dad especial atendiendo a hecho de que
el pais dispone de una Escuela Técnica
de capacitacion profesional quellevafun-
cionando 60 afios y donde se pueden re-
alizar préacticas en un aserradero propio
dentro de lasinstalaciones. Este factor ha
contribuido a que lamayoriadelasin-
dustrias del pai's cuenten con profesiona
les con unaformacion similar anivel de
produccion e informatizacion delos sis-
temas utilizados en es-
tasindustrias.

NOTABLE
PRESENCIA
DE MUJERESEN
LA INDUSTRIA
Lamayoriadelas
empresas cuentan en
su plantillacon unim-
portante nimero de
mujeres. Esta incor-
poracion de la mujer
en el sector delama-
derahasido gradual y

con un carécter més marcado si cabe en
las empresas que se localizan en ambitos
rurales. Los puntos del proceso donde se
encuentran mas mujeres son agquellos don-
de se hade realizar una clasificacién vi-
sual de las piezas, denotandose unaim-
portante ausencia de mujeres en puestos
de responsabilidad o gerencia

PROBLEMATICA DE
EXPANSION: LOGISTICA

Uno de | os aspectos generales mas
problematicos para la industria de la
madera laminada encolada en Austria es
lalogistica de transporte. Las caracte-
risticas de su red ferroviaria limita su
introduccion en paises como €l nuestro,
disminuyendo enormemente las posibili-
dades de exportacion y encareciendo los
costes de formanotable. En este sentido,
laindustria estéinvirtiendo muchos recur-
sos para que este factor no constituya una
barreraasu desarrollo.

AMPLIA EXPERIENCIA EN
CONSTRUCCION CON MADERA

En este pais, la construccion con ma-
dera cuenta con unaimportante tradicién,
donde el trabajo conjunto con los agen-
tesimplicados y los esfuerzos por com-
prometer alos arquitectosy ala Admi-
nistracién en la utilizacion de la madera
como material éptimo en el mercado pa-
ra la construccién constituyen un ele-
mento clave.

CERTIFICACION DE MADERA

Lamayoria de las empresas austria-
cas estan certificadas por alguno de los
sistemas de certificacion conocidos (FSC
y PEFC) con objeto de satisfacer la de-
manda de sus clientes y contribuir a es-
fuerzo conjunto del sector en un pais don-
de préacticamente toda la superficie
forestal se encuentra certificada.

Desde CONFEMADERA coinci-
dimos plenamente con el espiritu que se
respira en €l sector europeo de la made-
ra, en el sentido de que esla promocién
delautilizacion delamaderael factor
clave para dar a conocer lasinnume-
rablesventajas de este material.

Arancha Fernandez
Dpto. Tecnologiay Medio Ambiente
CONFEMADERA
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FIMMA-MADERALIA amplia su oferta y garantiza la
visita de mas de 3.000 compradores extranjeros

FIMMA-MADERALIA, la Feria Internacional de Maquinaria y de Proveedores del Sector de la Madera y el Mueble, que se celebra
en Valencia del 12 al 15 de noviembre, contara en su 312 edicion con una superficie de exposicion cercana a los
72.000 metros cuadrados, lo que supone un incremento muy importante respecto a la pasada edicion de 2001. El certamen
retne una inigualable amplitud de oferta, con mas de 1.150 expositores de procedencia nacional e internacional, lo que
supone un incremento del 13% respecto a la Ultima edicién.

| incremento del espacio viene ori-
Ei nado tanto por el aumento de
uevas firmas expositoras como
por €l incremento de superficie requeri-
do por muchos expositores de ediciones
anteriores. FIMMA-MADERALIA se
consolida asi como la mayor convoca-
toria de bienes de equipo y de compo-
nentes paralaindustriade lamaderay el
muebl e que se celebra en Espafia.

INTERNACIONALIZACION

FIMMA-MADERALIA tiene plan-
teado como objetivo prioritario de esta
edicion incrementar la presenciade com-
pradores extranjeros. L os paises objetivo
son Rusia, Bulgaria, Rumania, China,
Arabia, Emiratos, Brasil, Marruecosy TU-
nez. El objetivo global es superar los
3.000 compradores extranjeros. Para€llo,
|a Feria ha desarrollado este afio, con un
presupuesto de promocion exterior de més
de un millén de euros, un grupo de accio-
nes entre las que destacan la presencia
con stands informativos en las principa-
lesferias del sector anivel mundial, una
campafia de publicidad en todas las re-
vistas de mayor difusion, lainvitacion a
periodistasy prescriptores, colaboracién
en estudios de mercado en paises priori-
tarios y la organizacion de misiones co-
mercial es provenientes de 16 paises, de-

sarrolladas en colaboracién con las pa-
tronales del sector.

Asi, més de 225 prescriptoresy con-
sumidoresfinalesforaneos del sector han
sido invitados por MADERALIA apar-
ticipar en las misiones comerciales orga-
nizadas con 33 paises de todo el mundo.
Por su parte, IMMA ha desarrollado jun-
to con AFEMMA —Asociacion de Fa-
bricantes Espafioles de Maguinaria, He-
rramientas, Equipos y Productos para
trabajar laMadera— un ambicioso plan
deinternacionalizacion del certamen, in-
cluido en el plan sectorial que ICEX ha
aprobado para 2003.

Asimismo, por primeravez en MA-

El objetivo
de FIMMA-MADERALIA’03
es superar los 3.000
compradores
extranjeros

DERALIA numerosos pabellones oficia-
les reuniran las propuestas de empresas
foraneas, agrupadas bajo las banderas de
EEUU, Suecia, Austrig, Chile, Perti o Ga
bon, entre otras.

FIMMA

FIMMA eslagran apuestay referen-
te tecnol dgico de grandes y pequefiosin-
dustriales. Ocuparalos niveles2y 3 de
los nuevos pabellones de Feria Valencia.
Esto supondra més de 80.000 metros cua-
drados total mente equipados con los ma-
yores adelantos técnicos. El nuevo recin-
to ofrece al visitante amplias avenidas,
tres niveles de aparcamiento con capa-
cidad paramés de 2.500 cochesy acceso
directo desde el parking hasta el mall;
area donde se concentran todos los ser-
vicios como registro de visitantes, guar-
darropia, quioscos, restaurantes, salas de
prensa, etc.

MADERALIA

Consolidada como referencia abso-
lutaen e campo de los materialesy com-
ponentes para laindustria del mueble,
MADERALIA’03 registra también un
progresivo protagonismo del segmento
de la madera en la construccion.

SEMIELABORADOS

MADERALIA’03 reunird unagran
presenciade laindustria de productos se-
mielaborados. Mas de 100 empresas de
este segmento estaran presentesen lafe-
ria. Por primeravez, MADERALIA con-
taré con colectivos clave de estaindus-
triaauxiliar: un pabellon de empresas de
Lucena (Andalucia) y un pabell6n de em-
presas de N§jera (LaRioja) recogerén la
ofertamés visible de semielaborados de
nuestro pais.

|+D+l

MADERALIA’03 recoge €l éreade
Investigacion, Desarrollo e Innovacion,
gue reunira novedades en |os campos de
materiales, productos acabados o com-
ponentes, sistemas de fabricacion o mon-
taje, logisticay embalgjey entornoy me-
dio ambiente.



Durante los dias de celebra-
cion del certamen —12 a 15 de
noviembre—, las propuestas se-
leccionadas serén expuestas en un
espacio disefiado especificamen-
te para esta convocatoria

MAESTROSDE LA MADERA

Con © fin de recuperar €l tra-
bajo artesanal en el mundo de la
madera, MADERALIA hapuesto
en marcha el proyecto Maestros
dela Madera, exposicion quere-
Uney muestra aquellos productos
y empresas cuya actividad esta en-
tre laartesaniay laindustria; es-
to es, launion delatradicion y mo-
dernidad en €l sector de lamadera

VALENCIA

FIMMA-MADERALIA no termina
alassiete delatarde. Vaencia propone
unaingente oferta de ocio y servicios
gue dilata el tiempo para las relaciones
comerciales hasta las 24 horas diarias.

FIMMA-MADERALIA’03
registra un incremento
del 13% en su cifra
de expositores
respecto
a la ultima edicién

Er

Parala comodidad de expositoresy vi-
sitantes, la organizacion de la Feria ha
dispuesto itinerarios gratuitos de auto-
buses desde y hacia |os principales ho-
teles de la provincia, por la mafanay
por latarde. A todo ello hay que afia-
dir las 5.000 plazas de parking de que
dispone el recinto ferial dentro de sus
instal aciones.

MADERALIA CONSOLIDA EL ARFA DE EXPOSICION
DE LOS IMPORTADORES DE MADERA

Inicialmente, los importadores de
madera eran reacios a exponer en MA-
DERALIA, pero en 1997 se rompio el
hielo y la experiencia se ha venido re-
pitiendo. “Quienes exponemos en
la feria, bajo el paraguas de AEIM
—Asociacién Espatiola de Impor-
tadores de Madera—, vivimos el
evento con enorme ilusién” —afir-
ma José Miguel Jiménez, Presidente
de AEIM y Gerente de Tamalsa—.

“No es una feria para la venta direc-

ta, pero sitenemos oportunidad de
contactar con numerosos clientes a
quienes no vemos alo largo del afio, y a
quienes podemos informar sobre las no-
vedades que implantamos en los alma-
cenes’.

Este afio expondran en MADERALIA
12 almacenistas importadores espafoles
de madera. Las relaciones entre la Feria
yla Asociacién, cuyo Presidente es miem-
bro del comité organizador, son exce-

lentes. “Nos esforzaremos en mejorar el
disefio del conjunto y acogeremos las ofi-
cinas de promocién de maderas estadou-
nidenses, tanto coniferas como frondo-
sas” —informa el Presidente de AEIM—.

CATALOGO DE IMPORTADORES

En MADERALIA, AEIM presentara

su Catélogo de Importadores actuali-

zado, que incorporara una mejora sus-

tancial en un apartado dedicado a fi-

chas técnicas de madera con las 60

especies mas comerciales en nues-

tro pais. “Contodo pretendemos ha-

cer una labor de divulgaciény, por

supuesto, de promocién del uso de

diferentes clases madera, con lo cual

también tratamos de erradicar la tradi-

cional demanda de unas pocas especies”™—
explica Jiménez—.

MADERALIA es la feria del industrial
de lamadera. Poco a poco de erigira tam-
bién en un punto de encuentro de pres-
criptores de construccién, quienes tienen
en Valencia un escaparate inmejorable pa-
rainformarse sobre las prestaciones y po-
sibilidades de este material como alter-
nativa en sus proyectos.

= | madera y mueble en formacién
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SILVINO PALOP, pPresIDENTE DE MADERALIA:

“La Feria sera este afio un escaparate ideal para industriales,
almacenistas, prescriptores y ferreteros”

Tras dos afios de incertidumbre en el mercado y un principio de 2003 marcado por la guerra en Irak, MADERALIA aspira
a protagonizar el relanzamiento de la industria espafiola de la madera y el mueble en el segundo semestre. Una feria
consolidada, profesional y especializada, que cada dos afios propone siempre algo mas a sus expositores y visitantes.

A continuacion entrevistamos a Silvino Palop, Presidente de MADERALIA 2003, Director General de EMUCA.

P. ¢Cuales son las principales no-
vedades que obser varemosen MADE-
RALIA 2003?

R. MADERALIA 2003 propone aex-
positor y visitante importantes novedades.
Por un lado, nace el Areadelalnnovacion
como espacio donde se exhibiran produc-
tos, componentesy material es que aportan
unanovedad técnicay soluciones estéticas
0 medioambientales significativas parala
industria delamaderay e mueble.

MADERALIA siempre daago més
en cada edicion, y este afio apuesta por la
industria auxiliar y del producto semiela
borado, ofreciendo a las pequefias y me-
dianas empresas que configuran este co-
lectivo un stand compl eto, dotado de todo
lo imprescindible para exponer sus pro-
ductos.

P. ;Cémo valoralarepresentativi-
dad de cada subsector en MADERA-
LIA?

R. Laedicién de este afio recobraen
su oferta unaimportante presencia de ta-
bleristasy de notables fabricantes y dis-
tribuidores de elementos de carpinteria
de obra. Como siempre, serareferencia
absolutaen materia de herrgjes paramue-
bley construccion, asi como en pinturas
y barnices parala madera. Si aello su-
mamos la creciente aportacion de los pro-
veedores de producto semielaborado, pue-
do afirmar que contamos con un es—
caparate ideal paralos futuros negocios
deindustriales, a macenistas, prescripto-
resy ferreteros.

P. ¢Eslaindustria auxiliar el mo-
tor decrecimientode MADERALIA?

R. ParaMADERALIA esun objeti-
VO importante apoyar |a presencia como
expositores de laindustria auxiliar y del
producto semielaborado, como ha ocu-
rrido y ocurre en otros sectores. El creci-
miento de una empresa pasa hoy de for-
maineludible por la subcontratacion de

procesos. Pero para dar este paso, es pre-
Ciso generar confianzay propiciar €l en-
cuentro y la comunicacion entre ambas
partes. MADERALIA esun escenario in-
mejorable para patrocinar esta tendencia.

P. ¢Progresan los esfuer zos de in-
ternacionalizacién delaferia?

R. Consolidada absolutamente a ni-
vel peninsular, € reto de MADERALIA,
parael que ya se viene trabajando desde
pasadas ediciones, esla progresivainter-
naciondizacion del certamen. Pretendemos
como feria, en colaboracion con institu-
cionesy organizaciones empresariaes, ayu-
dar alapyme asdlir a mercado exterior,
mediante promaociones, misiones comer-
cidesinversasy, por supuesto, facilitan-
dole su presenciaen feriacomo expositor.

“El reto de
MADERALIA
es la progresiva
internacionalizacion
del certamen”

Hemos establecido unos sistemas de
colaboracion con las distintas patronales
con sectores representados en Feria (ma-
dera, herrajes, productos quimicos, etc.)
para que en los planes sectoriaes de ex-
portacion seincluyaaMADERALIA co-
mo una referencia permanente. En este
sentido cabe destacar |as misiones co-
merciales aferia, las campaiias de publi-
cidad conjuntay las visitas de prescripto-
res. En cada caso eslapatronal del sector
laque decide los paises, las accionesy los
medios a utilizar.

P. ;Desembacara € crecimiento de
FIMMA y MADERALIA en la sepa-
racion de ambos eventos?

R. MADERALIA no seentiende sin
FIMMA, ni viceversa. Somos un certa-

;\ “

-
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men bienal donde toda la oferta del sec-
tor de la madera esta presente, absoluta-
mente consolidado tras celebrar més de
treintaedicionesy que yahasuperado los
70.000 metros cuadrados netos de expo-
sicién. Mas de mil expositoresy mas de
70.000 visitantes confirman que préacti-
camente toda laindustria de lamaderay
el mueble se reline en noviembreen Va-
lencia.

P. ¢Por qué cada ediciéon de FIM -
MA-MADERALIA esun éxito garan-
tizado?

R. Las cosas no se consiguen de la
noche al dia. El éxito de FIMMA-MA-
DERALIA esfruto del trabajo de muchos
afos, avalado por el peso del sector dela
maderay el mueble en Espafia. La am-
plitud y complementariedad de |a oferta
unida a la capacidad de convocatoria de
ambos certdmenes, les hace ser unacita
ineludible paralos profesionales del sec-
tor madera-mueble. Su periodicidad bie-
nal preparael animo del visitante parano
faltar en cada edicion, con la seguridad
de que podra contemplar todas las nove-
dades que le of rece un sector que esta pre-
sente ali en su totalidad.



P. ¢Cémo afectaran a expositores
y vistantesde MADERALIA lasobras
del recinto ferial?

R. FeriaVaenciahagpostado por d fu-
turo. Por ello, ultima para sus expositores
y visitantesun recinto alaaturadelos me-
jores de Europa, bgjo lafilosofiade laam-
pliacion y modernizacion de sus actuales
instalaciones. FeriaVaenciasilo piensaen
la comodidad de sus clientes. Los profe-
sionales que participen en MADERALIA
aoreciaran este afio enormes ventgjasen los
sarvicios que les ofreceralaferia

“En MADERALIA 2003
cobraran protagonismo
las industrias auxiliar
y de producto
semielaborado”

P. ¢Se celebra MADERALIA con
la duracion apropiaday en losdias de
la semana adecuados?

R. En cada edicion, MADERALIA
plantea este tema en una encuesta de opi-
nidn a expositoresy visitantes. En este
sentido, las fechas elegidas son fruto de
losintereses de nuestros clientes. En cuan-
to aladuracion, practicamente €l 90% de
las ferias que se cel ebran en Europa ocu-
pan cuatro jornadas. No esfactible que la
feria dure menos, ya que la apuesta de
muchos expositores es ambiciosa. Podria
durar un dia més, pero la gente ha mani-
festado que esta satisfecha con su actual
estructura.

aderalia acogerd el Area I[+D+I con el objeto de fomentar y difundir la investigacién y posterior incorporacion

alos procesos productivos de novedades técnicas, formales y funcionales, teniendo como fin tltimo aportar
soluciones al producto acabado.

Esta exposicién va dirigida fundamentalmente a las empresas del sector madera-mueble en todas sus variantes, asi
como a técnicos y prescriptores. El Area 1+D+] reunird y mostrara novedades en los campos de los materiales, los pro-
ductos acabados o componentes, sistemas de fabricacion o montaje, de logistica y embalaje y del entorno y el medio

ambiente.

Maderalia editara un catalogo que serd difundido gratuitamente entre todos los visitantes de la feria, asi como un
reportaje especial que se incluira en los dossieres de prensa, con todas las novedades seleccionadas. Las empresas crea-
doras de estas propuestas recibirdn un diploma acreditativo en un acto publico. Sus trabajos seran devueltos en un plazo
de dos semanas, una vez finalizado el certamen.

& | madera y mueble en formacion



| madera y mueble en formacién

=
N

JORDI TEIXIDO, GERENTE DE INTOREX Y PRESIDENTE

DE FIMMA

“El industrial buscara este afio en Valencia tecnologia que le permita
abaratar costes de produccion y ser mas competitivo”

El sector de la maquinaria para la madera transita por un afio algo complicado. El mercado, sin duda, ha decaido, no tanto
en Espafia como en otros paises, como Francia o Alemania. La fortaleza del euro constituye un handicap afiadido para las
empresas que exportan fuera del mercado europeo y que estan bajo la drbita del délar. Sin embargo, Espafia conserva un

latido que hace pensar en un segundo semestre mas activo. Ahi aguarda FIMMA —Feria Internacional de Maquinaria
y Herramientas para la Madera—, en Valencia, el préximo mes de noviembre.

L n FIMMA estaremos todos
Eldos fabricantesy distribui-
ores de maguinaria, y sin
duda va a ser un escaparate ineludible
parael profesiona delaindustriadela
maderay el mueble, yaque en ellaes
taran presentes todas las Ultimas inno-
vaciones que se han desarrollado en es-
te sector que cada dia es mas
competitivo” —afirma Jordi Teixidd,
Presidente del certameny gerentedela
compafiia barcel onesa | ntorex—. Si-
tuaciones como la actual, con ciertas
dificultades en e mercado, contribuyen
en |la blisqueda de innovaciones técni-
Cas gue siempre repercuten en uname-
joradel producto.

P. ¢Sera Valencia el escenario
donde todos los fabricantes de ma-
quinaria echéis el resto para cerrar
lo mejor posible un afio complicado?

R. Durante | os Ultimos afios, Espa-
fiaviene siendo € gran campo de bata-
Ila donde todos | os fabricantes de ma-
quinaria, grandes, pequefios Yy
medianos, dan todo de si para vender
su producto. Pero todos ellos conocen
la capacidad de compradel mercado es-
pafiol, precisamente porque estan pre-
sentes en él. Sinceramente creo que es-
te afio FIMMA debe ser una buena
oportunidad paraayudar acerrar d ger-
cicio con un resultado equilibrado.

P. ¢Quéposibilidadestiene el pe-
queio y mediano fabricante de ma-
quinariafrentealaoferta degrupos
alemanes e italianos?

R. En & mercado espafiol yase han
consolidado todos los grandes grupos,

con su amplio abanico de posibilidades.
Pero en nuestro pais, donde e sector de
lamaderay el mueble esta muy auto-
matizado, muchas empresas medianas
y pequefias demandan una solucién a
su medida, que sdlo un proveedor cer-
cano y especializado puede satisfacer.
La estructura del mercado espariol no
acata, de momento, |a globalizacion.

“Las innovaciones
técnicas
se desarrollan
mas cuando hay
dificultades
en el mercado”

P. ¢Puede el fabricante de ma-
quinariaatender cada necesidad con-
creta?

R. Hoy en dia un fabricante de ma-
quinaria escucha todas las consultas.
Esto dice mucho afavor del cliente, ya
gue se haprofesionalizado y exige una
méguina o unalinea acorde con sus ne-
cesidades, en vez de conformarse con
la maguinaria estandar o de segunda
mano. El industrial plantea demandas
concretas. Hemos pasado de la pro-
duccidn en serie para una gran deman-
da, al producto especifico, alacarta,
para una aplicacion concreta. Asi, las
oficinas técnicas de nuestras empre-
sas cobran sentido y estén apleno ren-
dimiento. Ademas, se generay creceun
valor afadido basado en |a capacidad




de servicio y asistenciatécnica, hoy fac-
tor més importante que la propia mé&
quinaen si.

P. ¢Cree que se ha generalizado
la demanda de maquinas de control
numeérico?

R. Hoy no se concibe la maquina-
riainflexible, que no ofrezcafacilidad
para su preparacion. Desde este punto
de vista, hastalaméguina mas sencilla
incorporayaun PLC o un control nu-
mérico que facilitay agilizala prepa-
racion de la méquina segln las nece-
sidades del cliente, y por supuesto
mejorando siempre la calidad de aca-
bado del producto mecanizado.

P. ¢Québuscarad profesional de
la maderay el mueble este afio en
FIMMA?

R. Pienso que €l visitante de FIM-
MA'’ 03 buscara sobre todo la tecnolo-
gia que le permita abaratar costes de
produccion. No estara tan interesado en
maguinaria de gran produccion, Sino en
equipos con los que puedafabricar con
rapidez, precisony versatilidad un pro-
ducto muy especifico. Sobre esta base,

podemos asegurar que mas del 70% de
las maquinas que se exhibiran este afio
en Vdenciaincorporarén el control nu-
meérico u otras soluciones electrénicas
que faciliten la programacion y mane-
jo delas mismas.

El visitante de FIMMA es, afio
tras afio, mas profesional. Ha asumi-
do con naturalidad la evolucion de es-
taindustria, como algo necesario y
[6gico.

P. ;Cémo seralaprimeraedicion
de FIMMA en los nuevos pabellones
de Feria Valencia?

R. Creo que findmente este afio se-
ran pal pables |as importantes mejoras
gue se van a ofrecer tanto a exposito-
res como avisitantes. Lairregularidad
gue caracterizaba los pabellones que
ocupaba FIMMA se traduce ahora en
cuatro pabellones iguales. Este plan-
teamiento facilitalavisitadel clientey
también hace que ningln expositor se
pueda sentir discriminado.

La calidad de las instalaciones,
préacticamente diafanas, facilitaalas
empresas el desarrollo y disefio de su
stand.

“Hemos pasado
de la produccién
en serie para una gran
demanda, al producto
especifico,
a la carta, para
una aplicacion concreta”

P. ¢Crecerd esteario la presencia
extranjeraentrelosvisitantesa FIM-
MA?

R. Incrementar el nivel deinterna-
cionalizacién de laferiahasidoy es
nuestramayor ilusién y principal em-
pefio. Todos los expositores valoramos
muy positivamente el poder de con-
vocatoria de visitantes extranjeros que
puedatener FIMMA. Paraello, sevie-
ne haciendo desde hace varios afios un
esfuerzo importante en este sentido,
mediante iniciativas de promocion y
misiones comerciales.
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Continuando con € éxito del Dia Eur opeo dela M adera 2002,

la patronal eur opea delamadera, CEIl-Bois, haorganizado
lasegundaedicion € 19 de noviembre de 2003 en Brusdlas. Estedia
serdlaculminacion de la Semana Europea de laMadera, en laque
tendrén lugar diversasreuniones de CEI-Boisy organizacionesrela
cionadas con € sector.

El objetivo principal de este evento es proporcionar un foro de
contactos de ato nivel entre los diversos actores de lacadenadela
madera. Entrelos actos previstos, destacala presentacion del Mapa
de caminos 2010 para lasindustrias de la madera, que proporciona
un programa de accidn paralas industrias europess, sus asociacio-
nesy las autoridades publicas con lafinaidad de convertir alamadera
y sus productos en materiaes lideres en construccion y soluciones
deinterior.

|:| Las empresas espafiol as dedicadas ala fabricacion de
envases de madera para el transporte de productos hor-
tofruticolas cuentan apartir de ahora.con unamarcade caidad que
permitira mejorar |as cualidades mecanicas de dichos envases y
acanzar asi un nivel de calidad 6ptimo para su manipulacion, trans-
portey amacenamiento. LaFeder acion Espafiola del Envasede
Maderay susComponentes, FEDEM CO, eslaimpulsorade este
simbolo de calidad que se une a actual mente gestionado por la
entidad en Esparia de lared europea Group Recycling Of Wood,
(GROW), sobre reciclabilidad de lamadera de los envases, para
formar GROW-Quality, un concepto que dota de valor afiadido a
lamarcay laposicionacomo lanicaen Espafiaque atiende acri-
terios de control de calidad.

Por otra parte, la Federacion acaba de renovar y ampliar su
paginaweb, www.fedemco.com (también www.grow-spain.com),
que dispone de un nuevo sistema de mends.

LaAsociaciéon Cantabrade EmpresariosdelaMaderay

del Comercio del Mueble, ACEMM, organiz6 € pasado 25
de septiembre en Santander unajornadasobrela Certificacion dela
Madera en e Sector Forestal y la Cadena de Custodia enla Indus-
tria Transformadora, que fueimpartida por laresponsable dd Depar-
tamento de Tecnologiay Medio Ambiente de CONFEMADERA,
Beetriz dd Castillo, quien expuso las caracteridticas ddl sstema PEFC
—Certificacion Forestal Paneuropea— y sus tres modalidades de
certificacion —individual, de grupo y regiond— aunaveintenade
empresarios, propietarios forestales e ingenieros de Montes que par-
ticiparon en el acto.

CONFEMADERA ha puesto en marcha, en € marco del Plan
de Competitividad de las Pymes de laMadera (PCPM), un proyecto
paracertificar lacadenade custodia, tanto con & sstema PEFC como
con FSC, facilitando alas empresas la tramitacion que les permita
acceder adicha certificacion.

|:| LaFederacion Empresarial delaMaderay Mueble de
la Comunidad Valenciana, FEVAMA, celebr6 e pasado
17 de octubre e acto ingtitucional conmemorativo del 25 aniver-
sario de su constitucion en el Oceanogréfic de la Ciudad de las
Artesy las Ciencias de Vaencia, a que acudieron 500 empresa-
rios, ademas de |os méximos representantes empresarialesy sin-
dicales de la economia valenciana, asi como primeras autorida-
des politicas. Laconmemoracion estuvo presidida por el conseller
de Industria, Comercio y Turismo, Miguel Peralta, el vicepresi-
dente de CEOE, Rafagl Ferrando, los presidentes de CONFEMA-
DERA y FEDERMUEBLE, Pedro GarciaMoyay Remigio Pelli-
cer, respectivamente, y el presidente de FEVAMA, Antonio
Baixauli.

FEVAMA aglutinaen laactualidad nueve asociaciones sub-
sectoriadesy provinciales, que entotal representan a4.500 empresas
y a45.000 trabajadores de toda la Comunidad Vaenciana.

|:| El VV Congreso Nacional de Coyunturadel Sector del Mueble,
COSMU 2003, organizado por € Ingtituto Tecnolégico del
Mueble, Madera, Embalajey Afines, AIDIMA, secelebrarden
€l Pdacio de Congresos de Vaencialosdias 27 y 28 de noviembre
bagjo d lema Afrontela realidad del presentey del futuro con infor-
macion.

En estaocasion COSMU abordard uno de los asuntos mas com-
plgos que se pueden plantear en @ entramado de un tgjido industrid,
como eslanecesidad deintroducir cambiosen € mode o productivo
paragarantizar lasostenibilidad y competitividad del sector del mue-
ble.

Dirigido adirectivos de empresas relacionadas con €l sector del
mueble, € principa objetivo de COSMU 2003 esvisudizar losacon-
tecimientos de relevancia estratégica que afectan a sector entodo el
mundo, tratando de definir, mediante |as opiniones de ponentes exper-
tos nacionales e internacionaes, e escenario competitivo sectorial
donde las empresas desarrollan su actividad.

D El Sitema Espaiiol de Certificacion Forestal PEFC celebro
d pasado dia 10 de octubreen d Minigterio de Medio Ambiente
un acto puablico con motivo de laentrega, por € Secretario General
deMedio Ambiente, Juan del Alamo, del primer certificado PEFC
de Gestion Forestal Sostenible alaDiputacion de Alicantey lospri-
meros Certificados PEFC de Cadenade Custodiaa Grupo Mariano
Hervés, alaDivison de Celulosadel Grupo Empresarial ENCE y
suscomplejosindustrid es de Pontevedray Huelva, asi como aCelu-
losasde Adurias, SA. (CEASA).

|:| El pinoamarillo de EEUU esconocido por susexcdentes pres-
taciones parala construccion en maderay parafabricar estruc-
turas de mederad exterior, pero ademéas ofrece una absol utaidonei-
dad en gplicaciones deinterior, tales como € pavimento, graciasasu
dureza, resstenciad impacto y densdad. Un informe ddl centro tec-
nolégico delamadera TRADA del Reino Unido condtataquelaspres
tacionesdel pino amarillo en los ensayos de flexion por impactoy de
dureza superficial son superiores alas obtenidas con otras maderas
congderadas Smilares, ensayadas en las mismas

condiciones. El excdente comportamiento del pino

amarillo atendiendo a estas dos propiedades tan
sgnificativaslaconvierte sin dudaen un materia

ided paralafabricacion de tarimamaciza.

|:| Visd Puertas empresacagtdlano-manchega
dedicada a la fabricacion de puertas de
maderadeinterior, presentaraen MADERALIA
2003 susnuevasmoddosdelaserie T conunmar-
cado carécter vanguardista. Con estanuevagama
Visal habuscado adaptarse alas nuevas tenden-
cias donde predominan las|ineas puras, minima:
listas, maderas noblesy tendencias orientaes, que
conforman un producto muy decorativo, pero préc-
ticoy equilibrado.

|:| Unarepresentacion delaAsociacion Espa-

fiola de Recuperadores de Madera,

ASERMA, encabezadapor su Presidente, José Sabater, sedesplazé a
principios de septiembre aReino Unido paraparticipar junto alaWood
Recyders” Associaion, WRA -su asociacion homélogaen agud pais-
, envariasjormnadasdetrabgoy asdtir alaAsambleaGenerd dedicha
organizacion, enlague se pusieron de manifiesto tanto lassmilitudes
como lasdiferenciasen laformadetrabgar de ambos paisesen cuanto
alagestion de residuos de madera serefiere. Enlo que si coinciden
ambas organi zaciones es en resdtar unaexces vadependenciadd sec-
tor de tablero aglomerado y la dternativa de la biomasa como una
buena oportunidad de negocio.




en profundidad

La Feria de Muestras de Teruel, incluida en el
proyecto europeo Archiwood Online

La Feria de Muestras de Teruel, obra del arquitecto turolense Alejandro Cafiada, es la construccion espafiola en madera
laminada incluida en el proyecto europeo ARCHIWOOD Online para la creacion de un espacio web que recoja informacién
sobre destacados edificios de madera de toda Europa. CONFEMADERA participa en este proyecto financiado por el Programa
Leonardo de la Comision Europea y coordinado por el instituto tecnolégico Eurofortech, con el objeto de continuar
promocionando el uso de la madera en la construccion.

Este edificio, en el que destaca su moderna béveda de madera laminada sustentada en su parte central por paredes de cristal,
constituye una referencia para posibles futuros proyectos de construccién en madera. En este articulo el responsable de su
disefio reflexiona sobre los beneficios de este material.

Por Alejandro Cafiada

ANTECEDENTES

Durante el afio 1992 sali6 a concur-
so laredaccion de ideas previas parala
construccion de un recinto ferial en Te-
ruel. Circulaban por entonces entre los
profesionalesdel sector, revigtasy folle-
tos comerciales con estructuras de ma-
deraquetuvieron lavirtud de producir
una extrafia fascinacién —a menosen
mi—, tanto por lasingularidad y nove-
dad forma que se conseguian con laspro-
pias estructuras 'y con los espacios, ge-
neralmente amplios e insolitos, que éstas
configuraban, como por lacdidez y cla-
ridad con que se percibian las construc-
ciones asi obtenidas.

Resultaban un soplo de aire fresco
frente alasformasy materiales que ha
bitualmente utilizébamos'y, desde la 6p-
ticade Teruel, se nos presentaban co-
Mo una opcion lujosa e inalcanzable,

tanto por lo atractivo de sus resultados
formales como por su mas que probable
alto coste.

La circunstancia de tratarse de un
concurso posibilitaba cuaquier propuesta
y permitia experimentar o que ese nue-
vo mundo de |as estructuras de madera
nos ofrecia

EL MATERIAL
Para afrontar € reto con aprovecha
miento, se debia comenzar por com-

prender |as caracterigticas quele eran pro-
piasaeste materid y en particular aque-
llas que lo presentaban como tan versa
til y novedoso y, ¢por qué no decirlo?,
tan caro y tan vulnerable frente ala ac-
cién del fuego.

Pero, ¢por qué, si hasta hace poco
menos de 100 afios, |0 habitual erael re-
solver laestructura horizontal de un edi-
ficio con madera, se nos podia presentar
ahora como tan novedoso €l regresar a
elas? ;Qué eslo que habia pasado para
que las estructuras de madera permitie-
ran obtener ahora resultados tan distin-
tos? Larespuestaestabaen e transito de
lo artesanal alo industrial.

Mediante la aplicacion de un proce-
soindustrial conceptualmente muy sim-
ple, se podia optimizar |lamadera dispo-
nibley obtener espectaculares e ementos
de grandesdimensionesy formaslibres,
utilizando humildestablas de maderade
muy reducidas dimensiones unidas en-
tre si, con algun tipo de pega-
mento. Se habia pasado delama
deraaotro material nuevo que
eralamaderalaminada encola
da

Comprender € sstemadees-
telaminado y encolado delama-
deraerad primer paso paracon-
vencerse de que su limite estaba
en el de lapropiaimaginacion
pues, tedricamente, no habiafor-
mani dimension inal canzables.

El segundo paso que se debia
dar, erael de comprender cud era
e comportamiento de este nue-
vo materia frentealaaccion dd
fuego, obteniendo de su andisis
una conclusién inesperada.

Lamaderatienelapropiedad
—Yy este nuevo material tam-
bién— deque, d verse sometida
alaaccion del fuego, se carbo-
niza exteriormente. Esta carbo-
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nizacion avanza hacia el interior de la
pieza con una velocidad de penetracion
conocida (aproximadamente 1 cm cada
15 minutos), con laparticularidad de que
€l niicleo no carbonizado mantiene in-
tactas sus caracteristicas mecanicas.

Laconclusion eraque lamadera es
capaz de autoprotegerse frente a fuego
mediante su carbonizacién, por o que se
vaapoder proteger Smplemente con més
madera, pudiendo quedar visible su as-
pecto original, lo que ladiferencia sus-
tancialmente frente a resto de materia-
les habitualmente utilizados en la
construccién de estructuras que precisan
de revestimientos protectores que en-
mascaran su expresion original.

El conocimiento anterior permite que
bajo laaccion del fuego se pueda garan-
tizar para cada pieza una determinada
seccion Util durante un plazo de tiempo
prefijadoy asi, S se necesitadisponer de
una RF-60, bastar con sobredimensio-
nar lapieza que estructuralmente sea ne-
cesarig, en 4 cms por cadaunade susca-
ras expuestas d fuego (1 cm por cada 15
miNutos).

En cuanto al precio..., es cierto que
una estructura de maderalaminada en-
colada resultaba mas cara que una me-
talica o de hormigdn armado —costaba
mas del doble— y que aunque aportaba
en su seno la propia proteccion contra el
fuego, d acabado superficid find ddl te-
cho y un comportamiento aclstico més
gue aceptable, una solucion que se ba-
sara abiertamente en su utilizacion ibaa
suponer un riesgo afladido frente alaad-
judicacion dd concursoy por dlo erane-
cesario desarrollar una solucion lo sufi-
cientemente atractiva como para poder
neutraizar d inconveniente de su dto cos
te.

LA FORMA

Lanecesidad de echar aguasfueraen
una superficie de 5.000 m? (100 m x
50 m) junto con la posibilidad de dejar
resueltalasolucién de empalme con fu-
turas anexiones de edificios por todas sus
fachadas sin tener que recurrir alautili-
zacion delimahoyas horizontal es, acon-
sejaba configurar la cubierta con forma
de caparazon. Constructivamente este ca
parazédn se podiaresolver de un modo
sorprendentemente facil, con un Gnico
model o de arco transversd repetido cuan-
tas veces fueran necesarias sobre apoyos
adidintas aturas.

Se trataba de una tecnologia emer-
gente que aunque estaria sometidaalas

“La madera es capaz de
autoprotegerse frente al
fuego mediante su
carbonizacién, lo que la
diferencia sustancialmente
frente al resto de materiales
habitualmente utilizados en
la construccion de
estructuras”

mismas leyes general es que cual quier
otra estructura, podia tener peculiarida
des desconocidas, por |o que se consi-
der6 imprescindible la confirmacion de
un precal culo aportado por unadelasca
sas fabricantes. Se obtuvo un canto de
188 cms parapargjasde arcosde 100 m
de luz que, flanqueando una claraboya
longitudina central, servirian de apoyo
asemiarcos transversales de 25 m.

La propuesta que se desarroll6 con
este esquema fue muy tozuda: cautivo a
arquitecto que la adopto, satisfizo a ju-
rado que laescogié y hagustado al pu-
blico que la ha experimentado. Ha sido
una extrafia sensacion la de comprobar
tal sintonia de criterio alrededor de una
idea, un proyecto y unaobra.

LA OBRA

Laredidad constructiva se encargd
después de desmontar la pureza de este
equemacriginal que, por mi ignorancia,
no tuvo en cuenta que la estructura ha-
briade ser fabricadaen un lugar paraser

montada en otro y que por lo tanto de-
beria ser transportada, lo que resultaba
imposible paraun arco de 100 m delon-
gitud, por muy triarticulado que estuvie-
ra. Finalmente &l esquema se contamind
y derivé en arcos transversdles de 50 m
deluz, atirantados para reducir losim-
portantes empujes horizontales produci-
dosy aparentemente apoyados en pare-

jasdefalsosarcoslongitudinales quetan

s0lo han servido para albergar en su se-
noy hacer visitableslasinstaaciones aé-
reasy paradear testimonio visua delo
gue pudo haber sido y no fue.

CONCLUSION

No he vuelto atener la oportunidad
de utilizar lamaderalaminada encolada,
pero reconozco que ha resultado ser un
material generoso que ha aportado mas
libertad, més cdidad y mayor caidez de
la que inicialmente supuse lo que, con
los tiempos que corren, ya es bastante.

Probablemente por ello, el Recinto
Feria de Teruel, que esun edificio cuyo
protagonistaindiscutible eslamaderala:
minada encolada, aun cuando fue deno-
minado en el concurso que se convocd
parasu construccién como “Recinto Fe-
rial Polivalente”, ahora, pomposamente,
losturolensesle han dado en llamar “ Pa-
lacio de Exposiciones’. Algo esalgo.

Algandro Cafada Pefia
Arquitecto redactor del Proyecto
Bésico del Recinto Ferial de Teruel



Clasificacion de madera aserrada

L os aserraderos espafioles
clasifican lamadera aserrada
gue producen de acuerdo a
criterios decorativos funda-
mental mente y en ocasiones
con criterios estructurales més
0 menos compartidos entre
los agentes interesados. No
obstante, existen normas vo-
luntarias europeas que estan-
darizan esta clasificacion y
gue son poco conocidas entre
los empresarios.

Por este motivo, CONFE-
MADERA, en colaboracion
con el Ministerio de Agricul-
tura, Pescay Alimentacion,
ha editado una guia que pre-
tende dar a conocer estas nor-
mas entre |os aserradores es-
pafioles, para fomentar la
normalizacion de sus produc-
tosy quelos criterios de cla-
sificacion sean conocidos y
compartidos por todos los
agentes de la cadena de trans-
formacién de la madera.

La normalizacion surge de la nece-
sidad de homogeneizar procesos o, co-
mo en este caso, productos, lo cual su-
pone una serie de ventajas para el
empresario, porque contribuye a satis-
facer las necesidades de sus clientes, uti-
lizando un lenguaje comUln inequivoco
en los contratos, racionalizando varie-
dades y tipos de productos, etc.

La guiarecoge informacién sobre
dos normas de especial relevancia, la
norma UNE-EN 1611-1 para clasifica-
cion decorativa de la madera aserrada
y lanorma UNE 56.544 sobre clasifica
cién para madera aserrada de uso es-
tructural.

CONFEMADERA

CLASIFICACION VISUAL
DE LA MADERA ASERRADA

UNE-EN 1611-1 Y UNE 56.544

Gi‘asge divul aC|o %% orm erea

|caC|on 1]

aserra adlrl |
otro ent a ca ena e
rans or acion a madera.

a aserra

UNE-EN 1611-1

Lanormaespafiola UNE-EN 1611-
1 desarrollalos criterios de clasifica-
cion visual por aspecto de la madera
aserrada seca o verde de piceas, abetos,
pinosy abeto Douglas eur opeos.

Las piezas se clasifican en funcién
dela presenciay distribucion de las
singularidades de las carasy cantos
de la madera aserrada, es decir, nudos,
gemas, bolsas de resina, desviaciones,
hongos, etc.

En esta norma se establecen dos pro-
cedimientos a€elegir parala clasificacion:

* G2: clasificacion en
funcién delos nudos en
dos caras (y otras sin-
gularidades).

* G4: clasificacion en
funcién de los nudos en
dos caras y dos cantos
(y otras singularidades).

Unavez elegido el pro-
cedimiento de clasificacion
se forman los lotes por cate-
goria de madera aserrada,
clasificando las piezas unaa
una, comprobando de forma
visua e cumplimiento de los
criterios de clasificacion.

La norma establece cin-
Co categorias:

Calidad 0: Especial.
Calidad 1: Primera.
Calidad 2: Segunda.
Calidad 3: Tercera
Calidad 4: Cuarta.

UNE 56.544

Por otro lado lamadera destinadaa uso
estructural debe cumplir unaserie de pro-
piedades mecanicas, por tanto la clasifi-
cacion estructural de la madera aserrada
pretende formar lotes homogéneos en
cuanto aresistencia paraoptimizar su uso.

Lanorma UNE 56.544 establece un
sistema de clasificacion visual para
mader a aserrada de uso estructural
aplicable a algunas especies de made-
ra. LaGuiaCladficacién visual delama-
dera aserrada: UNE 56.544 y UNE EN
1611-1 también recoge informacion so-
bre esta norma.

MINISTERIO
DE AGRICULTURA, PESCA
Y ALIMENTACION

R | madera y mueble en formacion
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La prevencion de riesgos laborales, una
responsabilidad de empresarios y trabajadores

Por Juan Manuel Chamorro Novillo

La prevencidn de riesgos laborales es
unaresponsabilidad de todos. empresarios
y trabagjadores, y como ta tiene que ser en-
tendida por los agentesimplicados en la
empresa. El proyecto quedesarrallalaAso-
ciacion de Empresariosdel Comercio dela
Madera, Tablero, Chapas y Molduras,
ACOMAT, con lafinanciacién del Insti-
tuto Regional de Seguridad y Salud en el
Trabajo, pretende informar alos empresa
riosy trabajadores de |as responsabilida-
des emanadas de lalegidacidn en materia
de prevencion, asi como concienciar aam-
bos de que los recursos econdémicos des-
tinados a la prevencion no son un gasto,
son unainversion.

Para elaborar €l proyecto, se hatra-
bajado conjuntamente por parte de todos
los agentes implicados: empresariosy tra-
bajadores, através de sus 6rganos de re-
presentacion (sindicatos y asociacion em-
presarial) para conseguir un mayor
acercamiento y consenso en este tematan
importante para todos.

INTRODUCCION

Laley 31/1995, de 8 de noviembre, so-
bre prevencion de riesgos laborales, tie-
ne por objeto establecer las garantiasy res-
ponsabilidades necesarias para establecer
un adecuado nivel de proteccion delasa
lud de lostrabajadores frente alos riesgos
derivados de las condiciones dél trabajo.

Laley establece una serie de obliga-
ciones para el empresario que, por tan-
to, son derechos paralos trabgjadores; por
ello, es un tema que requiere la estrecha
colaboracion de los agentes implicados
en laempresa: empresarios y trabajado-
res, siendo una responsabilidad que con-
cierne aambos.

Las obligaciones del empresario, es-
queméticamente, atenor delos preceptos
establecidos en laley son:

— Garantizar laseguridad y salud de
los trabajadores.

— Redlizar laprevencion delosries
gos laborales, adoptando cuantas

medidas sean necesarias paracum-
plir este mandato.

— Redlizar laevaluacion delosries

gos laborales por cada puesto de
trabgjo.

— Planificar la actividad preventiva

conforme alos resultados obteni-
dos en la evaluacién de riesgos
efectuada.

— Si no es posible la eliminacion to-

tal de losriesgos mediante la adop-
cién de medidas colectivas, dotar
alostrabajadores de los medios de
proteccion personal adecuados pa-
raevitar dichos riesgos (EPI’s).

— Informar adecuadamente alostra-

bajadores acerca de los riesgos
existentes en su puesto de trabgjo.

— Garantizar que cadatrabgjador reci-

ba unaformaci én adecuadaen mate-
riapreventiva, enfuncién delosries

gosinherentesasu puesto detrabgjo
y alastareasque en & desempefia

— Garantizar lavigilanciameédica pe-
riédicadelasalud de los trabaja-
dores. En este sentido, ya no son
vélidos |os reconocimientos médi-
cos generales realizados alos tra
bajadores, sino que se debera tener
en cuentalosriesgosinherentes al
puesto de trabajo que ocupay en
funcion de él establecer |os reco-
nocimientos pertinentes. Por tan-
to, el reconocimiento debe ser pe-
riddico y especifico al puesto de
trabajo que desempefia.

En funcién del nimero de trabajado-
res delaempresa, designar auno o varios
trabajadores para ocuparse de la preven-
cion de riesgos laborales, constituir un
servicio de prevencion propio, concer-



tar la actividad preventiva con una enti-
dad especializada o asumir directamen-
te el empresario la actividad preventiva.

Consultar alostrabgjadoresen todaslas
cuestiones que afecten alaseguridad y s
lud labord.

Por lo que respecta alos trabajado-
res, laley reconoce el derecho de infor-
macion, consultay participacion en aque-
Ilas cuestiones que afecten a su seguridad
y salud en el trabgo.

Laformacion eslapiedraangular en
la prevencién de riesgos laborales, por
ello, se establece que ésta debe ser ade-
cuada a cada puesto de trabagjo, realizan-
dose necesariamente cuando se incorpo-
re el trabagjador inicialmente a su puesto
de trabajo y cuando se produzca alguna
variacion en las funciones que habitual-
mente desarrolla.

Otro de los derechos que poseen los
trabagjadores es  de paralizacion delaac-
tividad por riesgo grave o inminente.
Cuando se adopte esta medida, que debe
estar fundamentada por la gravedad e in-
minenciadd dafio, los trabajadores no su-
frirén perjuicio alguno por esta medida.

PREGUNTASFRECUENTES
(FAQ'S)

¢Laresponsabilidad empresarial fina-
liza con larealizacién dela evaluacién
deriesgos laborales?

NO. Este es el primer paso de la ac-
tividad preventivaarealizar en laem-
presa, no finalizando tal actividad con
larealizacion de la evaluacion, sino que
a partir de la evaluacion realizada habra
gue establecer |as medidas oportunas pa-

':-...n.'-

rareducir |os riesgos en ella detectados.
La prevencion de riesgos laborales debe
integrarse en el conjunto de las activi-
dades de la empresay en todos los nive-
les jerarquicos de la misma.

¢A quétrabajador tengo quedesignar
para que se ocupe de la prevencion?
JTieneque ser necesariamente delega-
do de personal?

NO. Ladesignacion de trabajadores
es una de las modalidades que el empre-
sario puede escoger alahorade desarro-
Ilar laactividad preventivaen su empre-
sa. En este caso los trabajadores
designados deberan tener la capacidad ne-
cesaria paralas funciones a desempefiar.

Por lo querespecta a laformacion de
los trabajador es, ¢debe ser continua-
daen €l tiempo?

Laley establece que los trabajado-
res deben recibir unaformacion tedricay
préctica suficiente y adecuada en materia
preventiva, centrada especificamente en
el puesto de trabajo o funcién de cadatra
bajador; ésta se impartiratanto en el mo-
mento de su contratacion, cualquieraque
sealamodalidad o duracion de ésta, y
cuando seintroduzcan cambios en lasfun-
ciones que desempefien o en |os equipos
de trabajo. La formacion debera repetir-
se periddicamente, si fuera necesario.

INFRACCIONES

Lasinfracciones en materia de seguri-
dad afectan tanto a empresarios como a
trabajadores, sendo éstas, end caso delos
empresarios. administrativas, penaesy ci-
viles. En € caso de los trabgjadores, po-
drallegarse d despido disciplinario si la
falta fuese tipificada como muy grave.

Juan Manuel Chamorro Novillo

Secretario General de la Asociacion de
Empresarios de Comercio dela Madera,
Tablero, Chapasy Molduras, ACOMAT

Proyecto “Seguridad en la madera”
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Cemunidad de Medrid
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Instituto Regior ridad y Salud en el Trabajo
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Maquinas, con toda seguridad

El objeto de esta publicacion es dar a conocer los riesgos de sensibilizacion en ambientes donde se
manejan maderas, asi como plantear la problematica que conlleva conseguir unas buenas medidas
de prevencion respecto a todos aquellos agentes causantes de un efecto sensibilizante sobre la salud.

Riesgos de sensibilizacion en exposicion
a maderas y su prevencion

Por E. Alday Figueroa, M. GOmez
Martinez, F. Botella Navarro,
R. Insausti de la Pefia

INTRODUCCION.
GENERALIDADES

Las aplicaciones de |la madera son
enormes 'y muy variadas, desde explota-
ciones forestales, aserraderos, fébricasde
muebles, ebanisteria, entarimado, carpin-
teriaetc., por dlo las posibilidades de ex-
posicion a polvo de aserrado de maderas
es muy frecuente. Laindustria de la ma-
derapresentaal igua que otrasindustrias,
riesgos paralasalud y la seguridad en €l
trabajo, al margen delos accidentes labo-
rales, que se traducen en enfermedades
profesionales cuyas causas pueden ser di-
ferentes, dependiendo de las variadasra-
mas del sector y sus diferentes fases de
transformacién o de puestos de trabajo.
En consecuencia, la seguridad exige una
atencion constante alos hébitos de traba-
jo por parte de los empresarios, unains-
peccién vigilante y €l mantenimiento de
un ambiente de trabajo seguro por parte
de los empleadores.

Entre los dafios a la salud que pode-
mos encontrar estan las enfermedades
profesionales ocasionadas por mecanis-
mo alérgico y/o irritante a diversos agen-
tes, tanto a polvo de las distintas made-

ras, como a agentes quimicos usados en
el tratamiento de la madera. Las princi-
pales entidades clinicas son anivel res-
piratorio y anivel cutaneo: asma, rini-
tis, neumonitis de hipersensibilidad,
urticarias-angioedemas, dermatitis al ér-
gicas de contacto y sindrome de disfun-
cién delaviaaéreareactiva(SDVR). Los
sintomas mas frecuentes de estas enfer-
medades son:

* Asma: ataques de ahogo (dificultad
pararespirar) con silbidosy opre-
sion en el pecho que desaparecen
generalmente al eliminar la exposi-
cion.

« Rinitis: moquillo y congestion na-
sal repetida, que se acompafia mu-
chas veces de conjuntivitis que con-
siste en lagrimeo eirritacion de ojos.

« Urticaria: ronchas, habones en la
piel, que ocasionan picor més o me-
Nnos intenso.

» Angioedema: hinchazén de parpa-
dos, labios, lengua, etc., en ocasio-
nes |a urticaria se acompafa de es-
tos sintomas.

« Dermatitis de contacto: que puede
ser irritativa por |os productos ma-
nejados o de origen alérgico a estos
mismos productos.

« Neumonitis de hipersensibilidad:
pérdida de capacidad respiratoria

acompafiada de sintomas de gripe
repetidos. Si perdurala exposicion
puede evolucionar a una fibrosis
pulmonar.

» SDVR: enfermedad més rara; apa-
rece sobre todo en exposiciones agu-
das (después de unainhalacion agu-
da por accidente) alas sustancias
guimicas bien de los barnices bien
de las maderas, ocasionando crisis
de asma con |la exposicion a pro-
ductos quimicos diferentes.

Las principales vias de entrada en el
organismo son larespiratoriay la dérmi-
ca

Unavez que € trabajador se haya sen-
sibilizado los sintomas pueden comenzar
con sblo unos minutos de exposicion o
bien tardar en aparecer (pueden llegar a
ocurrir por las noches).

Esdificil predecir quién puede resul-
tar sensibilizado y, ademas, exposiciones
previas sin problemas no garantizan que
no se desarrolle la sensibilizacion en el
futuro.

El mecanismo fisiopatol 6gico que da
origen a estas patologias es diverso, en-
contrando descrita en la bibliografia de
tipo inmunitario, como es el caso de la
madera de samba que ocasiona sintoma-
tologiamediada a través de hipersensibi-
lidad inmediata (IgE-mediada), pero en
otros no se ha podido demostrar meca-
nismo inmunitario. El origen de estas pa
tologias es diverso, pudiendo encontrar
como principal es agentes causantes: tan-
to de origen vegetal (maderas), contami-
nantes biol 6gicos de éstas, asi como los
agentes quimicos utilizados en las dis-
tintas fases de transformacion de la ma-
dera o bien formando parte de ellas. No
existiendo ninguna diferenciaen las ma-
nifestaciones que nos permita orientar-
nos a unos de | os agentes responsables
sensibilizantes y/o irritantes.

PRINCIPALESAGENTES
QUE PUEDEN CAUSAR UNA
ENFERMEDAD SENSIBILIZANTE

1. Exposicién a maderas

Muchas son |las maderas que podemaos
encontrar descritas en laliteratura como
causantes de los cuadros alérgicos antes
descritos, especia mente samba, caobay
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cedro rojo. También se ha comprobado
que, por giemplo lateca, lamansonia, €l
pinoy el cedro rojo contienen productos
quimicos irritantes, que pueden producir
enfermedades por mecanismo alérgico o
por mecanismo irritante.

L as principales maderas que con ma-
yor frecuencia son responsabl es de pato-
logia sensibilizante son samba, ramin, iro-
co, limoncillo, cedro rojo, ceiba africana,
cedro del Libano, cedro sudafricano, ro-
ble, caoba, castafio americano, mansonia,
abiruana, sequolla, cocaballa, kejaat, pi-
no gigante de California, morera, palo
marfil, boj, arce africano, ébano, fresno
americano, capreuva, tanganica aningre,
cinnamommum zeylanicum, etc.

2. Exposicién a productos biol6gicos

L a madera puede contener contami-
nantes biol 6gicos, que pueden afectar alos
trabajadores del primer eslabon dela ca-
dena de produccion, como son los talado-
res de érboles. Los hongosy mohos quea
menudo se desarrollan en lacortezade los
arboles pueden provocar reacciones alér-
gicas. Se hademostrado que lainhalacion
de esporas fungicas encontradas en €l ar-
ce, lasequollay los acornoques causan la
enfermedad de la corteza del arce, lase-
coyosisy lasuberosis. Otro contaminante
gue podemos encontrar en los arboles cau-
santes de cuadros al érgicos son distintos
tipos de orugas, procesionaria etc.

3. Exposicion a productos quimicos

La madera suele contener productos
quimicos exdgenos que se aplican durante
su transformacién, como esla utilizacién
de adhesivos, disolventes, aglutinantes,
insecticidas y fungicidas, compuestosim-
permeabilizantes, pinturasy pigmentos,
lacas y barnices.

Asimismo existen productos quimi-
cos endégenos que encontramos en las
propias maderas, como son €l &cido pli-
cético, lactonas sesquiterpénicas, etc. Y
por ultimo existen otros productos qui-
micos capaces de sensibilizar alos tra-
bajadores, que son derivados de susresi-
nas, latex, colofonia, etc.

Muchos de ellos son volé&tiles y pue-
den ser emitidos durante €l tratamiento,
calentamiento o incineracién de la ma-
dera; también se transportan como ele-
mentos del serrin.

L os agentes quimicos més frecuentes
son isocianatos, pftalatos, acrilatos, resi-
nas epoxy, latex, colofonia, formaldehi-
do, etc.

PREVENCION Y CONTROL
ADECUADO DE LA EXPOSICION
A ESTAS SUSTANCIAS

El objetivo fundamental debe ser evi-
tar laexposicion apolvo de maderasy agen-
tesquimicosvolétilesy evitar asmismo su
contacto con la piel, que puedan originar
un riesgo de producir una sensibilizacion.
Laformadeintentar este control es, en ca-
so de ser posible, encerrar |as fuentes de
riesgo, siendo habitua en laprevencion el
control ambiental de cada unade las sus-
tancias volétiles, cumpliendo las medidas
rutinarias de control en d trabgjo. Cadasus-
tancia quimica presentaunasisteméaticade
utilizacion de todos los materiales y agen-
tes quimicos que se debe seguir de unafor-
ma estricta, comunicando por parte de és-
tos el minimo fallo de las medidas de
control. Evidentemente se debe disponer
de sistemas de proteccion colectivosy es
fundamental no sdlo lainstruccion de los
propios trabajadores en € mane o adecua-
do de estosttipos de productos, sino respe-
tar por parte de los trabajadores |la meto-
dologiadetrabajoy utilizar correctamente
los equipos de proteccidn individual.

» Respecto a la vigilancia especifica
delasalud en este tipo de trabgjos:

1. Estudio anual de Exploracion
Funcional Respiratoria envian-
do d trabajador aun Servicio es-
peciaizado en el caso de altera-
ciones manifiestas de la salud.

2. Estudio anual de IgE especificas
contra el polvo de maderay sus-
tancias (harinas etc.) de alto pe-
so molecular, enviandolos aun
servicio especializado en el ca-
so de modificaciones manifies-
tas, incluso sin presentar enfer-
medad manifiesta.

* Sedebe formar einformar alostra-
bajadores potencia mente expuestos
a estos sensibilizantes para que co-
nozcan y comprendan los posibles
riesgos paralasalud junto con € uso
apropiado de las medidas de control,
y cudles podrian ser los sintomasin-
dicativos de un cuadro sensibilizan-
te, siendo muy importante comuni-
car los sintomas desde que seinician.

El fallo de estas medidas de preven-
cién puede suponer la aparicion de
una enfermedad de mecanismo sensi-
bilizante.

En ese caso € trabajador o los traba-
jadores afectados deben ser remitidos pa-
ra estudio aun servicio especializado en

enfermedades profesionales del aparato
respiratorio o de lapiel.

Cuando los sintomas sean de tipo res-
piratorio:

1. Se estudia al paciente a partir de
una historia clinico-laboral sospe-
chando o no larelacién de su en-
fermedad con su trabgjo.

2. Unavez sospechadalarelacion en-
fermedad-trabajo, serealizaun es-
tudio de los contaminantes que pue-
dan ser los causantes o € causante,
paralo cual seestudiael diagrama
deflujo de lamateria prima, asi co-
mo las sustancias intermedias, sub-
productos producidos en €l proce-
so, asi como la naturaleza del
producto final. Muy importante la
revision de las hojas de datos de se-
guridad, que nos pueden aportar in-
dicios fundamentales de las sus-
tancias responsables de esta
patologia, clasificandolas segin los
mecanismos de actuacion descritos
anteriormente (blsqueda y detec-
cion del riesgo-agente causal).

3. Diagnéstico de la natural eza exac-
ta de la patologia (rinoconjuntivi-
tis acompafiada o0 no de asma, as-
ma acompafiada frecuentemente de
urticaria-angioedema, neumonitis
de hipersensibilidad, SDVR), para
lo cual seredizaran las pruebas de-
terminantes y especificas de cada
una de estas patologias.

4. Unavez determinado el diagnésti-
co de enfermedad, se trata de bus-
car larelacion causa-efecto, para
lo cual esfundamental encontrar la
etiologia exactay demostrar que
existe en su lugar de trabajo y que
puede ser inhalada por el trabaja-
dor, en este punto los estudios rea-
lizados van a depender del tipo de
agente sospechoso:

I\



Pruebas cutaneas

1 Histamina
2 Samba

Fig. 1. En los casos en que el agente sea de alto peso molecular, la prueba cutanea
positiva con el extracto de polvo de madera y conjuntamente con una positividad

de la inmunodeteccion, confirma el diagndstico.

En el caso de sustancias de alto
peso molecular (polvo de madera
de samba, ramin, danta etc.), se
pueden preparar extractos parare-

dizar pruebas con éstos, tanto in
Vivo —como son |os tests cuta-

neos, con latécnicaprick test, em-

pleada habituamente en cuaquier
proceso alérgico, pero con ladi-

ferenciade que lasvamos areali-

zar con los extractos laborales
(maderas) preparados en el pro-

pio laboratorio (Fig. 1)— como in
vitro en el laboratorio en las que
se demuestrala existenciade an-

ticuerpos IgE especificas en el

suero separado de la sangre del/
delostrabgjador/es contralos an-

tigenos contenidos en dichos ex-

tractos y que pueden ser los res-

ponsables de lapatologia. Existen
diferentes técnicas, y entre ellas
tenemos lainmunodeteccion, con
la que se evidencia el peso mo-
lecular dela proteinaresponsable
de lacitada enfermedad.

En el caso de sustancias de bajo
peso molecular y tanto paraasma
como para neumonitis de hiper-
sensibilidad, |as pruebas cutaneas
y lostestsin vitro no nos sirven,

por lo que no existe otraformade
demostrar la causay larelacién
causa-efecto que redlizar lo que
[lamamos un test de provocacion
inhalativo. Consiste en exponer
dentro de unacabinaaun trabaja
dor ala sustancia que sospecha
mMos que pueda ser la causante de
su patologiay que se encuentraen-
trelas sustancias que manejaen su
puesto de trabajo. Paraello hemos
determinado €l tiempo que tarda
esa sustancia voléatil dentro dela
cabinaen llegar a una concentra-

cién de su Valor Limite Ambien-
tal (VLA), conéd findequed tra-
bajador no sobrepase en su expo-
sicion eselimite yadeterminado y
estudiar € comportamiento de sus
parémetros de exploracion fun-
cional respiratoria. Existe un pa
rametro extremadamente fiable
quesellamaFVE 1 (volumen es-
piratorio forzado en el primer se-
gundo de laespiracion), dando va
lor auna caida mayor al 15% del
mismo. (Fig. 2), que nosllevaa
diagnaostico etiol dgico de esta pa
tologia (deteccion del riesgo la-
boral responsable). De estaforma
evitamos un riesgo de reacciones
importantes que pudiera sufrir el
trabajador con otras técnicas em-
pleadas anteriormente.

5. Unavez detectado € riesgoy sure-
lacion causa-efecto, se realiza una
valoracion de su posible o no in-
sercién de nuevo en su puesto de
trabajo, siendo en numerosas oca-
siones susceptible de Incapacidad
Laboral Permanente, bien total o
una absol uta, segiin unos parame-
tros seguidos en nuestra Unidad y
recomendados por la American
Thoracic Society.

6. Asimismo, una vez detectado este
riesgo causante de patologia sensi-
bilizante |aboral, nos sirve paraun
control médico més exhaustivo y
especifico del resto de los trabaja-
dores expuestos o que lo hallan es-
tado anteriormente, pero son los hi-
gienistas los encargados de un
control efectivo, en el propio pues-
to de trabgjo delaempresa, ddl ries-
go detectado o, en su defecto, co-
mo ha ocurrido en variadas
ocasiones, |os técnicos en seguri-
dad son asimismo los encargados
de evitar laemision de este riesgo
al ambiente laboral y aislarlo de
forma que se evite que seainhaa-
do por los trabajadores en esos
puestos de trabajo.

Cuando los sintomas sean de tipo cu-

taneo:

1. Lospuntos1y 2 sonidénticosala
sistematica de estudio parala pa-
tologia por viainhalatoria.

2. El punto 3 también es similar pa-
rael estudio de la patologia por via
inhalatoria, pero se trata de estu-
diar quétipo de dermatosis presenta
el trabajador y diferenciarlo de
otras enfermedades comunes de la
piel sospechando larelacion etio-
| 6gica-causa-efecto o no.

Test de provocacion brongulal especffico

(TPBE)

FEV' (LITROS)

Fig. 2. El TPBE constituye la Unica prueba diagnéstica para agentes de bajo peso
molecular consiguiendo especificar el producto responsable de la patologia del
trabajador (TDI), respecto a otros productos empleados por el mismo
(formaldehido).

N | madera y mueble en formacion
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3. El diagndstico etiol6gico delana-
turaleza exactade ladermatoss (der-
mitis aérgicade contacto, irritativa,
urticarias de contacto etc.) y lare-
lacion causa-efecto seredizaatra
vés de pruebas cutaneas marcada-
mente diferentes alasrealizadasen
la patologiarespiratoria: Técnicadel
patch test (en sus diferentes moda-
lidades de parcheo), s bienend ca-
so de la urticaria de contacto tam-
bién seredlizan lastécnicas de prick.

Latécnicadel patch test consiste en
poner las sustancias en contacto con la
piel através de unos parches que contie-
nen concentraci ones ya estandarizadas de
diferentes sustancias de bajo peso mole-
cular que puede estar manejando €l tra-
bajador o que contienen |as propias ma-
deras, con lecturaalas48, 72y 96 horas,
y estudiar € tipo de reaccion que produ-
cenenlapiel.

EN RESUMEN Yy alavistadelo ex-
puesto anteriormente:

Qué sedebe hacer con un trabaja-
dor ya sensibilizado:

=l

* Separar inmediatamente d trabgjador
afectado delafuente de exposiciony
aconsgarle que consulte a Servicio
Médico del Servicio de Prevencion
deRiesgos Laborales, que s notiene
los medios adecuados para la de-
mostracion etiol6gicay su relacion
causa-efecto, lo enviardaun servicio
especializado, siempre informando
del trabajo que realiza como de las
maderasy agentes quimicosalos que
esta expuesto.

* Vigilar el correcto funcionamiento
de las medidas de control.

* Control postocupaciona cada 6 me-
ses de la hiperreactividad bronquial
de lostrabajadores afectados. En €l
caso de asma por sustancias de ba-
jo peso molecular la hiperreacti-
vidad puede persistir hasta una me-
dia de 3 afios tras cesar la
exposicion.
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